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RESUMO

A educacéo financeira, referida como uma &rea do conhecimento, como um processo ou, até
mesmo, como uma ferramenta, tem, como proposito, auxiliar o individuo na administracéo do
seu capital financeiro. Seja sobre as escolhas de consumo, de investimento ou de prevencao
para situacOes de incerteza. O presente estudo avaliou a associacdo entre fatores de
personalidade da populagdo estudada com o seu conhecimento e 0 comportamento financeiro.
O referencial tedrico realizou um levantamento sobre os estudos de educacdo financeira no
Brasil e em alguns outros paises. Além disso, foram tratados os estudos sobre fatores de
personalidade e, também, aqueles que correlacionam o tema com a educacao financeira. Trata-
se de um estudo descritivo e aplicado, com método quantitativo. Para a coleta de informacoes,
foi utilizada uma pesquisa survey, com o levantamento de informagdes sobre individuos e suas
unidades sociais. O indice de conhecimentos financeiros encontrado foi considerado baixo entre
os respondentes. Foram realizados testes estatisticos que apontaram associagcfes positivas entre
0 sexo do respondente e o indice de educacdo financeira e entre o fato de conversas com 0s pais
sobre dinheiro e o indice de educacéo financeira. Além disso foram analisadas associacOes entre
esse indice e outros fatores socioecondémicos. Os resultados apontaram ainda a auséncia de
associacdes significativas entre 0s conhecimentos financeiros e caracteristicas
socioecondmicas.

Palavras-chave: Educacéo financeira. Comportamento financeiro. Big Five Inventory.



ABSTRACT

Financial literacy, referred to as an area of knowledge, as a process, or even as a tool, has, as
its purpose, to help the individual in the management of his or her financial capital. Whenever
it is about consumption choices, investment or prevention for uncertain situations. The present
study evaluated the association between personality factors of the population studied and their
knowledge and financial behavior. The theoretical framework carried out a survey about the
studies on financial education in Brazil and in other countries. In addition, the studies on
personality factors were treated, as well as those that correlate the theme with financial literacy.
This is a descriptive and applied study, with a quantitative method. For the collection of
information, survey research was used, with the survey of information about individuals and
their social aspects. The index of financial knowledge found was considered low among the
respondents. Statistical tests were carried out and showed positive associations between the
respondent's gender and the financial education index, and between the fact of talking to parents
about money and the financial education index. Furthermore, associations between this index
and other socioeconomic factors were analyzed. The results also pointed to the absence of
significant associations between financial knowledge and socioeconomic characteristics.

Keywords: Financial literacy. Financial behavior. Big Five Inventory.
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1 INTRODUCAO

A educacdo financeira é um instrumento para melhorar a relagdo do individuo com suas
finangas com o objetivo de aumentar o seu bem-estar. Pode ser definida como a capacidade que
o individuo tem para se manter informado para tomar as melhores decisdes financeiras.

Trata-se da relagdo entre um individuo, que supostamente é o detentor desse
conhecimento, e o receptor que, diante dos conhecimentos, passa a tomar decisdes prudentes e
conscientes com relacdo as tendéncias econdmicas, investimento, poupanca, despesa entre
outros.

As oportunidades de utilizagdo de instrumentos financeiros aumentaram
significativamente com a introducdo de politicas econdmicas liberais e avancos tecnol6gicos.
Porém, o fato de ter acesso a novas tecnologias e oportunidades frente a novas politicas nem
sempre esta associado a capacidade de entendimento e boas decisdes.

O baixo indice de conhecimentos financeiros € um fendmeno global e esta presente
inclusive nos paises desenvolvidos, nos quais se concentram a maioria dos estudos,
notadamente Estados Unidos e Reino Unido. Em todo o mundo percebe-se um aumento do
endividamento e baixa taxa de poupanca.

A crise financeira de 2008 representa um ponto de inflexdo onde surgiram iniciativas
em diversos paises para aumentar o grau de instrucdo financeira dos individuos e seus impactos
coletivos. A suposicao era de que o baixo indice de educacdo financeira foi um dos fatores para
0 acontecimento da crise.

No cenario brasileiro, somente no inicio da segunda década do século XXI observou-se
a implantacdo de politicas publicas para o aumento da educacao financeira. Notadamente as
iniciativas do Banco Central do Brasil para tentar reduzir o nivel de endividamento e aumento
da taxa de poupanca. Além disso, foi criada a Estratégia Nacional de Educacdo Financeira, que
contribuiu para a insercao do tema na Base Nacional Comum Curricular Brasileira.

Algumas caracteristicas do pais, como a instabilidade do mercado de trabalho, ndo
permitem um planejamento financeiro para casos adversos. Em outros casos, a estabilidade
financeira de servidores publicos acaba por levar a um endividamento excessivo pela facilidade
de crédito.

As iniciativas mais comuns buscam inserir o topico, geralmente de forma transversal no
curriculo escolar. Outras iniciativas focam no publico adulto através de campanhas de

conscientizacéo.
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Apesar das iniciativas, observa-se que o indice de educacgdo financeira persiste em se
manter baixo e diferentes pesquisas partem do ponto em que caracteristicas sociodemogréficas
podem ser determinantes para o nivel de educagdo e o comportamento dos individuos.

Dentre os estudos, podemos destacar a mencgéo do (a):

e importancia da educagdo formal, e em alguns casos, a informal inclusive, para o
aumento do nivel de educagdo financeira (LUSARDI; MITCHELL, 2014; FOX;
BARTHOLOMAE; LEE, 2005; LUSARDI; MITCHELL; CURTO, 2009);

« variacdo de faixa etaria, em que os estudos mostram que o nivel de educacdo financeira
persiste em se manter baixo entre os jovens (LUSARDI; MITCHELL; CURTO, 2009;
XIAO et al, 2014; DAVEY; GEORGE, 2011);

« diferenca de géneros que também é apontada como atenuante para diferentes niveis de
educacéo financeira (FERNANDES; LYNCH; NETEMEYER, 2014; LUSARDI, 2005;
LUSARDI; MITCHELL, 2014);

e impacto do grau de escolaridade dos pais na educacdo financeira dos filhos
(FERNANDES; LYNCH; NETEMEYER, 2014; TASMAN; EFENDI; MASDUPI,
2018);

e nivel de renda dos individuos se apresenta em uma relacdo inversa ao nivel de
conhecimentos financeiros (FAULKNER, 2016; IBRAHIM; ALQAYDI, 2013).

Em outra analise, tem-se que ndo somente 0s aspectos racionais podem explicar as
diferencas no nivel de educacédo financeira. Existe um historico de subestimacdo dos fatores
subjetivos por economistas classicos quanto a sua influéncia nas decisdes relacionadas a renda,
investimento e poupanca individual.

Porém, avancos na tecnologia e aumento da complexidade dos mercados colocam esses
fatores como importantes, mas de dificil mensuracéo, ndo podendo ser determinados de forma
exclusiva como causa ou efeito.

Observando os diversos aspectos mais subjetivos que podem ter influéncia sobre os
niveis de educacdo financeira e consequentemente o comportamento financeiro, destaca-se o
papel dos fatores de personalidade dos individuos.

Entende-se que a maioria das atividades humanas sdo influenciadas por tracos de
personalidade. Sendo assim, eles podem determinar as a¢des dos tomadores de decisdo em nivel
individual e coletivo com relacdo também as suas financas. Vale lembrar que os tracos de

personalidade ndo sdo herdados exclusivamente dos pais de maneira genética, mas sao
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influenciados por fatores ambientais, condigdes fisicas, geograficas, arranjos familiares, entre
outros.

Existem estudos que associam os tragos de personalidade ao comportamento financeiro
e seus resultados econdmicos. Porém ndo existe uma homogeneidade em determinar o alcance
de uma eventual associacdo entre tais variaveis.

Além disso ha estudos sobre a relacdo entre 0 comportamento social de um individuo e
0s cinco grandes tracos, mas pouca pesquisa tem sido feita para avaliar os impactos dos cinco
grandes tracos de personalidade no comportamento financeiro e como eles podem influenciar a
educacéo financeira de alguém. Os poucos estudos que foram conduzidos para investigar tal
relacdo revelam resultados mistos e, portanto, existe a necessidade de realizar um estudo e uma
andlise profunda a partir tanto de abordagens tedricas como empiricas.

Dessa forma, se faz necessaria a implementacdo de um rigor metodoldgico que
estabeleca associa¢Ges empiricas entre fatores de personalidade e comportamentos financeiros.
Trata-se de considerar que o tema é complexo e transversal, necessitando dos instrumentos e
métodos adequados para a execucdo de uma pesquisa sobre o tema.

Desse modo, a proposta metodoldgica desse trabalho busca determinar a existéncia ou
ndo de associacOes entre caracteristicas sociodemograficas, fatores de personalidade,
comportamento e conhecimento financeiros em uma proposta empirica utilizando como
individuos discentes dos cursos superiores. A proposta metodoldgica preserva aquela utilizada
em trabalhos anteriores para uma comparacao de resultados.

Neste sentido, a presente pesquisa, caracterizada como quantitativa, descritiva e
aplicada, foi realizada por meio de survey e a amostra utilizada foram estudantes de cursos
superiores do Instituto Federal de Minas Gerais (IFMG) - Campus Bambui. Teve como a
seguinte questdo de pesquisa: “Existe uma associacdo entre os fatores de personalidade e
conhecimento financeiros?”.

Mais especificamente pretendeu-se:

e Entender o conceito de educacdo financeira e sua realidade no Brasil e em outros
paises, conhecer os fatores de personalidade e a relacdo entre personalidade e
educacdo financeira;

e Aferir caracteristicas do publico pesquisado relacionadas aos seus habitos
financeiros e a sua personalidade;

e Analisar a associacdo entre esses habitos e personalidades, a fim de se averiguar se

ela é, de fato, efetiva.
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O presente estudo se justifica pela importancia em investigar as variaveis com potencial
de influenciar as decisdes financeiras do publico especifico, estudantes de graduacdo. Esse
publico tendera a experimentar novos cenarios pessoais e profissionais depois que tiver sua
formacéo, o que implica lidar com a entrada de capital advindo do trabalho e a responsabilidade
de lidar com esse dinheiro e administra-lo da melhor maneira que puder. Além disso, com o
contingente de individuos que entram em situacfes de crise financeira grave, a educacao
financeira é um objetivo social importante.

Para atingir o objetivo proposto, além deste texto introdutério, este trabalho segue a
seguinte organizacdo: referencial tedrico, metodologia, analise e discussdo dos resultados,

produto e consideracdes finais.

2 REFERENCIAL TEORICO

Neste referencial tedrico, serdo apresentadas contribuicdes da economia classica que se
relacionam indiretamente com o tema estudado. Sera feita uma sintese das definicdes de
educacdo financeira e suas intersecGes. Além disso, sera tratada, também, a importancia da
educacdo financeira, especialmente em estudos com grupos de estudantes de ensino superior.

Outro ponto de analise serdo os estudos iniciais sobre educacdo financeira e as
iniciativas que foram implementadas no Brasil e em outros paises, bem como os seus resultados.
Com isso, serd feito um levantamento sobre a importancia e os beneficios da educacéo
financeira. Também serdo abordados os conceitos de personalidade e estudos relacionados a
utilizacdo dos cinco grandes fatores de personalidade, o Big Five. Dessa forma, sera possivel
analisar, também, os estudos que relacionam esse tema ao comportamento financeiro dos
individuos.

Alguns estudos, tém dado muita atencédo ao tema da educacéo financeira e dos tracos de
personalidade. Isso é motivado por uma necessidade crescente dos individuos gerirem as suas
financas e evitarem o aumento dos niveis de endividamento. No entanto, a maioria deles
demostra disparidades nas suas conclus@es e falta de consenso. Consequentemente, esta sessdo
da revisdo bibliografica busca investigar a influéncia dos tracos de personalidade no
comportamento financeiro com base nos artigos publicados e analisar as lacunas de

investigagao nas obras existentes.
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2.1  Educacéo financeira

O conceito inicialmente utilizado pela abordagem convencional remete aos trabalhos da
Organizacdo para a Cooperacdo e Desenvolvimento Econdmico (OCDE), que estabelece a

definicdo de educagdo financeira como:

0 processo pelo qual os consumidores / investidores financeiros melhoram sua
compreensdo dos produtos, conceitos e riscos financeiros e, por meio de informagdes,
instrucBes e / ou conselhos objetivos, desenvolvem as habilidades e a confianga para
se tornarem mais conscientes dos riscos e oportunidades financeiras, para fazer
escolhas informadas, para que saiba onde buscar ajuda e tomar outras medidas
eficazes para melhorar seu bem-estar financeiro. A educagéo financeira, portanto, vai
além do fornecimento de informacBes e consultoria financeira, que deve ser
regulamentada, como é frequentemente o caso, em particular para a protecdo de
clientes financeiros (ou seja, consumidores em relagdes contratuais) (OCDE, 2005, p.
2)

Ou seja, um instrumento didatico em que o receptor € um individuo, implicitamente com
poucos conhecimentos financeiros, sendo o emissor do conhecimento e das informacoes
aqueles que dettm o conhecimento financeiro (BERNHEIMA; GARRETTB, 2013;
FERNANDES; LYNCH; NETEMEYER, 2014; FOX; BARTHOLOMAE; LEE, 2005;
HASTINGS; MADRIAN; SKIMMYHORN, 2013; WILLIS, 2011; COLLINS; O’ ROURKE,
2010; MEDEIROS; LOPES, 2014; MOREIRA; CARVALHO, 2013; SILVA, 2016; SALEH;
SALEH, 2013; SILVA et al. 2017).

A educacdo financeira tem sido considerada, pela maioria dos estudiosos, puramente em
termos de “educacdo financeira individual”. A preocupacdo com a educacdo financeira é
geralmente expressada em termos da capacidade dos individuos em administrar suas financas
de forma eficaz e evitar dividas que eles ndo conseguem pagar. Além disso, com 0 numero
crescente de individuos que entram em crises financeiras graves, a educacdo financeira é um
objetivo social importante. O conceito de educacdo financeira tem sido definido de diferentes
maneiras por diferentes estudiosos. Por exemplo, Xu e Zia (2012), em seu estudo sobre
"educacdo financeira ao redor do mundo”, definem a educacdo financeira como a capacidade
de compreender, dominar e aplicar plenamente todas as teorias e habilidades relevantes da
administracdo financeira.

Entretanto, de acordo com a maioria das defini¢cGes encontradas, a educacao financeira
é considerada como o nivel pessoal de habilidades e conhecimentos financeiros que permitem
a interpretacdo adequada das demonstracdes e informacdes financeiras (NEMETH et al., 2016).

A definigéo sugere que, com esse conhecimento e essas habilidades em termos financeiros, um
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individuo pode tomar decisfes prudentes e conscientes, o que o coloca em uma melhor situacéo
para entender as tendéncias econdmicas futuras e as consequéncias de suas decisdes. E possivel
observar, a partir das duas definicdes, que fica claro o fato de que ambas enfatizam as
habilidades e os conhecimentos como parte essencial da educagéo financeira. Merritt (2018)
define educagédo financeira como a capacidade de analisar e entender como o dinheiro e 0s
mercados financeiros funcionam, como um individuo ganha, gasta, administra e investe o seu
dinheiro.

De maneira mais simplificada, Behrman et al. (2010, p. 71, traducdo do autor) diz que
a educacdo financeira é definida como "a habilidade de processar informagdes econdmicas e
tomar decisdes informadas sobre economia doméstica, acumulacdo de riqueza e contribuicdes
previdenciarias (traducdo livre)” Enquanto Lusardi (2005) define como a habilidade do
individuo em se manter informado para tomar as melhores decisdes referentes ao consumo, a
poupanca e ao investimento.

Um estudo sobre o efeito da educagdo financeira pessoal no comportamento de
estudantes do ensino superior, conduzido por Tasman, Efendi e Masdupi (2018), mostra que ¢
necessario um entendimento profundo da operacdo econémica para entender adequadamente
como o dinheiro funciona e como ele pode ser aproveitado em investimentos nos mercados
monetarios ou de ac¢des. Portanto, compreender o conceito de dinheiro e como ele funciona é
essencial para entender os principios basicos e mais comuns da educacdo, tais como
investimentos, metas financeiras, orcamento, renda e poupanca.

Além disso, 0 estudo argumenta que, nas instituicdes de ensino superior, a maioria dos
estudantes ndo esta bem familiarizada com a maioria dos conceitos financeiros, tais como juros
compostos. Essa € uma realidade de diferentes paises, ndo apenas em relacdo aos estudantes de
instituicbes de ensino superior, mas também aos profissionais que tém um conhecimento
limitado sobre gestdo financeira e, normalmente, ndo estdo em busca de informac6es financeiras
antes de tomar qualquer deciséo relacionada ao tema.

No decorrer da crise financeira de 2008, muitos passaram a se interessar pela educacao
financeira e seus impactos coletivos. Além disso, ficou mais claro que os custos do
desconhecimento financeiro ndo estdo apenas na area de poupanca e investimento, mas também
influenciam como os consumidores lidam com todas as suas responsabilidades financeiras
(LUSARDI; MITCHELL, 2014).

A medida que a economia mundial se recupera lentamente da turbuléncia recente, os
habitos saudaveis relacionados aos gastos e poupanca se tornaram um topico importante para

empresas, governos e agéncias regulatorias (BRUGGEN et al., 2017).
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Na maioria dos estudos, revela-se que o nivel de conhecimento das pessoas sobre gestéo
financeira, na maioria dos paises, € baixo e ndo mudou nos periodos anteriores a crise financeira
de 2008-2009 (HASTINGS; MITCHELL, 2011). Por exemplo, o estudo argumenta que a
maioria das pessoas dificilmente consegue analisar e interpretar informacgdes econémicas. A
incapacidade dessas pessoas de compreender e interpretar as demonstracdes financeiras esta
associada ao fato de que nunca receberam nenhum treinamento que abordasse assuntos
economicos e financeiros, conforme revelado no estudo de Fernandes, Lynch e Netemeyer
(2014). Além disso, esse estudo estd relacionado ao de Hastings e Mitchell (2011), que
argumentam que a falta de conhecimento suficiente e adequado dificulta os individuos no
processo de tomada de decisbes informadas e, com isso, sdo obrigados a assumir posicoes de
maior risco, resultando em um maior nivel de endividamento.

Na experiéncia obtida com diferentes estudos sobre esse tema, 0 nivel de habilidades
financeiras e o conhecimento diferiu com base em caracteristicas sociodemograficas. Por
exemplo, em suas pesquisas, Fernandes, Lynch e Netemeyer (2014) descobriram que os
individuos entre 20 e 40 anos de idade, que possuem um alto nivel de educacdo e que tém uma
boa situacao financeira sdo 0s mais habilitados em assuntos financeiros. Assim, muitos outros
estudos também estabelecem essa ligacdo entre caracteristicas demograficas e educacgéo
financeira (BROWN; TAYLOR, 2014; COHEN; CANDACE, 2011; KLAPPER; LUSARDI;
OUDHEUSDEN, 2015).

Entretanto, de acordo com Xavier, Karlan e Ngatia (2013), a educacéo financeira pode
ndo ser exclusivamente dependente de disparidades demogréaficas e outras caracteristicas, ja
que o estudo revelou algumas evidéncias de que alguns individuos na faixa de 30 e 40 anos de
idade ndo tinham conhecimento financeiro elevado. E possivel que esta disparidade nos
resultados mostre uma inconsisténcia, o que pode sugerir outros fatores para influenciar a
educacdo financeira. Como resultado, existe a necessidade de conduzir uma educacdo
financeira entre diferentes pessoas para instrui-las com as habilidades necessarias.

Um baixo nivel de educacdo financeira é encontrado ndo apenas nos paises onde a
maioria dos estudos se concentrou, notadamente nos Estados Unidos e Reino Unido, mas sim
globalmente. A Rede Internacional de Educacdo Financeira (INFE) realizou um estudo para
investigar a educacdo financeira entre diferentes pessoas de diferentes paises e fez uma
comparagdo internacional. O estudo revelou que a educacdo financeira depende de
caracteristicas sociodemograficas (OCDE, 2013). Além disso, o estudo indicou que em todo

pais havia uma relagéo positiva entre a educacgéo financeira e a educacgao formal.
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Assim, de acordo com Cichowicz e Nowak (2017), que conduziram um estudo sobre
educacdo financeira e instituicbes de ensino de paises menos desenvolvidos, a educacdo
financeira também mostra uma relagdo positiva com o nivel de educagdo formal. Outro fato é
que o estudo argumenta que o conhecimento financeiro das mulheres em relagdo ao dos homens
€ menor na maioria dos paises. Ademais, as pessoas com maior renda tém um melhor
entendimento financeiro do que aquelas com menor rendimento.

Um estudo realizado na Hungria para investigar o conhecimento financeiro de jovens
de 14 a 19 anos de idade revelou que as criangas cujos pais tinham alta escolaridade estavam
mais bem informadas do que aquelas em um cenario oposto. Além disso, investigando seus
conhecimentos sobre conceitos financeiros basicos, como seguros, empréstimos e taxas de
juros, uma grande porcentagem de criangas nao os conhecia. Ao mesmo tempo, apenas 7% da
populacdo entrevistada tinha um entendimento vago de tais conceitos (NEMETH et al., 2016).

Faulkner (2016) tambeém registrou descobertas semelhantes enquanto investigava uma
populacéo de jovens nos Estados Unidos e registrou que o nivel de educacéo financeira desses
jovens depende do conhecimento e da experiéncia financeira de seus pais. Desse modo, a socio
demografia € um fator essencial na maioria dos estudos sobre educacéao financeira.

Lusardi, Mitchell e Curto (2009) realizaram um estudo para avaliar a educacao
financeira entre os jovens que estdo na faculdade. O estudo mostrou que a educacao financeira
era geralmente baixa entre os jovens, onde menos de um tercgo do total da populacao considerada
tinha um conhecimento basico sobre questbes financeiras, tais como inflacéo, taxas de juros e
diversificacdo de riscos. Isto repercute nas conclusGes de Faulkner (2016), que também
enfatizou que a educacéo financeira entre os estudantes universitarios era baixa nos Estados
Unidos e diretamente dependente do conhecimento financeiro de seus pais sobre assuntos

financeiros.

A educacdo financeira em outros paises

Em paises desenvolvidos como o Reino Unido, Espanha, Franca e EUA, o nivel de
educacdo financeira estava mais relacionado a renda financeira e ao nivel de "pobreza™ em
compara¢do com o nivel de educagdo (XU; ZIA, 2012). Dessa forma, a maioria dos estudos
sobre educacdo financeira nos paises desenvolvidos tem se concentrado, principalmente, nos
fatores socioeconémicos, dando, assim, menos esforcos a outros fatores que podem impactar

significativamente os niveis de educacdo financeira em tais paises. Assim, torna-se dificil
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explicar as razGes pelas quais as pessoas "pobres™ em tais paises estdo associadas a baixos niveis
de educagéo financeira.

Outros estudos nos EUA revelam que nem todas as pessoas “pobres” ou com baixos
niveis de educacdo financeira sdo pobres em seus conhecimentos financeiros. Por exemplo, em
seu estudo sobre Educagéo Financeira nos Estados Unidos, Faulkner (2016) descobriu que cerca
de 20% dos individuos considerados “pobres™ tinham habilidades financeiras mais elevadas e
podiam responder corretamente as trés perguntas que estavam sendo consideradas. Por outro
lado, 15% dos "ricos" eram incapazes de responder corretamente as perguntas e, portanto, eram
considerados com baixo nivel de conhecimentos financeiros (FAULKNER, 2016). Assim, esta
constatacdo dupla torna dificil concluir o que causa um nivel alto ou baixo de educacéo
financeira. Portanto, é necessario um estudo aprofundado para investigar a relacdo entre
educacdo financeira, nivel de educacdo e situacdo econdmica e demografica de uma
determinada populagéo.

Do mesmo modo, nos Estados Unidos, tanto a velhice quanto a juventude apresentam
indices de educacéo financeira baixos, esses dados se referem a uma populacéo com idade entre
9 e 14 anos e de 65 anos ou mais (FAULKNER, 2016). Nos Estados Unidos e no Reino Unido,
o0 nivel de educacédo financeira é considerado alto em comparacdo com o indice mundial de
educacdo financeira (CICHOWICZ; NOWAK, 2017). Porém, um levantamento feito por
Lusardi e Mitchell (2014) mostra que, nos Estados Unidos, os niveis de conhecimentos
financeiros sdo baixos. As mesmas conclusdes foram também descritas em outros trabalhos
(XIAO et al., 2014; LUSARDI; MITCHELL, 2014; LUSARDI; MITCHELL; CURTO, 2009).

Para ilustrar o cenario americano quanto ao nivel de conhecimento financeiro da
populacdo, nos estudos de Lusardi e Mitchell (2014), os autores definem como
“desanimadores” os resultados encontrados em um levantamento feito com pessoas nascidas
nas décadas de 1950 e 1960. Segundo os autores, essa informacdo é critica, pois esses
individuos ja tomaram decisdes financeiras importantes ao longo de suas vidas. Em uma das
questdes, é colocado o tema de diversificacdo de portfolio no mercado de aces e, nesse item,
34% dos respondentes disseram nao saber a resposta, enquanto 13% deram uma resposta errada.
Isso leva ao cenario em que apenas metade da amostra entende gue o investimento em acdes de
uma Unica empresa € mais arriscado do que investir em um fundo diversificado (LUSARDI;
MITCHELL, 2014).

Atkinson et al. (2007), analisando o nivel de educacdo financeira do Reino Unido,
descobriram que cerca de 50% da populacdo britdnica é analfabeta e vulneravel

financeiramente. O mesmo estudo revela ainda que, provavelmente, as pessoas na faixa etéaria
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de 25 a 34 anos estdo endividadas e que mais de 6 milhdes de cidaddos do Reino Unido néo
acreditam que possam fazer o rolamento da divida. Portanto, a partir de tais descobertas, pode-
se argumentar que o Reino Unido apresenta deficiéncias em termos de educacdo financeira,
mas o0 seu nivel esti acima da média mundial.

Um estudo conduzido por Austin e Arnott-Hill (2014) revelou que a implementacéo de
intervencdes financeiras e de programas educacionais nas principais economias mundiais, como
0s EUA e o Reino Unido, melhoraram seus indices. O estudo utilizou pardmetros, tais como
aposentadoria, poupanca e investimento como indicadores de educacao financeira. O estudo
descobriu, por exemplo, que, ap6s uma série de campanhas nacionais sobre educacao financeira
no Reino Unido, houve uma melhoria nos comportamentos financeiros entre os aposentados.
Da mesma forma, tais intervencdes foram adotadas na India, através dos programas dirigidos
pelo Reserve Bank of India — RBI (YADAV; SHARMA, 2016). Entretanto, os dois paises
diferem em sua implementacdo metodologica, mas os resultados sdo semelhantes.

A necessidade de melhorar a educacdo em diferentes locais tem sido observada nos
ultimos anos devido ao aumento das complexidades nos mercados financeiros. Diferentes
paises implementaram medidas e estratégias especificas para assegurar um nivel mais elevado
de educacdo financeira entre sua populagdo. Diferentes estudos tém mostrado que a India esta
atuando ativamente na implementacdo de certas iniciativas para ajudar na educacéo financeira
da sua populagéo devido ao rapido crescimento da economia indiana, como testemunhado na
ultima década (GUPTA; KAUR, 2014).

As estratégias de educacdo financeira na india foram adotadas tanto pelo governo,
guanto por outras organizagdes sem fins lucrativos. Por exemplo, RBI tomou iniciativas para
assegurar que a maioria das populacfes indianas tenha uma educacéo financeira através de
diferentes programas, tanto de educacédo, como de inclusdo financeira (GUPTA; KAUR, 2014).
Por meio de tais programas, o Banco Central da india desenvolveu muitos manuais e livretos
para difundir a informac&o sobre educacéo financeira para o maior nimero possivel de indianos.

A eficacia de tais estratégias ndo podem ser ignorada, ja que Fernandes, Lynch e
Netemeyer (2014) descobriram que a distribuicdo de revistas, difusdo de informacdes por meios
publicos, bem como a publicacdo de manuais sobre assuntos financeiros contribuiram
significativamente para o aumento da educacéo financeira entre a populacdo do Japéo. O pais
esta, atualmente, acima do indice global de educacdo financeira. Acredita-se, portanto, que a
implementacdo de tais estratégias elevard o nivel de educacdo financeira também entre os
indianos (GUPTA; KAUR, 2014).
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Tais estratégias, entretanto, sdo limitadas pelo nivel de educacéo entre a populagéo-alvo.
O sucesso de tais estratégias no Japdo foi motivado pelo fato de que a maioria da populacao
tinha educacéo superior e, portanto, era alfabetizada, segundo Fernandes, Lynch e Netemeyer
(2014).

O nivel de educacéo financeira no mundo difere de acordo com o pais. Por exemplo, o
nivel de educagdo financeira da India no ¢ o mesmo que o do Reino Unido e da Franca
(YADAV; SHARMA, 2016). Como tal, o nivel de educacéo financeira tem sido atribuido a
muitos fatores intimamente ligados ao nivel econdmico de um determinado pais. De acordo
com o estudo realizado por Merritt (2018) para avaliar o nivel de educacdo financeira entre
diferentes populacbes de estudantes de educacdo superior, descobriu-se que a educacdo
financeira tinha uma relacéo positiva com a educacdo escolar em geral. Assim, o estudo implica
gue quanto maior o nivel de educacgéo entre uma determinada populacdo, maior a sua educagéo
financeira. O estudo também revelou que os estudantes que tinham baixa renda financeira
tinham menos conhecimento financeiro em comparacéo aos estudantes mais ricos.

O estudo também tem ressonancia com o de Xu e Zia (2012), que consideraram a
educacéo financeira em todo o mundo, incluindo tanto os paises desenvolvidos quanto os paises
em desenvolvimento. Esse estudo descobriu que o baixo indice de educacéo financeira entre os
paises em desenvolvimento, incluindo india, Quénia, Africa do Sul e Nigéria, foi em funcéo do
baixo nivel de educacdo entre aqueles envolvidos no estudo. Na maioria dos paises em
desenvolvimento, existe uma ligacdo entre educacao e renda financeira, 0 que poderia ser um
fator na baixa educacdo financeira entre os individuos com baixa escolaridade nesses paises.
Entretanto, ndo foi encontrado nenhum estudo realizado para investigar, a partir de uma
abordagem empirica, 0 motivo pelo qual as pessoas com baixos niveis de educacdo tém baixos
niveis de educacao financeira.

A disparidade no nivel educacional da india levou o RBI a incluir outras iniciativas de
educacdo financeira para atender as necessidades dos individuos menos instruidos. Nesse caso,
a instituicdo produziu recursos audiovisuais para atender as pessoas que nao sabiam ler. Ainda,
segundo os autores, os relatorios de acompanhamento revelam um sucesso gradual da educacgéo
financeira entre muitos indianos (GUPTA; KAUR, 2014). Entretanto, existe a necessidade de
envolver 6rgaos ndo governamentais para que muitas pessoas possam ser alcancadas dentro de
um periodo especifico. Fernandes, Lynch e Netemeyer (2014) mostram que tais estratégias
podem ser impulsionadas pela inclusdo de instituicGes privadas, com ou sem fins lucrativos,

para ajudar na distribuicdo de tais materiais.
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Alem disso, o RBI implementou programas de educagdo financeira que visam conduzir
campanhas em todo o pais para sensibilizar a educacéo financeira (YADAV; SHARMA, 2016).
Acbes similares também foram tomadas em outros paises como Brasil, Africa do Sul e Egito,
para assegurar que os cidadaos estejam bem instruidos em termos de conhecimentos financeiros
necessarios para a tomada de boas decisdes (TASMAN; EFENDI; MASDUPI, 2018).
Entretanto, a implementacdo de programas educacionais para sensibilizar uma determinada
populacéo sobre a necessidade de ter conhecimentos financeiros e os riscos da falta dos mesmos
precisa de individuos especializados em tal treinamento.

Assim, os relatérios de Yadav e Sharma (2016) revelam que o RBI est4, atualmente,
utilizando pessoas capacitadas e qualificadas em assuntos financeiros para conduzir programas
de conscientizacdo financeira em todo o pais. A implementagdo de programas de treinamento
em educacdo financeira sé € (til até certo ponto, pois, provavelmente, ird atingir apenas uma
determinada populacdo alvo. A maneira mais eficaz de conduzir programas de educacédo
financeira € inclui-la no curriculo escolar para torna-la mais formal e alcancar uma populagédo
mais jovem, que seria a proxima geracdo (TASMAN; EFENDI; MASDUPI, 2018). Tais
estratégias tém sido implementadas em alguns paises como a Croacia, onde a educacédo
financeira € obrigatoria no ensino fundamental e em outros niveis de estudo (CICHOWICZ;
NOWAK, 2017).

Apesar da implementacdo continua de diferentes estratégias pelo RBI, o nivel de
educacdo financeira da india ainda é baixo. Gupta e Kaur (2014) conduziram um estudo sobre
o nivel de educacao financeira de uma determinada populacdo de 87 microempresarios dentro
do distrito de Kangra, india. O estudo considerou variaveis, tais como manutencao de registros,
planos de investimento, empréstimo e gestdo de poupanca como indicadores de educacédo
financeira. O estudo descobriu que, embora a maioria dos respondentes fosse receptiva a
empréstimos bancarios, a maioria desconhecia outras instituicdes financeiras.

Da mesma forma, o estudo também mostrou um conhecimento financeiro geral baixo,
0 que se refletiu em uma méa administracdo de caixa, manutencao de registros ruins e habitos
de poupanca financeira improprios. Entdo, a partir de tais descobertas, pode-se concluir que o
nivel de educacdo financeira da India, no geral, ainda é baixo. Esse estudo, entretanto, aborda
a manutencdo de registros como um indicador de educacdo financeira.

Com base no estudo feito por Brown e Taylor (2014), a manutencéo de registros pode
ndo ser o melhor indicador para a educacao financeira, argumentando da perspectiva de que a

educacéo financeira envolve ter conhecimentos e habilidades necessarias para o uso e gestao
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do dinheiro. Como tal, a manutencdo de registros financeiros pode ndo indicar
significativamente a educagéo financeira.

Devido ao baixo nivel de educacdo financeira em todo o mundo, tem havido um
aumento das taxas de endividamento decorrentes de uma gestéo financeira deficiente e da falta
de poupanga (TASMAN; EFENDI; MASDUPI, 2018). Existe a necessidade, portanto, de
implementar intervencgdes que visem melhorar a educagéo financeira entre diferentes paises. Ha
um crescente interesse publico e académico em assegurar que as pessoas em todo o mundo
alcancem a capacidade financeira. Com base nos artigos publicados, pode-se notar que
diferentes estudiosos estdo testando as intervencgdes de educacao financeira tanto com adultos,
criancas, imigrantes e outros grupos da populagdo. As intervengfes tém como objetivo
promover a economia digital e a prépria gestdo do dinheiro.

Austin e Arnott-Hill (2014) propuseram que uma das intervengdes mais utilizadas em
diferentes paises € através de programas de educacgéo financeira. Os programas podem ser em
forma de campanha ou integrados ao curriculo escolar. Enquanto diferentes estudos propdem
que a conducédo de programas de intervencdo € a melhor estratégia para promover a educagédo
financeira, outros estudos recentes também indicaram pontos fracos de tais intervencfes na
eficacia de seus resultados (MERRITT, 2018).

Além dos programas de educacao financeira, Hastings e Mitchell (2011) acrescentam
que as politicas governamentais relacionadas a educacdo financeira também sdo Uteis para
promover a educacgdo financeira entre uma determinada populacédo. O estudo afirma que este
tipo de politica tem sido utilizada juntamente com programas para promover a educagdo
financeira nos paises em desenvolvimento. E essencial, entretanto, observar que a existéncia de
uma politica governamental influencia a eficacia dos resultados. Notavelmente, a maior parte
do trabalho indica que os programas de educacao financeira, juntamente com as intervencdes
governamentais, foram adotados pela maioria dos paises (KLAPPER; LUSARDI;
OUDHEUSDEN, 2015).

Entretanto, as intervengdes que se concentram apenas na educacao financeira ndo sdo
muito eficazes em seus resultados, pois ndo sdo projetadas para melhorar o acesso de uma
pessoa a produtos e servicos financeiros que Ihe permitam implementar o que aprendeu. Quando
conduzidos isoladamente, os programas de educacdo financeira assumem que somente 0
conhecimento financeiro é suficiente para alterar o comportamento financeiro de um individuo.

Em seu estudo sobre o desenvolvimento para a inclusdo financeira, Cohen e Candace
(2011) afirmam que o conhecimento obtido apenas com programas de educacao financeira ndo

é suficiente para mudar a perspectiva do comportamento financeiro. Portanto, embora o0s
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programas de educagdo financeira sejam essenciais nesse objetivo, deve haver outros
programas de intervencdo, como a aplicacdo de politicas financeiras que permitam aos
individuos ter acesso a produtos e servicos financeiros, através dos quais seus comportamentos
financeiros possam ser alterados. Assim, a educacdo financeira pode ser alcancada atraves de
uma combinacéo entre programas de instrugdo e politicas publicas.

2.2 Aeducacao financeira no Brasil

Assim como outros paises, o Brasil passa por um momento de ressignificacdo da figura
do investidor/especulador, principalmente ligado a Bolsa de Valores. Essa imagem vai muito
além da fungdo econdmica e exerce uma grande influéncia social (LEITE, 2017). No inicio dos
anos 2000, seguindo uma tendéncia global, surgiram, no Brasil, programas de popularizagéo da
bolsa de valores, dos mercados de capitais e da educacéo financeira em geral. Esses programas
tinham como objetivo aumentar a participagédo de investidores individuais no mercado (LEITE,
2017). Desse modo, diversas pessoas passaram a integrar o mercado financeiro com ativos de
longo prazo, como planos de previdéncia privada e clubes de investimento (GAMEZ, 2006).

Do inicio do século XXI até o ano de 2015, os mercados brasileiros se comportaram de
forma relativamente estavel para manter os investidores individuais engajados, porém, a partir
deste ano, as instituicdes deixaram de sinalizar a confianca necessaria para que o mercado
continuasse a crescer e retornar lucro para o investidor individual. O discurso dos agentes de
mercado, entdo, passou a ser o de que os brasileiros perdem dinheiro no mercado por nao
possuirem educacéo financeira suficiente (LEITE, 2017).

No Brasil dos anos 2000, entretanto, a grande maioria dos consultores financeiros e dos
programas oficiais da bolsa de valores e de outras instituicdes condenaram o habito dos gastos
sem planejamento e do endividamento como fatores negativos para a independéncia financeira
(LEITE, 2017, p. 118).

A educacdo financeira no Brasil tornou-se, pois, uma espécie de trunfo social
compartilhado por diversos agentes e grupos promotores da educacéo financeira no
pais. Pode-se dizer, entdo, que se observa a formagdo de um espago social envolto na
propagacdo da educagdo financeira, que se constitui como cenario perfeito para a
promocdo do mundo das financas e da imagem positiva do investidor (racional),
afinal, qualquer pauta em relacdo aos aspectos econdmicos, como crédito,
endividamento, poupanca e investimento, é motivo para que consultores e demais
profissionais do campo das finangas defendam a necessidade de educacéo financeira.
Assim, o mundo das finangas, envolto pela tematica da educagdo financeira, se espraia
para diversos setores da populacao brasileira (LEITE, 2017, p. 119).
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E interessante a comparacdo dos estudos de Leite (2017) e Teixeira (2016) para
demonstrar as diferengas de objetivos financeiros que existem no Brasil e, a partir deles, formar-
se uma base de analise conjuntural. Enquanto uma parcela da populagdo volta sua atengdo para
0 mercado especulativo e de investimentos, outra parcela busca tdo somente o equilibrio das
contas mensais.

Algo, porém, que esta presente em grande parte das pesquisas nacionais € a relacdo da
Educacdo Financeira com os fatores ou a propria existéncia da cidadania, diferente do que pode
ser observado na grande maioria dos estudos internacionais (DUARTE et al., 2012; SALEH,;
SALEH, 2013; BCB, 2013; CAMPOS; TEIXEIRA; COUTINHO, 2015; SILVA et al., 2018;
RAMON; TREVISAN, 2019).

Entre as iniciativas propriamente governamentais, podemos citar iniciativas do Banco
Central do Brasil que incentiva a gestdo das finangas pessoais (BANCO CENTRAL DO
BRASIL - BCB, 2013). O material disponibilizado pela entidade, nesse caso, trabalha questfes
subjetivas quanto a relagdo do individuo com o dinheiro e o0 seu comportamento, ilustrado, por
vezes, como o equilibrio entre razdo e emocao, e os paradigmas da relacdo entre necessidade e
desejo no momento do consumo. O material, porém, ndo direciona o entendimento para
questdes mais praticas, que se pode chamar de matematica financeira, levando a atencdo do
leitor para as boas praticas financeiras cotidianas.

A realidade mostrada pelo BCB (2013), no entanto, € a de que o acesso facilitado ao
crédito leva ao endividamento excessivo, comprometendo parte de sua renda e impedindo o
consumo de produtos que aumentariam o seu bem-estar ou ao acumulo de poupanca. A gestao
financeira adequada € indispensavel para que os individuos possam planejar melhor as suas
financas, porém, a falta de uma educacéo financeira adequada € um dos fatores que levam a um
baixo volume de depositos em poupanca no Brasil (PICCOLI; SILVA, 2015).

A Base Nacional Comum Curricular Brasileira — BNCC estabelece que o tema da
educacdo financeira devera ser implementado de forma transversal (BRASIL, 2018). Alguns
dos topicos estabelecidos se referem ao calculo de porcentagens, juros compostos, criacdo de
planilhas de orcamento e utilizacdo de aplicativos em geral para o controle financeiro.

O entendimento da Estratégia Nacional de Educacdo Financeira - ENEF é de que se
possa, durante toda a vida, por decisbes financeiras que influenciam o nosso bem-estar no
presente e no futuro, sendo a educacao financeira um fator relevante em todas as etapas da vida.
Importante salientar que o decreto inicial que estabeleceu a ENEF foi revogado em 2020 pelo
decreto 10.393 (BRASIL, 2010; 2020).
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Entretanto, foi mantida a estratégia e criado o Forum Brasileiro de Educacgdo Financeira
(FBEF). O objetivo dessa instituicdo é o de criar uma maior integracdo entre as iniciativas
governamentais e privadas sobre o tema. De acordo com Brasil (2020), seu corpo é composto

pelos seguintes 6rgaos e entidades:

= Banco Central do Brasil;

= Comissdo de Valores Mobiliarios;

= Superintendéncia de Seguros Privados;

= Secretaria do Tesouro Nacional da Secretaria Especial de Fazenda do Ministério da
Economia;

= Secretaria de Previdéncia da Secretaria Especial de Previdéncia e Trabalho do
Ministério da Economia;

= Superintendéncia Nacional de Previdéncia Complementar;

= Secretaria Nacional do Consumidor do Ministério da Justica e Seguranca Publica;

= Ministério da Educacéo.

Para Teixeira (2016), a escola € um espaco democratico para a construcao de valores de
cidadania com os alunos. Com isso, as questdes de educacgéo financeira trazem uma reflexao
pessoal e coletiva, sendo efetivas e motivadoras para trabalhar as questfes basicas do tema. Tal
material seria capaz de despertar a consciéncia critica dentro de um orgamento limitado.

O entendimento do mercado de capitais, porém, € fundamental para a participacdo dos
individuos. Desse modo, temos o fato de que o seu funcionamento é conhecido por poucos
brasileiros. Foi verificado que um maior indice de educacdo financeira leva a uma maior
participacdo de estudantes nesse mercado. Mas, de fato, os investimentos em educacédo
financeira no Brasil precisam ser aprimorados (AMORIM et al., 2018).

O trabalho de Teixeira (2016) realizou uma experiéncia didatica com alunos do Ensino
Médio da Rede Federal com o objetivo de apresentar, explorar e aprofundar os conceitos e
recomendacdes do conteudo préprio da educacdo financeira. A proposta caracterizou-se pela
necessidade de o aluno interpretar questfes com aquilo que ocorre na sociedade e em sua
familia. Um ponto central oriundo das discussbes foi o de que € preciso sabedoria para
equilibrar as contas e evitar o endividamento, e ndo apenas cortar custos e poupar.

A preocupacao central da populacdo investigada por Teixeira (2016) esta na compra de
bens supérfluos que podem comprometer o orcamento doméstico. Durante todo o trabalho,

muito se fala em pacto familiar para evitar o endividamento e aumentar a eficiéncia dos gastos.
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Em uma pesquisa que procurou analisar um lado mais pratico da educagéo financeira,
Silva (2016) langou, como problema de pesquisa, os fatores relacionados ao uso de cartdo de
crédito por estudantes de nivel superior. Os resultados mostraram que 56,4% dos entrevistados
utilizam cartdes de crédito, os autores consideram os numeros semelhantes a outros trabalhos

anteriores.

A educacdo financeira foi significante de forma negativa ao uso dos cartdes de
créditos. Contudo, o otimismo nédo foi significante. Na interacdo entre educacéao
financeira e otimismo, com o intuito de observar se essa combinacdo influencia no
namero de cartdes de crédito dos estudantes, pdde-se observar a relacdo negativa.
Assim, a educacdo financeira pode ponderar o otimismo desses estudantes de
contabilidade na tomada de decisdo relativa a assuntos financeiros. (SILVA, 2016, p.
1060)

Em uma pesquisa quantitativa realizada entre alunos de um curso de Administracéo de
Empresas, encontramos um resultado onde os alunos se mostraram responsaveis quanto a
gestdo do seu dinheiro, onde gastam menos do que recebem, o que leva a uma vida financeira
estavel (LAUREANO; MENDES; MATTOS, 2019). Os estudos de Ramon e Trevisan (2019)
mostram que discentes, tanto de escolas publicas quanto privadas, se comportam de maneira
semelhante, sendo que em ambos 0s casos ndo sdo utilizados conceitos de educacéo financeira
no dia a dia. Segundo Amorim et al. (2018), existe uma relacdo positiva entre o nivel de
educacdo financeira e o indice de participacdo no mercado de capitais.

Um resultado encontrado por Silva (2016) é de que o nivel de conversa com os pais por
jovens que ndo possuem cartdo de crédito € menor em comparacdo com aqueles que possuem
um ou mais cartdes. E relevante entender que o comportamento do ndcleo familiar é
determinante para que 0s jovens possam ter um comportamento financeiro na idade adulta. A
maneira como a familia lida com o dinheiro tem se mostrado um fator relevante para o
aprimoramento da educacdo financeira, o0 que, de certa forma, coloca o tema para além do
contexto escolar (VILAIN; PEREIRA, 2013). Os resultados em questdo véao de encontro com
as conclusdes de Ibrahim e Algaydi (2013) sobre a influéncia familiar no comportamento
financeiro, juntamente com outros fatores sociais.

Importante destacar que Laureano, Mendes e Mattos (2019) mostram uma tendéncia
diversa daquela obtida por estudos internacionais, como em Cichowicz e Nowak (2017), onde
as mulheres apresentaram um melhor planejamento financeiro e uma maior taxa de poupanca.
Em consonéncia, a pesquisa de Silva, Silva Neto e Aradjo (2017) aponta que 0 género
masculino, em uma amostra de servidores publicos, € mais representativo nos niveis médio e

baixo de educacdo financeira.
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Laureano, Mendes e Mattos (2019) destacam que o mercado de trabalho ndo é téo
estavel a ponto de permitir que ndo seja necessario um planejamento financeiro para casos
adversos em relacdo aos rendimentos. Destacam, ainda, que, quanto mais cedo esse
planejamento comecar, melhor para o individuo. Outra concluséo de Silva, Silva Neto e Araljo
(2017) é a de que a facilidade de acesso ao crédito em funcdo da estabilidade do cargo publico
acaba sendo um fator que cria dificuldades para gerenciar as finangas pessoais. A concluséo
final € a de que o indice de educacdo financeira dos servidores publicos da amostra € baixo.

2.3  Fatores de personalidade: the big five inventory model

Os modelos do "The Big Five Inventory Model" ou "Five-Factor Model" sdo utilizados
ao redor do mundo para a investigacdo basica sobre a estrutura da personalidade e seu
desenvolvimento, sendo também utilizados em contextos clinicos. Durante a maior parte do
século XX, psicologos dedicados ao estudo da personalidade debateram a questdo de sua
estrutura e quais seriam as diferencas individuais duradouras que descrevem essas
caracteristicas. (McCRAE; COSTA, 2008).

O traco de personalidade neuroticismo se caracteriza pela tristeza e instabilidade
emocional e respondem com stress as situacfes do dia-a-dia. JA o traco de personalidade
abertura a experiéncia vem de forma oposta representando individuos com visao do futuro e
imaginacdo. O traco da conscienciosidade representa bons controles em decisdes e definigcdes
de metas. Além disso, o traco da extroversdo representa individuos expansivos e de
comportamento agitado. Por fim, a agradabilidade € uma caracteristica de pessoas que gostam
de compartilhar e agradar as pessoas que estdo em sua volta. (ASEBEDO, 2018).

A maioria das atividades humanas é influenciada por tracos de personalidade, que séo
essenciais para moldar o comportamento das pessoas. A personalidade é um fator psicoldgico
e, portanto, deve ser considerada a partir de uma perspectiva psicoldgica. Psicologos diferentes
tém definido a personalidade de maneiras diferentes dependendo de sua abordagem, mas, em
Gltima andlise, todos eles concordam que a personalidade é um fator essencial na formacao do
comportamento humano.

Gomes e Golino (2012) sustentam que 0s cincos grandes tracos possuem uma estrutura
de inter-relacdo hierarquica que poderia ndo ser identificada através dos métodos usualmente
empregados. E partem do pressuposto de que os tracos estdo dispostos em niveis e que os de
nivel superior podem explicar os subsequentes. Para esses autores, 0 nivel um seria composto

pelas polaridades de Extroversdo, Introversdao e Estabilidade; o nivel dois pelas polaridades
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Mutabilidade e Foco no Objeto; o nivel trés pelas polaridades Foco no Objetivo e Foco nas
Rela¢fes Humanas e, no nivel quatro, a varidvel Abertura para Novas Experiéncias.

E aparente que os tracos de personalidade influenciam os tomadores de decisGes
financeiras no nivel individual e doméstico, incluindo decisGes relacionadas a contracdo de
empréstimos e ativos financeiros. Os resultados empiricos de Brown e Taylor (2014) sugerem
que certos tracos de personalidade estdo associados a quantidade de empréstimos sem garantias
e ativos financeiros mantidos pelas familias. Mais especificamente, seus resultados apontam

que:

descobrimos que tracos de personalidade, como extroversdo e abertura a experiéncia,
geralmente estdo fortemente correlacionados com as finangas pessoais em termos de
niveis de divida e ativos. Em contraste, com o foco em ativos financeiros, tracos de
personalidade, como conscienciosidade e neuroticismo, parecem ser menos
importantes. No que diz respeito aos tipos de divida e ativos, 0s nossos resultados
sugerem que a associagdo com tracos de personalidade difere entre os varios tipos de
divida detidos, embora, em geral, ndo seja encontrada associacdo com a probabilidade
de detencdo de diferentes tipos de ativos financeiros, com a excecdo de agdes e
dividendos. (BROWN; TAYLOR, 2014, p. 209 — Traducéo livre).

Alguns autores, no entanto, argumentam que o fato de os tracos de personalidade nao
serem geralmente idénticos prova que eles ndo podem ser herdados exclusivamente dos pais.
Ibrahim e Algaydi (2013) relatam que a personalidade pode ser influenciada por outros fatores
externos, como o ambiente social, as condicdes fisicas e geograficas e os arranjos familiares
que, potencialmente, influenciam o desenvolvimento dos tracos de personalidade em uma
crianca.

Os cinco grandes tracos acima mencionados se manifestam de forma diferente e
explicam tracos diferentes de um individuo, que podem, entdo, ser usados para prever o
comportamento de tal pessoa. Assim, as teorias classicas de financas relacionaram que os tracos
de personalidade sdo um dos fatores internos que determinam o comportamento financeiro de
alguém. Um dos cinco grandes tracos, conforme identificado por estudos psicolégicos, é a
extroversdao. A extroversao é um traco associado a comportamentos sociais de saida, menos
disfonicos e impulsivos (ASEBEDO, 2018).

Além disso, alguém extrovertido esta normalmente associado a auto preocupacao, em
comparacdo aos seus opostos, introvertidos. Em segundo lugar, no grande trago de cinco
personalidades segue o tragco de amabilidade. Este traco inclui aspectos como a capacidade de
perdoar, confianca, amabilidade e ajuda (DAVEY; GEORGE, 2011). Ao contréario, esse traco
se difere dos tracos de discordancia que exibem a natureza cética do comportamento, a

crueldade e o egocentrismo.
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De acordo com Anbar e Eker (2010), a conscienciosidade, que é outra grande
caracteristica de cinco personalidades, esta mais associada a diligéncia, ao cuidado e ao senso
de responsabilidade. Da mesma forma, esse trago esta associado ao sucesso e ao autocontrole,
bem como a persisténcia. O neuroticismo é outro traco de personalidade associado a depressao,
a hostilidade, a ansiedade, a autoconsciéncia, a impulsividade e a vulnerabilidade. Diferentes
estudos psicoldgicos concordam que as pessoas que pontuam alto no neuroticismo sao
geralmente afetadas por problemas emocionais como variacdes de humor negativas e, até
mesmo, por sintomas fisicos (ASEBEDO, 2018).

O ultimo tipo de personalidade classificada nos cinco grandes tracos é a abertura a
experiéncia. Essa caracteristica tem sido generalizada para incluir inovacao, criatividade e
imaginacdo. Portanto, os individuos que pontuam alto nesse traco sdo, geralmente, inovadores
e criativos. Eles podem desenvolver conceitos imaginarios e prever os resultados de certos
eventos com base em tendéncias passadas (ASEBEDO, 2018).

E certo que diferentes estudos concordam que, do ponto de vista psicolégico, poder
escolher ou se aventurar em novas experiéncias pode ser considerado como um estimulo
cognitivo, ja que o processo envolve assumir riscos (ANBAR; EKER 2010). Embora que, em
termos gerais, a maioria dos estudiosos concorde que a personalidade estd intimamente
associada a comportamentos e atitudes, existem muito poucos estudos que focalizam a relacéo
entre a personalidade e o comportamento financeiro.

A crenca de que os tracos de personalidade sdo os fatores que impulsionam os resultados
socioecondémicos levou estudiosos a pesquisar a relacdo entre tracos de personalidade,
comportamentos e atitudes financeiras. Notavelmente, o crescente ambito da literatura tenta
avaliar os efeitos dos cinco grandes tracos de personalidade e a formacéo do capital humano, a
faixa salarial, o mercado de trabalho e a renda (HELLSTRON; ZETTERDAHL; HANES,
2013).

Os cinco grandes tracos de personalidade estdo associados a algumas caracteristicas, o
gue os torna muito adequados para pesquisas empiricas. O modelo dos cinco grandes tracos de
personalidade tem sido considerado uma ferramenta Gtil na obtencdo de resultados
economicamente significativos. Ele é mais adequado em muitos estudos, onde se mostra
eficiente em ligar tracos de personalidade, comportamentos e resultados econdmicos.

Um estudo conduzido por Habashi, Graziano e Hoover (2016) sobre a ligacdo entre
personalidade e comportamento social descobriu uma relacdo positiva entre as duas variaveis.
O estudo considerou como o trago de personalidade influenciou os comportamentos sociais de

uma populacéo de jovens estudantes em instituicOes de ensino superior. A relagdo positiva entre
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essas duas variaveis implica que ha uma contribuicéo significativa dos tracos de personalidade
sobre os comportamentos sociais. O estudo descobriu, por exemplo, que os estudantes que
obtiveram alta pontuacdo em extroversao tinham maior probabilidade de participar de trabalhos
voluntarios e ajudar outras pessoas em seus pontos de necessidade. Entretanto, o estudo néo
conseguiu relacionar como os tracos de personalidade seriam a razdo do ato de ajudar outras
pessoas.

Desse modo, havia a necessidade de realizar mais estudos para provar tais descobertas,
a fim de estabelecer se foi o traco da extroversao que motivou o ato de compartilhar ou outros
fatores externos. Outros estudos similares também revelam que a extroversdo estad ligada a
sociabilidade e ao ato de compartilhar prontamente com outras pessoas (ASEBEDO, 2018).
Assim, a partir de tais estudos, pode-se afirmar que o comportamento de sentir a necessidade
de compartilhar, ajudar e confortar outras pessoas pode ser influenciado pela extroverséo.
Kalshoven, Hartog e Hoogh (2011), que conduziram um estudo para avaliar os efeitos de cinco
grandes fatores de personalidade no comportamento de lideranca ética, registraram resultados
significativos para supor que o comportamento de uma pessoa esta fortemente associado a um
traco de personalidade. O estudo descobriu que os lideres que pontuaram alto em
conscienciosidade eram mais responsaveis e cuidadosos do que outros que pontuaram baixo em
tais tracos. Assim, o estudo defende que o ato de ser responsavel depende da personalidade de
cada um.

No entanto, no passado recente, muitos psicologos argumentam que algumas pessoas
podem ser responsaveis e cuidadosas em sua vida, o que pode ser fomentado durante a infancia
pelos pais. De acordo com tais afirmacdes, a ligacdo entre os tracos de personalidade (que séo
herdados geneticamente) e 0 comportamento de uma pessoa é desvinculada. No entanto, a partir
de estudos empiricos que ligam os comportamentos pessoais aos cinco grandes tracos, €
testemunhado que os cinco grandes tracos de personalidade desempenham papéis significativos
na determinacdo do comportamento de cada um (BROWN; TAYLOR, 2014).

2.4  Educacéo financeira e personalidade

Embora por um logo periodo os economistas tenham subestimado os fatores subjetivos
como capazes de influenciar de maneira relevante os comportamentos relativos ao crédito,
consumo e poupanga, diversos trabalhos apontam que o advento da tecnologia da informacéo e
a complexidade crescente dos produtos financeiros colocam esses fatores como determinantes

para as decisdes financeiras, porém de dificil mensuracdo, sendo imprecisa a determinagéo de
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um ponto isolado de personalidade ou tendéncia de comportamento como causa direta ou
exclusiva de determinado perfil financeiro (KAMENICA; MULLAINATHAN; THALER,
2011; THALER, 2018; FERNANDES; LYNCH; NETEMEYER, 2014; DELLAVIGNA, 2007;
ALLGOOD; WALSTAD, 2015).

Aprofundando mais no funcionamento da mente humana, Kahneman (2011) sugere a
divisdo das agdes entre dois sistemas mental, denominados System 1 e System 2. O primeiro
seria operado de maneira automatica, com pouco esforco e sem controle voluntario, ja o
segundo colocaria a sua atencdo no esforco mental de atividades que demandam controle,

incluindo o raciocinio complexo. Segundo o autor,

O Sistema 2 acredita estar onde esta a agdo (...). O Sistema 1 como impressdes e
sentimentos que originam sem esforco que sdo as principais fontes das crencas
explicitas e escolhas deliberadas do Sistema 2. As operac6es automaticas do Sistema
1 geram padrdes de ideias surpreendentemente complexos, mas apenas o Sistema 2,
mais lento, pode construir pensamentos em uma série ordenada de etapas. (...). VVocé
sera convidado a pensar nos dois sistemas como agentes com suas habilidades,
limitag@es e fungBes individuais. (KAHNEMAN, 2011, p. 22 — Traducéo livre).

Outro estudo psicolégico prova, sem ddvida, que as pessoas, muitas vezes, cometem
erros sistematicos em suas mentes (NIGAM; SRIVASTAVA; BANWET, 2018). Os
economistas classicos afirmam que as pessoas sempre possuem alta confianca e decidem
facilmente sobre a maioria das questdes financeiras, 0 que afeta 0s comportamentos e resultados
financeiros dos individuos (HENS; RIEGER, 2018). De acordo com Filbeck et al. (2017), as
teorias de comportamento financeiro utilizam modelos que séo racionais devido a crencas e
regulamentos errados. Com base na regulamentacao, acredita-se que as pessoas, naturalmente,
odeiam perdas e se opdem a elas, mas devido a inferéncia bayesiana, geralmente existem
crencas erradas associadas a decisdes financeiras (KALATZIS; AZZONI; ACHCAR, 2006).

A extensdo de tal crenca determina a tolerancia ao risco de uma pessoa que, de acordo
com Pinjisakikool (2017), é determinada pelos seus tracos de personalidade. Entretanto, a
maioria das teorias de comportamento financeiro estabelecidas estdo associadas a uma série de
conceitos modernos conhecidos como “racionalidade limitada”, que liga o processo de tomada
de decisdo a limitagdes cognitivas. Portanto, como proposto pelo autor, 0 comportamento
humano, que inclui o social e o financeiro, baseia-se em inovac¢des e métodos simplificados.

Um estudo conduzido por Khashanah e Alsulaiman (2016) descobriu que 0os humanos
sdo limitados pela forma como processam as informacdes, na medida em que 0s preconceitos

0s guiam na tomada de decisOes vitais. As descobertas estdo em harmonia com as de Nigam,
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Srivastava e Banwet (2018), que descobriram que as pessoas estdo naturalmente inclinadas a
mostrar uma reacdo extrema as informagdes adquiridas.

J& outro estudo propds conceitos importantes em comportamentos financeiros, que
incluem “regret theory, landscape theory, less sensitivity, and extreme theories, and
stabilization theory” (FILBECK et al., 2017). De acordo com esse estudo, as pessoas
geralmente fornecem respostas diferentes a situacdes similares. Desse modo, essa teoria condiz
com as afirmacdes de Ibrahim e Algaydi (2013), que relataram que a diferenca nas reacdes a
eventos similares exibidos por pessoas diferentes é resultado de outros tracos de personalidade
que as pessoas possuem.

De acordo com essas teorias, portanto, os investidores geralmente estdo ansiosos e so
podem aumentar sua capacidade de assumir mais riscos financeiros ao se depararem com perdas
significativas. A teoria sugere ainda que a capacidade de assumir riscos financeiros substanciais
é influenciada por fatores externos, como perdas financeiras, que podem obrigar os investidores
a assumir riscos mais significativos para se recuperarem das perdas ocorridas.

Entretanto, estudos realizados para investigar a relacdo entre o comportamento
financeiro de uma pessoa e o nivel de tolerancia ao risco financeiro revelam que as
caracteristicas de personalidade desempenham papéis significativos (RAHEJA; DHIMAN,
2017). Um exame atento desse ato revela disparidades no nivel de tolerancia ao risco financeiro
entre investidores de diferentes personalidades. Portanto, a personalidade influencia
significativamente o nivel de tolerancia ao risco financeiro e, portanto, 0 comportamento
financeiro.

Outros estudos também propGem a teoria do arrependimento, que também pode
influenciar o comportamento financeiro, relacionando tanto a reacao ao julgamento, quanto aos
sentimentos (HENS; RIEGER, 2018). Os investidores podem optar, por exemplo, por evitar o
envolvimento nas vendas de agdes de baixo preco para evitar arrependimentos de maus
investimentos e perdas. Ela também se baseia no nivel de educacéo financeira que o investidor
possui, sugerindo que ele, geralmente, segue seu conhecimento para evitar arrependimentos que
podem resultar em tomadas de decisGes erradas. Assim, criar uma decisdo informada sobre
questdes financeiras requer conhecimento financeiro prévio, pois quanto menor for o nivel de
educacdo financeira, maiores serdo as chances de um individuo tomar decisdes erradas, o que
pode levar a arrependimentos e perdas.

A educacdo financeira de uma determinada populacédo, ou de um individuo, s6 pode ser
estimada pelo comportamento exibido em relacdo as questdes financeiras. Existem trabalhos

que tratam, especificamente, dos fatores de personalidade e suas influéncias no nivel de
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educagcéo financeira (BROWN; TAYLOR, 2014; CALENDO; FOSSEN; KRITIKOS, 2011). E
aparente que os tracos de personalidade influenciam os tomadores de decisfes financeiras no
nivel individual e doméstico, incluindo decisdes relacionadas a contragcdo de empréstimos e aos
ativos financeiros. Os resultados empiricos de Brown e Taylor (2014) sugerem que certos tracos
de personalidade estdo associados a quantidade de empréstimos sem garantias e ativos
financeiros mantidos pelas familias.

O comportamento financeiro € definido de forma diferente por diferentes estudiosos,
sendo que alguns o veem de uma perspectiva financeira, enquanto outros o consideram de uma
perspectiva psicoldgica. Asebedo (2018), por exemplo, argumenta que 0 comportamento e a
educacdo financeira sdo bastante complexos e vao além do simples conhecimento e da
informacdo financeira. Ela é definida como o ato de desenvolver uma consciéncia financeira e
uma compreensdo adequada dos conceitos financeiros basicos que podem influenciar a forma
como uma pessoa age sobre essas demandas. Entretanto, a definicdo mais amplamente utilizada
de comportamento financeiro sdo as atividades associadas as condi¢cfes financeiras de uma
pessoa, incluindo despesas, empréstimos, poupanca e investimentos.

Oshio et al. (2018) realizaram um estudo para avaliar os cinco grandes tracos de
personalidade e propGem que os comportamentos financeiros sdo hierarquicos. Da mesma
forma, o estudo revelou que nédo é facil avaliar os comportamentos financeiros das diferentes
pessoas até que a natureza dos produtos financeiros que elas operam seja revelada. Os estudos
de Kamenica, Mullainathan e Thaler (2011) trazem uma perspectiva inovadora sobre o0s
aspectos psicoldgicos preditivos do comportamento do individuo. Trata-se da assimetria das
informacdes pessoais, ou seja, individuos tendem a pensar que possuem mais conhecimentos e
informacBes do que as empresas que ofertam produtos financeiros. Porém, com a
implementacdo da coleta de dados pessoais (atraves do uso de computadores e celulares
conectados a internet, por exemplo), as empresas conhecem melhor o perfil de um individuo
com relacdo as suas tendéncias de comportamento financeiro do que o proprio individuo.

Os resultados obtidos por Kamenica, Mullainathan e Thaler (2011) séo consistentes com
outras constatacfes que relacionam gue o pensamento do futuro, do orcamento e do controle
dos gastos sdo fatores e indicadores vitais do comportamento financeiro (OZER; MULTU,
2019). Para investigar efetivamente a relacdo entre comportamento financeiro e educacéo, é
adequado considerar fatores financeiros individuais. Assim, Arifin (2017) realizou um estudo
para determinar a influéncia do conhecimento financeiro no comportamento pessoal. O

resultado apontou que a capacidade de controle e o conhecimento financeiro tiveram um
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impacto consideravel no comportamento financeiro individual. Além disso, a renda de uma
pessoa ndo tem relagdes semelhantes com o comportamento financeiro.

De acordo com Ozer e Multu (2019), outros estudos sugerem que informagdes
financeiras fornecidas a individuos em idade precoce influenciam seus comportamentos
financeiros subsequentes. No trabalho de Oshio et al. (2018), eles investigaram a relacéo entre
tolerdncia ao risco financeiro, tendéncias psicolédgicas e tracos de personalidade. Entre os
resultados encontrados, os autores demonstraram que hd uma relacdo entre tragos de
personalidade e tendéncias psicolégicas, e que a caracteristica individual tem um impacto na
tolerancia ao risco financeiro de uma pessoa (OSHIO et al. 2018). Portanto, sugere-se que 0
comportamento financeiro esta positivamente relacionado aos tracos de personalidade.

Davey e George (2011) realizaram um estudo para avaliar os impactos dos tragos de
personalidade no comportamento financeiro. O estudo descobriu que as caracteristicas de
extroversdao e consciéncia afetaram o ato de realizar empréstimos e poupar mais do que 0s
outros tipos de caracteristicas. Da mesma forma, os autores descobriram ainda que, tanto a
capacidade de controle quanto a conscienciosidade, tiveram um efeito significativo sobre o
comportamento financeiro pessoal e sobre as atitudes. Pelo estudo, ndo fica claro quais fatores
afetam financeiramente individuos com alta pontuacdo em extroversao e conscienciosidade em
relacdo aos outros. Entretanto, outros estudos psicologicos revelam que a caracteristica da
extroversao esta geralmente associada a abertura e a sociabilidade (IBRAHIM; ALQAYDI,
2013).

Para Davey e George (2011), as pessoas extrovertidas sdo mais propensas a expressar
comportamentos sociais do que outras personalidades, o que as torna capazes de se engajar em
atividades que sdo projetadas para ajudar outras pessoas. A conclusdo desse estudo é de que a
arte de ajudar as pessoas através do compartilhamento de recursos pode influenciar um
comportamento financeiro individual, como poupanca e empréstimo.

O trabalho de Tauni et al. (2017) confirma o resultado apresentado anteriormente. Eles
observaram uma relacdo positiva entre a extroversao e o comportamento financeiro e afirmaram
gue os extrovertidos tinham mais probabilidade de pedir dinheiro emprestado do que as pessoas
com outros tracos de personalidade predominante. Tracos de personalidade, tais como abertura
a experiéncia e amabilidade, foram considerados, entretanto, sua relacdo direta com o
comportamento e as atitudes financeiras ndo foram significativas.

Oehler et al. (2017) avaliaram os impactos da extroversao e do neuroticismo nas atitudes
e comportamentos financeiros e seus efeitos na tomada de decisdes entre estudantes

universitarios. O estudo encontrou uma relagdo significativa entre extroversdo, comportamento



35

e atitudes financeiras, na medida em que pessoas menos extrovertidas provavelmente
comprariam menos produtos financeiros e pagariam pre¢os mais baixos por eles. Da mesma
forma, verificou-se que as pessoas com baixa pontuagdo em neuroticismo tinham mais ativos
de risco em suas carteiras financeiras.

Assim, esse estudo tem relacédo positiva com o de Davey e George (2011), na medida
em que ambos encontraram um impacto significativo da extroversdo no comportamento
financeiro. Ambos os estudos perceberam que pessoas mais extrovertidas tinham menos
probabilidade de acumular poupanca e tinham um nivel de endividamento maior. O fato de que
ambos os estudos utilizaram populacdes diferentes como amostra e encontraram 0S mesmos
resultados confirma sua confiabilidade e precisdo. A limitagcdo de ambos os estudos foi que eles
empregaram um tamanho de amostra pequeno, ndo podendo ser considerados plenamente para
verificar futuros resultados.

Apesar do resultado significativo encontrado, o estudo utilizou questionarios
estruturados, o que apenas levou o respondente a dar uma resposta de sim ou ndo. Tais
estratégias metodoldgicas sdo limitadas em sua precisdo, ja que ndo é dado ao respondente
tempo suficiente para se expressar plenamente. Portanto, um estudo adicional com uma
abordagem metodoldgica diferente e maior tamanho de amostra deve ser realizado para
comprovar estes resultados.

O estudo conduzido por Tauni et al. (2017) investigou ainda a relacao entre tracos de
personalidade e comportamento financeiro baseado na aquisicdo de conhecimento e tendéncias
de negociacao de acOes entre estudantes universitarios. O estudo descobriu que os tracos de
personalidade impactam diretamente o processo de compra e venda nos mercados de acdes na
maioria dos estudantes. A aquisicdo de conhecimento financeiro tende a aumentar a
participacdo dos estudantes com pontuacdo mais alta em extroversdo, amabilidade e
conscienciosidade. Desse modo, pessoas com diferentes tracos de personalidade também foram
notadas como possuindo diferentes graus de tolerancia ao risco financeiro, o que, em ultima
instancia, determina o comportamento financeiro de um individuo.

Os autores também confirmaram que os estudantes que tinham mais conhecimento
financeiro e nenhuma consideracgéo por seus tracos de personalidade eram mais propensos a se
envolverem no mercado de a¢fes do que outros estudantes que tinham menos conhecimento
(TAUNI et al., 2017). Tais descobertas implicam que a educacdo financeira tem um impacto
sobre o comportamento e as atitudes financeiras de diferentes pessoas. O estudo, no entanto,

ndo apresenta explicacdo psicologica profunda e associagbes com os resultados. Assim, é
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necessario investigar quais outros fatores psicolégicos que relacionam toleréncia ao risco
financeiro, ao comportamento, a atitude e a educacéo.

Pinjisakikool (2017) avaliou fatores psicoldgicos como ambiente social e familia em
relagéo entre a tragos de personalidade e ao comportamento financeiro. O estudo mostrou uma
relacdo significativa entre tracos de personalidade, tais como abertura a experiéncia, a
extroversdo e ao comportamento financeiro. Da mesma forma, este também constatou que
existe uma relacdo positiva entre caracteristicas de personalidade e tolerancia ao risco
financeiro. Resultado que coaduna com outros estudos, que perceberam uma relacdo positiva
entre a toleréncia ao risco financeiro e os tracos de personalidade. Normalmente, a toleréncia
ao risco financeiro é uma ferramenta Gtil para determinar o comportamento financeiro de um
individuo, especialmente no mercado de a¢des. A capacidade de um individuo demonstrar alta
tolerancia financeira esta diretamente relacionada com seus tragos de personalidade.

O capitulo seguinte se dedica a apresentar o procedimento metodoldgico utilizado para
verificar a ocorréncia de associagdes elencadas neste referencial teorico para que seja possivel
a comparagdo com resultados presentes na literatura consultada e determinar novos resultados

a partir dos resultados analisados.
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3 METODOLOGIA

Os aspectos metodoldgicos da pesquisa serdo apresentados neste capitulo, que
compreendera a caracterizacdo da pesquisa, 0s procedimentos técnicos, as etapas de selecdo da
amostra, a coleta de dados e a posterior andlise estatistica dos dados. O método nos levara,
entdo, ao significado produzido pelos sujeitos de pesquisa, que serdo os alunos dos cursos
superiores do IFMG Campus Bambui, sendo que, apds avaliar o perfil do comportamento
financeiro dos alunos e seus niveis de educacéo financeira, iremos verificar a associagdo destes

com os fatores de personalidade da populagéo estudada.

3.1 Classificacédo da pesquisa

Esta pesquisa pode ser classificada como quantitativa, descritiva e aplicada, defini¢oes
que serdo tratadas adiante. Essa abordagem ajudou na utilizacdo de dados padronizados que
permitiram elaborar possiveis comparacgdes, generalizagbes ou numeros que comprovaram
situacOes do passado com os dias atuais baseados no uso de estatisticas (GIL, 2008).

Ainda segundo a autora, esse tipo de delineamento fundamenta-se na ideia da
caracterizacao pela interrogacdo direta das pessoas, cujo comportamento se deseja conhecer
acerca do problema da unidade estudada e analisada.

A natureza quantitativa de uma pesquisa é, por vezes, classificada como uma
metodologia. Porém, na visdo de Severino (2010), trata-se de uma abordagem. Ele acrescenta
que, dentro dela, podem ser alocadas diversas metodologias e diversas referéncias
epistemologicas. Para Boeren (2018), a pesquisa quantitativa se refere a dados que séo obtidos
usando instrumentos predeterminados, geralmente por questionarios, e usando experimentos.
A pesquisa dessa abordagem é caracterizada pelo fato de submeter os dados a analises
estatisticas.

Hung, Parker e Yoong (2009) problematizam que a diversidade de definicdes
conceituais da educacdo financeira (que foram trabalhadas no referencial tedrico deste trabalho)
causa uma variacao nos métodos utilizados para a sua quantificacdo. Enquanto alguns testes
avaliam o conhecimento financeiro propriamente dito, outros trabalhos medem o nivel de
conhecimento que o sujeito julga ter. Entretanto, os consumidores julgam ter um conhecimento
diferente daquele que realmente tem, as vezes maior e outras vezes menor. E preciso considerar
as limitacOes do uso da pesquisa quantitativa, onde pode ser encontrado um conflito entre

conhecimento, conhecimento percebido e comportamento. Conhecimentos sobre o sistema
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financeiro € uma importante base para as habilidades financeiras, porém as habilidades e os
comportamentos tendem a ser influenciados por outros fatores como acesso a recursos e lagos
sociais, por exemplo (HUNG; PARKER; YOONG, 2009).

A abordagem quantitativa € largamente empregada no desenvolvimento da pesquisa
descritiva, onde as varidveis sdo descobertas e classificadas conforme suas inter-relacdes de
causa e efeito. E utilizada no a&mbito social representando, teoricamente, uma forma de
resultados precisos, onde € evitada a distorcdo da analise e interpretacdes carregadas de
subjetividade (OLIVEIRA, 1999).

Para Gil (2008, p. 32), os métodos descritivos

tém como objetivo primordial a descricdo das caracteristicas de determinada
populacdo ou fendmeno ou o estabelecimento de relagBGes entre variaveis. Sdo
inimeros os estudos que podem ser classificados sob este titulo e uma de suas
caracteristicas mais significativas esta na utilizacédo de técnicas padronizadas de coleta
de dados (GIL, 2008, p. 28).

Um estudo descritivo busca aspectos gerais e amplos de um contexto social e permite
identificar, ordenar e classificar diferentes formas dos fenémenos. E realizado um estudo da
causa e efeito entre as varidveis até o surgimento do fendmeno, sendo muito utilizado nas
ciéncias sociais, pois permite controlar muitas variaveis. Segue 0 mesmo padrdo da obtencao
de dados da pesquisa quantitativa, podendo ser feita através de questionarios, testes e
entrevistas, por exemplo (OLIVEIRA, 1999).

A andlise e associacdo/associacdo dos fatos em uma pesquisa descritiva € feita sem que
os dados sejam manipulados. A frequéncia de um fenémeno, sua relagdo com outros e sua
natureza sdo objetivos dessa modalidade de pesquisa. Tem por objeto problemas, geralmente
no ambito social, que merecem ser estudados e cujos dados ndo se encontram registrados em
documentos (CERVO; BERVIAN; DA SILVA, 2007).

No objeto dessa pesquisa, o fendmeno do comportamento financeiro sera
descritivamente relacionado aos tracos de personalidade de maneira quantitativa. O intuito sera
o de produzir novas informacoes, ja que essas nunca foram levantadas na populacéo que sera
estudada. Os autores Cervo, Bervian e Da Silva (2007) ainda acrescentam que a pesquisa
descritiva pode assumir diversas formas, dentre elas destacamos aquela que mais se relaciona

com o presente estudo, os estudos descritivos, que, segundo eles,
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trata-se do estudo e da descricdo das caracteristicas, propriedades ou relacGes
existentes na comunidade, grupo ou realidade pesquisada. Os estudos descritivos,
assim como os exploratérios, favorecem, na pesquisa mais ampla e completa, as
tarefas de formulacédo clara do problema e da hip6tese como tentativa de solugéo.
Comumente se incluem nesta modalidade os estudos que visam a identificar as
representacdes sociais e o perfil de individuos e grupos, como também o0s que visam
identificar estruturas, formas, funcdes e conteddos (CERVO; BERVIAN; Da SILVA,
2007, p. 62).

A pesquisa aplicada, segundo Oliveira (1999, p.68), “requer determinadas teorias ou leis
mais amplas como ponto de partida e tem por objetivo pesquisar, comprovar ou rejeitar
hip6teses sugeridas pelos modelos tedricos e fazer a sua aplicacdo as diferentes necessidades
humanas”. Trata-se de uma pesquisa que envolve interesses e verdades locais (GERHARDT;
SILVEIRA, 2009).

Gil (2008) acrescenta que uma pesquisa aplicada gera conhecimentos com aplicagéo
pratica que buscam solucionar problemas especificos, envolvendo a verdade da realidade
apresentada. Ressalta-se que esta pesquisa, ao visar atender a proposta epistémica dos
Mestrados Profissionais, possui aplicacdo sobre a realidade do indice de Educacdo Financeira
do IFMG Campus Bambui, atendendo a exigéncia de entrega de um produto final a
comunidade, concretizando resolucdo préatica de problemas para transformacdo da realidade

estudada.

3.2 O processo de coleta de dados em uma survey

A pesquisa atraves de surveys €, geralmente, caracterizada como exploratoria,
confirmatdria ou descritiva, podendo, entdo, contribuir para o avan¢co do conhecimento
cientifico de diferentes maneiras (FORZA, 2002). Nesse estudo, a survey possui carater
exploratorio, pois visa “obter uma visdo preliminar sobre um topico e fornece a base para uma
pesquisa mais aprofundada” (FORZA, 2002).

De um modo geral, a utilizacdo de um survey tem como objetivo a coleta de informacdes
sobre individuos e suas unidades sociais, podendo ser realizado, por exemplo, através do envio
eletronico de questionarios, ligacoes telefonicas ou entrevistas. O método atinge certo nivel de
acuracidade na obtencdo de informacdes sobre grandes populacdes (FORZA, 2002). Séo
observadas algumas limitacbes e contradicdes aparentes na aplicacdo do procedimento.
Determinadas parcelas da populacdo estudada podem ser sub-representadas.

Embora a sabedoria popular possa levar a crer que uma maior ades@o dos participantes

leva a resultados mais precisos, o trabalho de Visser et al. (2000) mostra a analise de pesquisas
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em elei¢des onde foram utilizados dois métodos de aplicacdo de surveys, um por telefone e
outro por correspondéncia. Apesar de a pesquisa por correspondéncia ter tido uma adeséo
menor (20% contra 60% via telefone), as previsdes foram mais precisas: erro de 1.6% contra
um erro de 5.2%. A aplicacdo padrdo do método inclui ndo somente a nogdo de sistematizacao,
métodos de amostras representativas devem ser usados, mas também devem ser obtidos certos
niveis de adesdo e ponderacBes estatisticas que sdo aplicados para maximizar a
representatividade (KROSNICK, 1999).

A conducdo de uma pesquisa survey visando um certo nivel de acuracidade na obtengéo

de informaces sobre grandes populagdes deve ser seguida pelas as seguintes etapas:

levantamento tedrico
projeto/ desenho de pesquisa
teste-piloto

coleta de dados

o & w0 NP

procedimentos de anélise

Figura 1 - Processo de execucdo de uma pesquisa survey.

Levantament D o) F‘:a ’; . Coleta
o tedrico BSOS Teste-Piloto de dados
Pesquisa
Elaboracao Interpretacao de Analise dos
do relatério dados dados

Fonte: Elaborada pelo autor com base em Forza (2002).

3.3 Processo de execucdo de uma pesquisa survey nesta pesquisa

As etapas para execucao da survey desta pesquisa serdo explanadas nesta secéo.

3.3.1 Levantamento tedrico
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O levantamento teorico deste estudo estd descrito no capitulo “Referencial tedrico” e

permitiu a formulacdo das seguintes hipdteses:

H1 — As mulheres possuem um indice de educacdo financeira menor que a dos homens.

H2 — Além disso, existe uma associa¢do entre 0s géneros e a maneira como se gasta o dinheiro.
H3 — Existe uma associacdo entre a idade do individuo e o seu indice de conhecimento
financeiro.

H4 — O fato de conversar com 0s pais sobre dinheiro quando crianga se associa positivamente
ao indice de conhecimento financeiro do individuo.

H5 — Existe uma associacao entre o fato de ter cursado uma disciplina sobre finangas e o indice
de conhecimento financeiro.

H6 — O fator de personalidade predominante se associa ao controle de gastos e & maneira como
o0 individuo gerencia compras a prazo.

H7 — Existe uma associacdo entre o indice de conhecimentos financeiros e os fatores de

personalidade dos individuos.

3.3.2 Projeto / Desenho de pesquisa

No desenho da pesquisa, foi observada, no que tange as necessidades de informacéo e
suas restricOes, as limitacGes da populagdo estudada, uma vez que este estudo foi limitado a
populacdo (alunos de cursos superiores) e, por isso, ndo pode haver generalizacdes.

A definicao do publico-alvo, do método de coleta de dados e do instrumento de pesquisa
levou em consideracdo o desenho interseccional (transversal) desta pesquisa, pois os dados
foram coletados apenas uma vez, entdo foram consideradas amostras para descrever
determinadas populacdes de forma a poder descrever um subconjunto da populacdo e
determinar a relacdo entre as variaveis coletadas. Isso significa que a coleta dos dados (onde a
recepcdo das respostas) foi realizada em um intervalo de tempo considerado como Unico
(BABBIE, 2001). Esta pesquisa foi realizada na autarquia IFMG Campus Bambui, que esta
localizado na Fazenda Varginha, no Municipio de Bambui, regido Centro-Oeste do estado de
Minas Gerais.

Ao longo de 52 anos de sua trajetoria, a tradicional Escola de Bambui foi elevada a
posicdo de campus do IFMG, por meio da Lei n°® 11.892, sancionada em 29 de dezembro de
2008. Atualmente, o campus Bambui possui uma area total de 328,76 hectares e cerca de 40

mil metros quadrados de construcgdes. A instituicdo possui mais de 2 mil alunos e de 370
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trabalhadores entre docentes, técnicos-administrativos e terceirizados e oferece os seguintes

Cursos:

= Médio Integrado (Administracdo, Agropecudria, Informéatica, Mecéanica e
Manutencdo Automotiva e Meio Ambiente);

= Cursos Superiores de graduacao (Bacharelados em Administragdo, em Agronomia,
em Engenharia de Alimentos, em Engenharia da Computacdo, em Engenharia de
Producdo, em Zootecnia, em Medicina Veterinaria e Licenciaturas em Ciéncias
Bioldgicas e em Fisica);

= Curso de po6s-graduacdo (Stricto Sensu)

A populacdo estudada foram os alunos dos cursos superiores do IFMG Campus Bambui.
Trata-se de uma populacdo heterogénea, com faixa etaria, sexo e estado de origem variados.
S80 jovens que estdo, pela primeira vez, saindo de seus lares e assumindo gestdo de
responsabilidades financeiras. A selecdo da amostragem foi por convicence, que é uma selecdo
nédo probabilistica. Esse tipo é aquela escolhida pelo critério do pesquisador sem fundamentacao
matematica ou estatistica (GIL, 2008), desse modo os questionarios foram enviados a todos 0s
discentes dos cursos superiores do IFMG-Campus Bambui sem direcionamento a um segmento
especifico.

Segundo Freitas (2013), a elaboragdo do questionario para coleta de dados consiste em
responder questdes essenciais como quem sdo 0s sujeitos de pesquisa, onde estdo inseridos, o
que fazem em relacdo ao tema pesquisado, quando e como fazem e, principalmente, por qual
motivo fazem.

Para Gil (2008), um questionario € uma técnica de investigacdo onde ha um conjunto de
questdes com o propdsito de obter informagbes subjetivas. Sua constru¢do tem como
fundamento traduzir em questdes especificas 0 objeto de pesquisa, testando as hipdteses que
foram formuladas no planejamento de pesquisa. O autor lista alguns dos cuidados a serem

observados na elaboracdo de um questionario:

a) constatacao de sua eficacia para verificacdo dos objetivos;
b) determinacdo da forma e do contetdo das questdes;

c) quantidade e ordenacdo das questdes;

d) construcdo das alternativas;

e) apresentacdo do questionario e

f) pré-teste do questionario.
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Para analisar a educagé@o financeira e os fatores de personalidade, foi estabelecido o
Registro de Consentimento Livre e Esclarecido (RCLE) — ANEXO A, sinalizando o aceite para
a participacdo na pesquisa, e foi escolhido o questionario adaptado pelo Nucleo de Pesquisa e
Desenvolvimento em Educacéo Financeira (DENARIUS) da UNIFEI e o questionério do BFl,
conforme ANEXO B.

O questionario, conforme detalhamento anexo, possui 90 questdes fechadas, sendo
dividido em sete partes: 1) caracterizacdo pessoal e académica, 2) faixa e caracteristica da renda
do individuo, 3) crédito, 4) poupanca, 5) seguros, 6) previdéncia complementar e 7)
investimentos. O questionario possui respostas de maltipla escolha com utilizacdo da escala do
tipo Likert com cinco pontos para avaliacdo das respostas, onde 1 é discordo totalmente e 5 é
concordo totalmente.

O segundo questionario utilizado € o Big Five Inventory, que é um modelo descritivo
baseado em teoria explicativa e preditiva da personalidade humana e de suas relagdes com a
conduta. E onde s&o medidos os tracos de personalidade do individuo mensurados pela escala
de Likert, sendo eles: 1) extroversdo, 2) socializa¢do, 3) conscienciosidade, 4) neuroticismo e
5) abertura para a experiéncia. O modelo é amplamente utilizado ao redor do mundo em
contextos sociais e clinicos (McCRAE; COSTA, 2008) e consolida-se no campo cientifico das
ciéncias sociais e aplicadas por traduzir de forma simples, estatistica e econdémica experiéncias
subjetivas da conduta humana (NAKANO; SILVA, 2011).

3.3.3 Teste-Piloto

O teste-piloto, também chamado de pré-teste, se faz necessario para o refinamento do
instrumento utilizado para garantir que ele realmente consiga mensurar o que se propde e ter
precisdo, clareza e ordenacdo nos termos sem indicar dificuldade de entendimento. O teste-
piloto e a avaliacdo da qualidade da medida, nesta pesquisa, foram realizados pelo DENARIUS
e ambos foram aplicados no trabalho de Marciano (2019). Portanto, trata-se de instrumento ja

validado e, por isso, o pré-teste foi dispensado.
3.3.4 Coleta de dados
Nesta pesquisa, 0s questionarios foram disponibilizados no primeiro semestre de 2021,

utilizando a ferramenta eletrdnica e on-line do Google Forms. A natureza impessoal do

questionério assegurou a uniformidade na avaliacdo de uma situacéo para outra. O anonimato
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faz com que o respondente tenha mais confiante, levando a respostas mais reais (CERVO;
BERVIAN; DA SILVA, 2007). A hipétese deve ser a base da constituicdo de todos os dados
do questionério, sendo a sua resposta o problema formulado. A existéncia do objeto de pesquisa
foi confirmada pelos pontos de levantamento incluidos, levando, entdo, a constatagdo do
fendmeno (OLIVEIRA, 1999).

3.3.5 Procedimentos de analise de dados

As analises estatisticas foram realizadas a partir do software IBM SPSS Modeler, sendo
que a andlise de consisténcia interna submeteu os instrumentos de natureza escalar, utilizando
0 0s seguintes métodos e indicadores: testes de normalidade Kolmogorov-Smirnova (DANIEL,
2000) e Shapiro-Wilk (SHAPIRO, 1965), Teste de Kruskal-Wallis (KRUSKAL; WALLIS,
1952), Associacdo de Pearson (GARREN, 1998), Correlacdo de Spearman (SPEARMAN,
1904), Teste Qui-Quadrado (PEARSON, 1900) e Tau_b de Kendall (KENDALL, 1938).

Ha duas razdes pelas quais documenta-se 0 uso do SPSS. Primeiro, o SPSS é um
software popular utilizado por pesquisadores em diferentes disciplinas. Como tal, o SPSS é
muito utilizado ao invés de se utilizar um software adicional. Como segundo ponto, porém, ha
poucas publicacGes ilustrando como os pesquisadores podem usar o SPSS para analisar dados,
0 que seria benéfico para os pesquisadores (SHEK; MA, 2011).

Segundo Preacher e Hayes (2004), o SPSS é muito utilizado em todas as ciéncias sociais
e na psicologia em particular, o que permite um teste formal do significado do efeito indireto
em modelos simples de mediacdo. Além disso, ha uma forte necessidade de realizar estudos
sobre a modelagem no contexto da pesquisa do trabalho social.

Primeiramente, foi realizada uma analise preliminar dos dados coletados para verificar
as principais tendéncias, dispersdo, distribuicdo de frequéncia e associacdo, calcular a
distribuicdo de frequéncia das caracteristicas socioecondmicas e demograficas, e recodificar
sexo e idade. Para as demais variaveis, foram calculadas as variaveis dependentes e
independentes, a frequéncia, a média, o desvio padrdo, a porcentagem efetiva e mediana e o
desvio padrdo da média. Apos a realizacdo desses procedimentos, os dados foram interpretados,
sendo que, neste momento, poderia surgir a necessidade de novas analises estatisticas.

A fim de analisar os dados para testar hipoteses e compreender a relacdo entre 0s
comportamentos e conhecimentos financeiros e os fatores de personalidade dos alunos e demais
caracteristicas foram realizados testes de normalidade e determinacdo dos dados como

paramétricos ou ndo paramétricos.
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Em seguida foi aplicada a Correlagdo de Spearman, o Teste de Kruskal-Wallise o Teste
Kolmogorov—Smirnov conforme o caso. Para determinar a associacdo estatisticamente
significativa foi utilizado o teste qui-quadrado de Pearson. O teste de Shapiro-Wilk foi utilizado
nos casos em que a amostra se apresentou normalmente distribuida.

Finalmente, uma analise de regressdo mdaltipla foi realizada para entender se as
mudancas nas variaveis independentes dos fatores de personalidade podem prever as mudancas
na variavel dependente educacdo financeira. Depois de executar essas etapas, os dados foram
interpretados em concluséo final.

Dessa forma, o préximo capitulo trata propriamente da andlise dos dados e dos
resultados, utilizando-se de andlises descritivas e estatisticas para caracterizar a amostra e

responder as hipéteses formuladas.
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4 ANALISE DOS DADOS E RESULTADOS

Os resultados descritos e analisados neste capitulo foram obtidos pela amostra de 242
estudantes dos cursos superiores do IFMG Campus Bambui de um total de 964 individuos.
Desse modo, a amostra representa 25,1% do total da populagéo estudada. Sendo que se obteve
uma margem de erro de 4,56% em um intervalo de confianga de 95%.

Inicialmente, apresenta-se a andlise descritiva da amostra, onde sdo informados os
quantitativos, médias e frequéncia das respostas necessarias para a caracterizacao da amostra.
Encontra-se neste capitulo o estudo das associa¢Ges formuladas como hip6teses dentro das
discussdes do referencial tedrico.

Em seguida sdo apresentadas as seguintes analises estatisticas para verificar a existéncia
ou ndo de associacOes entre 0 género do respondente e seu conhecimento e comportamento
financeiro. Além disso, o indice de conhecimentos financeiros foi analisado juntamente como
a faixa etaria do individuo, a conversa com os pais sobre dinheiro, estudo de disciplina de
financas, controle de gastos e compras a prazo.

Por fim, foi realizada a andlise estatistica principal do trabalho onde é avaliada a
existéncia ou ndo de associacdo entre o nivel de conhecimentos financeiros e os fatores de

personalidade, tanto do fator predominante, quanto da média distribuida.

4.1 Analise descritiva

Analisando o apresentado na Tabela 1, pode-se afirmar que os respondentes sao
majoritariamente jovens, com idade entre 18 e 24 anos. Faixa etaria que corresponde a 79,7%
dos respondentes.

Os resultados encontrados eram esperados, considerando que a populacdo selecionada
para este estudo € limitada aos matriculados em cursos superiores do IFMG Campus Bambui.
Nota-se também um aumento da relevancia do estudo, visto que a faixa etaria encontrada é

aquela em que geralmente o jovem inicia a sua autonomia financeira.
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Tabela 1 - Analise descritiva: idade dos respondentes. Questdo 3 — Hoje tenho a seguinte idade.

Vélido Frequéncia Porcentagem Porcentagem
acumulativa

17 1 0,4 0,4

18 5 2,1 2,5

19 23 9,5 12,0
20 29 12,0 24,0
21 48 19,8 43,8
22 27 11,2 55,0
23 41 16,9 71,9
24 25 10,3 82,2
25 9 3,7 86,0
26 9 3,7 89,7
27 6 2,5 92,1
28 6 2,5 94,6
29 1 0,4 95,0
30 4 1,7 96,7
31 2 0,8 97,5
32 2 0,8 98,3
33 2 0,8 99,2
42 1 0,4 99,6
64 1 0,4 100,0

Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).

Figura 2 - Analise descritiva: idade dos respondentes.
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Fonte: Préprio autor (2022).
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Em relacdo ao sexo, observa-se que 54,1% dos respondentes se declararam pertencentes
ao sexo feminino, 45,0% do sexo masculino e menos de 1% optaram por ndo informar o sexo
(Tabela 2). O equilibrio entre as opgdes masculino e feminino € relevante para a andlise

estatistica que seré feita entre género, comportamento e conhecimentos financeiros.

Tabela 2 - Analise descritiva: sexo declarado pelos respondentes.

- N Porcen m
Vaélido Frequéncia Porcentagem agu(;ﬁufgt?i(\e/a
Feminino 131 54,1 54,1
Masculino 109 45,0 99,2
Prefiro néo informar 2 0,8 100,0
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
Figura 3 - Analise descritiva: sexo declarado pelos respondentes.

Frequéncia

Prefiro ndo informar
0.8%
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45.0%
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54.1%

Fonte: Préprio autor (2022).

Com relacdo a cor/raca/etnia (Tabela 3), praticamente metade dos respondentes (49,6%)
se declararam brancos, seguido pelos que se declararam pardos (29,3%) e pretos (14,9%). Vale

destacar também que 4,1% dos respondentes optaram por ndo declarar a cor/raga/etnia.
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Tabela 3 - Analise descritiva: cor/raca/etnia declarada pelos respondentes. Questdo 5 - Me
considero da seguinte cor/raga/etnia.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentagem
acumulativa

Amarela 4 17 17
Branca 120 49,6 51,2
Indigena 1 0.4 517
Parda 71 293 81.0
Preta 36 14,9 100,0
Prefiro ndo informar 10 4,1 851
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).

Figura 4 - Analise descritiva: cor/raga/etnia declarada pelos respondentes.
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Fonte: Préprio autor (2022).

A Tabela 4 apresenta os resultados de onde os respondentes cursaram 0 €ensino
fundamental. Analisando os dados apresentados (Tabela 4), pode-se afirmar que 86,8% dos
respondentes declararam ter cursado o ensino fundamental integralmente na escola publica e
apenas 3,7% declararam ter cursado integralmente em escola particular.

Destaca-se que o IFMG Campus Bambui é uma instituicdo publica de ensino gratuito
que atende parte de uma populacdo socialmente vulneravel que continua a sua vida académica
em cursos gratuitos. A analise ficard mais evidente no momento da interpretacdo dos dados

coletados sobre renda e auxilios financeiros.
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Tabela 4 - Andlise descritiva: onde o respondente cursou o ensino fundamental. Questdo 6 -
Cursei o ensino fundamental.

Valido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

Integralmente em
escola particular 1 0,4 0,4
com bolsa.
Integralmente em 9 37 41
escola particular. ' ’
Integralmente em 210 86.8 90,9
escola publica. ' ’
Maior parte em 8 33 942
escola particular. ' ’
Maior parte em 14 58 100.0
escola publica. ' ’
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).

Figura 5 - Analise descritiva: onde o respondente cursou o ensino fundamental.

Frequéncia Ensino Fundamental

@ integralmente em escola particular com bolsa. @ integralmente em escola particular.
integralmente em escola publica. @ maior parte em escola particular.
@ maior parte em escola publica.

Fonte: Préprio autor (2022).

Os resultados relativos ao ensino médio se assemelham aos do ensino fundamental

(Tabela 5). No ensino médio, 86,0% dos respondentes declararam ter cursado integralmente em
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escola publica e 5,4% integralmente em escola particular. Resultados encontrados deixam claro
que a maioria dos respondentes cursaram o ensino fundamental e médio em escolas publicas.
Mais uma vez nota-se a predominéncia de estudantes oriundos de escolas publicas, essa
tendéncia acompanha um perfil de baixa renda que se desenha ao longo das analises do estudo.
Aqui fica mais clara a tendéncia que vem desde o ensino fundamental, onde os estudantes
seguem frequentando escolas publicas e, como sera analisado a frente, recebendo auxilios

financeiros para se manterem na instituigéo,

Tabela 5 - Anélise descritiva: onde o respondente cursou o ensino médio. Questdo 7 - Cursei 0

ensino médio
Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

Integralmente em
escola particular 8 3,3 3,3
com bolsa.
Integralme_nte em 13 5.4 8,7
escola particular.
Integralrper)te em 208 86.0 94.6
escola publica.
Maior part(? em 3 1,2 95.9
escola particular.
Maior parte em 10 4.1 100,0

escola publica.
Total 242 100,0
Fonte: Proprio autor (2022).
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Figura 6 - Analise descritiva: onde o respondente cursou o ensino médio.

Frequéncia x Ensino Médio

@ integralmente em escola particular com bolsa. @ integralmente em escola particular.
integralmente em escola publica. @ maior parte em escola particular.
@ maior parte em escola publica.

Fonte: Préprio autor (2022).

Os dados coletados sobre o nivel de escolaridade da mée dos entrevistados (Tabela 6)
mostram que quase 80% delas ndo possuem nivel de escolaridade igual ou acima do nivel
superior. Esse levantamento deve ser considerado como influente na andlise estatistica sobre o
dialogo dos filhos com os pais sobre dinheiro. Pois, conforme trabalhado no referencial teorico,

esse pode ser um fator que interfere no nivel de educacéo financeira do individuo.
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Tabela 6 - Escolaridade da mée. Questdo - 8 Minha mée possui 0 seguinte nivel de escolaridade.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

Sem escolaridade 10 41 41
Ensino fundamental
(1° grau) incompleto 63 26 30,2
Ensino fundamental
(1° grau) completo 28 11,6 41,7
Ensino medio (2°
grau) incompleto 23 9,5 51,2
Ensino medio (2°
grau) completo 59 24,4 75,6
Superior incompleto 9 3,7 79,3
Superior completo 37 15,3 94,6
Especializacdo (lato 7 29 975
sensu)
Mestrado 6 2,5 100
Doutorado 0 0 100
Né&o sei 0 0 100
Prefiro ndo informar 0 0 100
Total 242 100,0

Fonte: Proprio autor (2022).

Assim como o nivel de escolaridade da mae dos entrevistados, os pais também registram
um alto nivel de individuos que ndo possuem nivel de escolaridade maior ou igual ao nivel
superior, chegando a 84,3% dos respondentes (Tabela 7).

O prosseguimento das analises exp6e cada vez mais um perfil de origem de baixa renda
dos estudantes, visto que, além de serem oriundos de escolas publicas, seus pais ndo possuem

alto nivel de escolaridade.



54

Tabela 7 - Escolaridade do pai. Questdo - 9 Meu pai possui 0 seguinte nivel de escolaridade.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

Sem escolaridade 12 5 5
Ensino fu_ndamental 84 347 397
(1° grau) incompleto
Ensino fundamental 28 11.6 51.2
(1° grau) completo

. oo
Ensmc_) médio (2 20 8.3 59 5
grau) incompleto

. oo
Ensino médio (2 50 207 80.2
grau) completo
Superior incompleto 10 4,1 84,3
Superior completo 12 5 89,3
Especializacdo (lato 4 17 90.9
sensu)
Mestrado 4 1,7 92,6
Doutorado 2 0,8 93,4
N&o sei 14 58 99,2
Prefiro ndo informar 2 0,8 100
Total 242 100,0

Fonte: Proprio autor (2022).

Sobre o0 curso em que os respondentes estdo matriculados, a Tabela 8 apresenta a analise
descritiva desta variavel. Analisando os dados apresentados (Tabela 8), pode-se afirmar que
todos os nove cursos superiores ofertados no IFMG Campus Bambui tiveram respondentes.
Entretanto, a quantidade de respondentes variou entre os cursos. O curso de agronomia foi o
gue apresentou maior quantidade de respondentes (14,9%) e o de fisica a menor quantidade
(7%). Notadamente, trata-se dos cursos com maior € menor nimero de alunos da instituicao,

respectivamente.
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Tabela 8 - Curso em que o aluno estd matriculado. Questdo 10 - Estou regularmente
matriculado(a) na IFMG Campus Bambui no curso de...

- . Porcentagem

Valido Frequéncia  Porcentagem acumulativa
BachgrgladoNem 34 14.0 14.0
Administragéo
Bacharela_do em 36 14.9 289
Agronomia
Bacharelado em
Engenharia da 20 8,3 37,2
Computacéo
Bacharelado em
Engenharia de 18 7,4 44,6
Alimentos
Bacharelado em
Engenharia de 31 12,8 57,4
Producéo
Bacharelado em
Medicina 27 11,2 68,6
Veterinaria
Bachare!ado em 26 107 793
Zootecnia
Licenciatura em
Ciéncias 33 13,6 93,0
Biologicas
L!cgnC|atura em 17 7.0 100,0
Fisica
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
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Figura 7 - Curso em que o aluno est4 matriculado.
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Fonte: Préprio autor (2022).

Com relacdo ao periodo em que o discente esta matriculado (Tabela 9), deve-se destacar
a predominancia de periodos pares, visto o alto volume de entradas no inicio do ano e o
momento em que os dados foram coletados. Contudo, os dados se mostram homogéneos
considerando também a ocorréncia de evasdes nos periodos mais elevados.
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Tabela 9 - Periodo em que o aluno estd matriculado. Questdo 10 - Estou cursando o seguinte

periodo.
Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa
1° periodo 2 0,8 0,8
2° periodo 31 12,8 13,6
3° periodo 9 3,7 17,4
4° periodo 51 21 38,4
5° periodo 22 9,1 47,5
6° periodo 48 19,8 67,4
7° periodo 16 6,6 74
8° periodo 25 10,3 84,3
9° periodo 19 7,9 92,1
10° periodo 14 4 92,6
11° periodo 1 5,8 98,3

Encerrei minhas
matérias, restando 1 0,4 98,8
apenas as defesas.

Estou atrasada no

1 0,4 99,2
curso
Minha turma ja
formou, es,t(')u 1 0.4 99 6
fazendo varios
periodos
Pagando matéria 1 0,4 100
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
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Figura 8 - Periodo em que o aluno esta matriculado
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Fonte: Préprio autor (2022).

Outra variavel analisada e apresentada na Tabela 10, foi a renda média mensal familiar
dos respondentes.

Como se pode observar, 43,0% dos respondentes declararam que a renda média mensal
da familia é de até 2 salarios-minimos. Adicionalmente, quase 24,8% dos respondentes
afirmaram que a renda média mensal familiar estd entre 2 e 4 salarios-minimos. Por fim, um
fato que se destaca é que 21,5% dos respondentes afirmaram que a renda da familia é menor do
que 1 salario-minimo.

Os resultados apresentados na Tabela 10 evidenciam que a familia da maioria dos
respondentes (61,5%) possui renda média mensal inferior a 2 salarios-minimos. Dados que vao
ao encontro do perfil dos alunos da instituicdo, em que a maioria s@o considerados de baixa

renda e, muitas vezes, em situacdo de vulnerabilidade social.
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Tabela 10 - Analise descritiva: renda média mensal familiar do respondente. Questdo 24 - A
renda média mensal da minha familia é.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

Menor do que R$
1.045,00 (menos de 1 52 21,5 21,5
SM¥*)
Até R$ 2.090,00 (Até
2 SM) 104 43,0 64,5
De R$ 2.090,01 a R$
4.180,00 (2 a 4 SM) 60 24,8 89,3
De R$4.180,01 a R$
8.360,00 (4 a8 SM) 12 50 94,3
De R$8.360,01 a R$ 96
12.540,00 (8 a 12 SM) 4 1,7
De R$ 12.540,01 a R$
15.675,00 (12 a 15 1 0,4 96,4
SM)
De R$ 15.675,01 a R$
20.900,01 (15a20 2 0,8 97,2
SM)
Né&o sei a renda média
mensal da minha 4 1,7 98,9
familia
N&o tenho interesse 3 12 100,0

em responder
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
*SM = salario minimo
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Figura 9 - Renda média mensal familiar do respondente.
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Fonte: Préprio autor (2022).

A renda mensal individual do estudante é predominantemente (71,9% dos casos)
inferior a 1 salario minimo. Entende-se que o estudante pertencente a uma familia de baixa
renda, conforme analise anterior (Tabela 11) se mantém com parte dos recursos da familia e
eventualmente com o recebimento de auxilios institucionais, como ser4 mostrado a frente.

Desse modo, entende-se que a educacéo financeira pode ser mais relevante para os que
se mantém com menos recursos, visto que um bom gerenciamento financeiro poderia aumentar
a eficiéncia dos gastos, podendo prover as necessidades desses estudantes com baixos recursos
financeiros.
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Tabela 11 - Anélise descritiva: renda media mensal individual do respondente. Questdo 25 - A
minha renda média mensal (individual e pessoal) é.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa
Menor do que R$
1.045,00 (menos de 1 174 71,9 71,9
SM¥*)
Até R$ 2.090,00 (Até
2 SM) 15 6,2 78,1
De R$ 2.090,01 a R$
4.180,00 (2 a4 SM) 4 1,7 9.8
De R$ 4.180,01 a R$
8.360,00 (4 a8 SM) ! 0.4 802
Nao sei gu_al € a minha 35 145 94,6
renda média mensal
Nao tenho interesse 13 5.4 100

em responder

Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
*SM = salario minimo

Figura 10 - Renda média mensal do individuo.
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@ de 4 a8salarios-minimos @ Nao sei qual € a minha renda média mensal
@ N3ao tenho interesse em responder

Fonte: Préprio autor (2022).
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Nota-se pela Tabela 12 que a maioria dos estudantes que participaram da amostra
recebem algum tipo de auxilio institucional. O fato mostra que existe uma maior proximidade
destes alunos com os servidores da instituicdo e maior interesse em participar das iniciativas de
pesquisa como essa. O tema financeiro é de maior interesse dessa parcela dos alunos, visto que

possuem um maior interesse em participar das atividades que envolvem recursos financeiros.

Tabela 12 - Anélise descritiva: renda média mensal familiar do respondente. Questdo 12 - Para
me manter no curso de graduacéo, recebo a seguinte bolsa de assisténcia estudantil.

Porcentagem

Vélido Frequéncia  Porcentagem .
acumulativa

Recebo bolsa do
Programa Bolsa 124 51,2 51,2
Permanéncia.

Nao recebo bolsa, mas
sou residente na

Moradia Estudantil do 57 23,6 748
campus.

PiBiD 1 0,4 75,2
PIBIC 1 0,4 75,6
Ja r'ec?bl'a bolsa ' 5 0.8 76.4
assisténcia estudantil

Nao recebo nenhum 57 23.6 100

tipo de bolsa de

assisténcia estudantil.

Total 242 100,0
Fonte: Proprio autor (2022).
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Figura 11- Recebimento de bolsa/auxilio da assisténcia estudantil

Frequéncia

@ recebo bolsa do Programa Bolsa Permanéncia.
@ nao recebo bolsa, mas sou residente na Moradia Estudantil do campus. PiBiD @ PIBIC
@ Jarecebi a bolsa assisténcia estudanti @ nZo recebo nenhum tipo de bolsa de assisténcia estu...

Fonte: Préprio autor (2022).

O estudo mostra que pouco mais da metade das familias dos respondentes (51,7%)

recebem algum tipo de auxilio do governo (Tabela 13). Esses dados colaboram mais uma vez

para a qualificacdo da amostra como formada por individuos de baixa renda.

Esse fato é relevante para a concluséo e interpretacdo dos resultados estatisticos, visto

que esse é um fator que se mostra predominante, pois, mesmo que ndo seja objeto especifico de

analise, também ndo mostra variagéo relevante para o presente estudo.

Tabela 13 - Analise descritiva: renda média mensal familiar do respondente. Questdo 13 -
Minha familia é beneficiaria de algum dos seguintes Programas Governamentais.

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentagem
acumulativa

Bolsa Familia. 42 17.4 174
Beneficio de Prestacdo
Continuada (BPC) 15 6.2 23,6
Auxilio Emergencial
Pandemia Covid - 19 68 28,1 51,7
Ela ndo é beneficiaria
de nenhum tipo de 117 48,3 100
programa.
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
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Figura 12 - Recebimento de bolsa/auxilio da assisténcia estudantil

Frequéncia

@ Bolsa Familia. @ Beneficio de Prestacdo Continuada (BPC)
Auxilio Emergencial Pandemia Covid - 19 @ ela nao é beneficiaria de nenhum tipo de programa.

Fonte: Préprio autor (2022).

O indice de conhecimentos financeiros foi adaptado pelo Denarius dos estudos de
Klapper, Lusardi e Van Oudheusden (2015) e é composto por 6 perguntas de multipla escolha
com 5 alternativas cada e apenas uma correta. Foi atribuido 1 ponto por resposta correta, sendo
que o indice é o somatdrio das respostas corretas que varia de 0 a 6. Desse modo, faremos aqui
a analise descritiva dos resultados que serdo posteriormente utilizados nas analises estatisticas.
A descricdo completa das questdes encontra-se no Apéndice A deste trabalho (questbes 14, 37,
39, 40, 42 e 46).

A primeira pergunta aborda o “Perfil de renda e controle financeiro (Inflagdo)”,
conforme descrito na Tabela 14 (Suponha que, nos préximos 10 anos, 0s precos dos itens que
vocé compra regularmente dobrem de preco. Se o seu rendimento também dobrar, vocé
comprara...). A resposta correta para a questo seria ... 0 mesmo que vocé pode comprar hoje;”.
Os resultados mostram que praticamente metade dos respondentes acertaram a questdo (50,4%).

Um dado relevante € que enquanto 28,9% dos estudantes acreditam que poderia comprar
menos do que poderiam hoje, apenas 2,9 acreditam que poderiam comprar mais. Pode-se supor
que existe uma tendéncia em acreditar que o aumento de pregos (inflagdo), mesmo que
acompanhado de reajustes na renda, tiram o poder de compra. Ou seja, acredita-se que a inflagdo

sempre reduz o poder de compra.
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Tabela 14 - Questdo sobre perfil de renda e controle financeiro (inflagdo). Questdo 14 -
Suponha que, nos proximos 10 anos, 0s precos dos itens que vocé compra
regularmente dobrem de preco. Se o seu rendimento também dobrar, vocé

comprara...
Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

... menos do que ygce 20 28.9 289
pode comprar hoje;
... 0 mesmo que \(o'ce 122 50 4 793
pode comprar hoje;
... mais do que vc_)c? ; 2.9 82.2
pode comprar hoje;
... N&o seli; 34 14 96,3
... n@o tenho interesse
em responder 9 3,7 100
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).

A segunda pergunta, conforme Tabela 15(Vocé precisa tomar emprestado R$ 100,00.

Qual a MENOR quantia que vocé deve devolver ao credor?), aborda tanto o conceito de crédito,

quanto de aritmética. Embora a questdo nao estabeleca a taxa de juros da operacdo, era esperado

do respondente a suposi¢cdo de que uma operacao de crédito pressupde a ocorréncia de juros.

Ainda assim, 29,8% dos respondentes apontaram que deveriam devolver apenas os R$ 100,00.

Mesmo considerando que 46,7% acertaram a questdo, onde a resposta seria o valor do

empréstimo mais os juros, o conceito de compras a prazo “sem juros’ esta presente no cotidiano

do brasileiro. Deve-se levar em consideracdo que 0s juros embutidos, comum em ofertas

publicitarias, muitas vezes induz o consumidor ao erro de estar contratando uma operacao de

crédito com “juro zero”.
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Tabela 15 - Questédo sobre crédito e endividamento (aritmética).

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa
... Os mesmos R$100,00; 72 29,8 29,8
= Os R$100,00 mals 0S 113 46.7 76.4
juros contratados;
... Entre R$100,00 e
R$120,00 dependendo do 14 5,8 82,2
credor;
... Ndo sei; 30 12,4 94,6
... Nao tenho interesse 13 5.4 100

em responder
Total 242 100,0
Fonte: Préprio autor (2022).

A questdo descrita na Tabela 16 (Considere que vocé tem R$ 100,00 em uma conta
poupanca e o banco paga juros de 10% ao ano. Se vocé ndo movimentar essa conta (néo fizer
depdsitos ou retiradas), quanto vocé tera na mesma conta de poupanca apds cinco anos?
Assinale a alternativa que vocé julga completar adequadamente a sentenca acima) aborda o
conceito de juros compostos, onde o respondente deveria supor que 0s juros contratados seriam
aplicados ao montante inicial somado ao rendimento anterior. Sendo assim, o valor final da
aplicacdo deveria ser superior ao de uma operagdo com juros simples.

Na referida questao, apenas 37,6% dos estudantes responderam corretamente. Destaca-
se ainda que 28,1% dos entrevistados ndo sabem ou acreditam que a operacdo teria um
rendimento inferior ao de juros simples, 0 que mostra o desconhecimento basico do rendimento

de uma aplicacéo financeira.

Tabela 16 - Questdo sobre poupanca (juros compostos).

Valido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa
.. Menos de R$150,00; 35 14,5 14,5
.. Exatamente R$150,00; 69 28,5 43

.. Mais de R$150,00; 91 37,6 80,6
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... N&o sei; 33 13,6 94,2
... Ndo tenho interesse

em responder 14 58 100
Total 242 100,0

Fonte: Prdprio autor (2022).

A questdo apresentada na Tabela 17 (Um banco pagou juros de 10% ao ano para sua
conta de poupanga, e, N0 mesmo ano, a inflacdo foi de 15%. Apds deixar o seu dinheiro naquela
poupanga por um ano, pode-se afirmar que vocé seria capaz de comprar...) trata de uma
situacdo envolvendo duas variaveis de juros, uma de rendimento e outra de ajuste de precos.
Destaca-se que a resposta correta foi a que teve maior nimero de respondentes (46,7%), sendo
que, ao contrario da pergunta 14 (Tabela 17) a resposta para essa pergunta confirma um efeito
negativo da inflagéo.

Comparando essas duas questdes, supde-se que 0s entrevistados possuem um conceito
de que a inflagcdo isoladamente provoca prejuizos financeiros. Contudo, os dados s&o

insuficientes para que tal hipotese seja confirmada.

Tabela 17 - Questdo sobre poupanca (juros compostos).

Vaélido Frequéncia  Porcentagem Porcentagem
acumulativa
... MeNos que compro
hoje: 113 46,7 46,7
... 0 Mesmo que compro 34 14 60.7
hoje; ’
... mais que compro 17 5 678
hoje; ’
... N&o sei; 56 23,1 90,9
... N&o tenho interesse 99 0.1 100

em responder
Total 242 100,0
Fonte: Préprio autor (2022).

Na quinta pergunta sobre conhecimentos financeiros mostrada na Tabela 18 (Quando
VOCé contrata um seguro, vocé estd procurando... Assinale a alternativa que vocé julga
completar adequadamente a sentenca acima) foi questionada a finalidade da contratacdo de um

seguro. Embora o perfil socioecondmico dos entrevistados possa estar distante daqueles que
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geralmente contratam um seguro, é esperado que estudantes de nivel superior tenham
conhecimento de seu funcionamento.

Porém, os resultados indicam que a finalidade da contratacdo de um seguro é
desconhecida da maioria dos entrevistados. Apenas 11,2% dos estudantes entendem que um
seguro transfere os riscos de um eventual imprevisto. J& a opcao mais escolhida foi a que sugere
que um seguro diminui o risco de um eventual imprevisto. Aqui notamos uma possivel confusao
entre os termos “imprevistos” e “prejuizos”, ja que o seguro reduz 0S prejuizos em caso de

imprevistos.

Tabela 18 - Questéo sobre seguros.

Valido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa

... evitar o risco de um
eventual imprevisto 69 28,5 28,5
(sinistro).
... reduzir o risco de um
eventual imprevisto 73 30,2 58,7
(sinistro).
... transferir para
terceiros o risco 'de um 97 11.2 69.8
eventual imprevisto
(sinistro).
... Néo sei; 49 20,2 90,1
... N&o tenho interesse 24 9.9 100

em responder

Total 242 100,0
Fonte: Préprio autor (2022).

A Ultima questdo para determinar o indice de Conhecimentos Financeiros trata da
seguranca de investimentos e da diversificacdo de riscos mostrada na Tabela 19 (Considere que
vocé possui algum dinheiro para realizar investimento, é mais seguro investir em... Assinale a
alternativa que vocé julga completar adequadamente a sentenca acima). Nela verificou-se a
resposta correta como a mais escolhida pelos entrevistados (47,5%). E dificil supor que
individuos majoritariamente de baixa renda realizem investimentos, fica evidente a nocéo de

que a diversidade traz seguranca para o0s investimentos.



69

Tabela 19 - Questéo sobre investimento (diversificagdo de riscos).

Vélido Frequéncia  Porcentagem Porcentagem
acumulativa
... Titulo de capitalizacéo; 16 6,6 6.6

... um Unico ativo
(aplicacéo, negdcio, 50 20,4 27,3
empresa, imovel ou acdo);

... varios ativos (em mais

de u,m_tlpo de apllt:_aga}o, 115 475 748
negocio, empresa, imével

ou acéo);

... N&o sei; 50 20,7 95,5
... Ndo tenho interesse em 11 45 100
responder

Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).

Por fim, chega-se a frequéncia da distribuicdo o indice de Conhecimentos Financeiros
dos entrevistados. Embora em 5 das 6 perguntas tivemos a resposta correta como a mais
escolhida, apenas 4,9% dos entrevistados tiveram uma pontuacao de 5 ou 6 pontos (Tabela 20).
Pode-se notar pela mesma tabela e Figura 13 que a maior concentracdo do ICF esta dentro da
média de pontuacao, mais especificamente entre 2 e 4 pontos (76,6%).

Pretende-se agora determinar a existéncia ou ndo de associac@es entre o ICF e outras

caracteristicas sociodemograficas, bem como, com os fatores de personalidade.

Tabela 20 - indice de Conhecimentos financeiros.

Vaélido Frequéncia  Porcentagem Porcentag_em
acumulativa
0 34 14 14
1 35 14,5 28,5
2 50 20,7 49,2
3 60 24,8 74
4 51 21,1 95
> 10 4,1 99,2
6 2 0,8 100
Total 242 100,0

Fonte: Préprio autor (2022).
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Figura 13 - indice de conhecimentos financeiros, pontuacéo total.

Frequéncia vs. ICF
60

40

Frequéncia

20

ICF

Fonte: Préprio autor (2022).

4.2 Associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e género

Inicialmente, considera-se que em uma associacdo entre o ICF e o género dos
respondentes utiliza-se duas variaveis categoricas. A associacdo entre as duas variaveis é
examinada usando o teste qui-quadrado de Pearson. Esse teste é aplicado a dados categéricos
para avaliar a probabilidade de haver uma diferenca observada entre o conjunto
casuisticamente. Nesta secdo, ao contrario de outras formas de associagdo, como Pearson e
Spearman, a associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e o género é avaliada
examinando se a diferenca observada no ICF relatado aumentou ao acaso. O teste qui-quadrado
de Pearson &, portanto, o unico método de analise relevante. A Figura 14 mostra um grafico de
barras que representa as trés diferentes categorias de género e pontuacdes do indice de

conhecimento financeiro.
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Figura 14 - indice de conhecimento financeiro VS género.

B Feminino
B Prefiro ndo informar
B Masculino

0 1 ) ) 4 5 ¢

Indice de Conhecimentos Financeiros

4
S

Contagem

o

Fonte: Préprio autor (2022).

Tabela 21 - Conhecimento Financeiro x Género.

Indice Género Feminino  Eu prefiro ndo informar Masculino Total

0 22 0 12 34
1 24 0 11 35
2 33 0 17 50
3 25 2 33 60
4 22 0 29 51
5 5 0 5 10
6 0 0 2 2
Total 131 2 109 242

Fonte: Préprio autor (2022).

A Tabela 22 mostra a tabulacéo cruzada correspondente.

Tabela 22 - indice de Conhecimento Financeiro x Género — Teste Qui-quadrado.

Valor Df Significancia assintotica (2 lados)
Qui-quadrado de Pearson 21.203? 12 0,047
Razdo de Verossimilhanca 21.596 12 0,042
N de casos validos 242

Fonte: Préprio autor (2022).

A partir da Tabela 22, observa-se que os resultados do qui-quadrado de Pearson

demonstram uma associacdo estatisticamente significativa entre o sexo e o indice de
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conhecimento financeiro. Observa-se que 0s homens apresentam maior indice de conhecimento
financeiro em comparacao as mulheres.

Pode ser atribuido a disparidade de género em termos de oportunidades educacionais
oferecidas aos homens em comparacao as mulheres. Por outro lado, a constatacdo do presente
estudo parece contradizer as afirmacGes de Brown e Taylor (2014) de que dependendo da éarea
de especializacdo, tanto homens quanto mulheres tém competéncias semelhantes em
conhecimentos financeiros e, em alguns casos, especialmente em poupanca, as mulheres tém
se mostrado mais experientes. Os autores também argumentam que habilidades como
manutencdo de registros podem n&o ser os melhores indicadores de educacgdo financeira,
argumentando que a educacéo financeira envolve o conhecimento e as habilidades necessarias
para usar e administrar o dinheiro. Consequentemente, outros indicadores de conhecimento
financeiro, como investimentos e gestdo de empréstimos, atenderiam melhor a0 mesmo
proposito.

Os resultados revelam que existe uma associacdo entre género e indice de conhecimento

financeiro.

4.3  Associagdo entre género e a maneira como vocé gasta mensalmente

As trés variaveis, sexo (masculino, feminino e prefiro ndo dizer) e a maneira como
alguém gasta seu dinheiro (composto de trés categorias), sdo categoricas. Conforme justificado
anteriormente na secdo 4.2, uma associacdo entre as duas variaveis categoricas é avaliada
usando o teste qui-quadrado de Pearson.

Nesse caso, 0 Qui-quadrado, uma caracteristica estatica em tabelas cruzadas, é usado
para avaliar a existéncia de uma associacao entre a natureza do gasto mensal e o género. De
acordo com Cox (2016), o qui-quadrado, como medida estatistica, & comumente usado para
testar a relacdo entre variaveis categoricas. A Tabela 24 mostra os resultados do qui-quadrado
do SPSS usados para avaliar a associagdo entre género e como 0s participantes gastam sua renda

mensal.
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Tabela 23 - Sexo * Em relagcdo ao meu rendimento, posso dizer que: Tabulag&o cruzada.

Em relacdo a minha renda, posso dizer que:
Gasto menos  Eu gasto mais Gasto o

N&o Nao tenho do que do que mesmo que
Género sei. interesse... ganho.... ganho... ganho... Total
Feminino 8 7 30 20 66 131
Eu prefiro
néo 0 0 0 0 2 2
informar
Masculino 10 1 20 21 57 109
Total 18 8 50 41 125 242

Fonte: Préprio autor (2022).

Tabela 24 - Teste de qui-quadrado para associacao entre género e natureza da receita-despesa

mensal.
. Significancia
Testes Qui-Quadrado Valor df assintética (2 lados)
Pearson Chi-Square 7.366 8 0,498
Razéo de Verossimilhanca 8,620 8 0,375
N de casos validos 242 - -

Fonte: Proprio autor (2022).

Na Tabela 24, os resultados do qui-quadrado de Pearson indicam que ndo ha associagdo
estatisticamente significativa entre 0 género e como alguém gasta sua renda mensal. N&o se
pode verificar estatisticamente que os homens tendem a gastar de modo diferente a renda
mensal em comparacdo as mulheres. O achado do presente estudo € semelhante ao de Atkinson
et al. (2007), que estabeleceu que os comportamentos de gasto estao sujeitos a faixa de renda,
aos desejos e as responsabilidades das pessoas, independentemente da diferenca de género.

Ou seja, 0s autores sustentam que os desejos das pessoas variam, o que implica que seus
padrdes de gasto e consumo dependem da prioridade de seus desejos. Nesse contexto, percebe-
se que os desejos ditam seus padrdes de consumo independentemente do género, e uma pessoa
pode submeter uma porcentagem de sua renda a gastos com seus desejos ndo necessariamente
devido ao seu género.

A descoberta, no entanto, contradiz a afirmacao inicial de Merrit (2018), que estabeleceu
que, conforme ditado pela maioria das tarefas domésticas, os homens séo responsaveis por
muitas contas nas familias em comparacao com as mulheres. Como resultado, o estudo concluiu
gue os homens tendem a incorrer em gastos frequentes ndo necessariamente relacionados com

estilo de vida, sugerindo uma associacao entre género e gastos com renda. Pelas descobertas



74

atuais, ndo ha associagdo entre género e a forma como o dinheiro é gasto mensalmente
in x?(8) = 7.366,p = 0.498.

4.4 Associacdo entre indice de conhecimento financeiro e idade

O primeiro procedimento para determinar se existe associacdo entre o indice de
conhecimento financeiro e a idade é decidir se 0 método a ser adotado € um teste paramétrico
ou ndo paramétrico. Segundo Sedgwick (2015), os testes paramétricos sao limitados aos casos
de distribuicdo normal. As duas varidveis sdo testadas quanto a normalidade no SPSS. A Tabela
25 mostra o teste de normalidade para a distribuicdo de idade para as diferentes categorias de
ICF.

Tabela 25 - Teste de normalidade para idades dos participantes em diferentes categorias de ICF

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
ICF Estatistica df Sig. Estatistica df  Sig.

Idade 0 0,164 34 0,022 935 34 0,045

1 0,213 3% 0 0,888 35 0,002

2 0,128 50 0,039 0,958 50 0,073

3 0,243 60 O 827 60 0

4 0,258 51 0 0,458 51 0

5 0,198 10 .200 * 942 10 0,573

6 . 2

Fonte: Proprio autor (2022).
*. Este € um limite inferior da correcéo de significancia de Lilliefors.
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Tabela 26 - Teste de normalidade idades dos participantes em diferentes categorias de ICF.

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
ICF Estatistica df Sig. Estatistica df Sig.

Idade 0 0,164 34 0,022 935 34 0,045

1 0,213 35 0,000 0,888 35 0,002

2 0,128 50 0,039 0,958 50 0,073

3 0,243 60 0,000 827 60 0,000

4 0,258 51 0,000 0,458 51 0,000

5 0,198 10 200 * 942 10 0,573

6 : 2

Fonte: Préprio autor (2022).
*. Este € um limite inferior da correcdo de significancia de Lilliefors.
O teste de Shapiro-Wilk mostrou um desvio significativo da normalidade W (34) =
0,935, p = 0,045 entre os respondentes que obtiveram ICF=0. A hipdtese de que a idade, dentro
desta categoria de ICF, é normalmente distribuida H, €, portanto, rejeitada, e conclui-se que,
nesta categoria de participantes, a idade ndo é normalmente distribuida. A Figura 15 mostra o
grafico QQ correspondente que confirma que a idade ndo é normalmente distribuida nos

participantes obtiveram ICF=0.

Figura 15 - Grafico QQ para distribuicdo de idade para participantes que relataram ICF =0

Normal Q-Q Plot of Age
for FKI= 0

Expected Normal

175 200 225 250 275 30.0

Observed Value

Fonte: Préprio autor (2022).

Para os participantes que obtiveram o ICF=1, o teste de Shapiro-Wilk mostrou um
desvio significativo da normalidade: W (35) = 0,888, p = 0,002. A hipdtese de que a idade,

dentro desta categoria de ICF, é normalmente distribuida H,é novamente rejeitada, e conclui-
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se que, nesta categoria de participantes, a idade ndo ¢ normalmente distribuida. A Figura 16
mostra o gréafico QQ correspondente que confirma que a idade ndo € normalmente distribuida
nos participantes que obtiveram o ICF=L1.

Figura 16 - Gréfico QQ para distribuicdo de idade para participantes que relataram ICF = 1.

Normal Q-Q Plot of Age
for FKI=1

Expected Normal

15 20 25 30 35

Observed Value

Fonte: Proprio autor (2022).

Testes de normalidade semelhantes foram feitos para os participantes que registraram
um valor ICF de 3. Nesse caso, o teste de Shapiro-Wilk ndo mostrou nenhum desvio
significativo da normalidade: W (50) = 0,958, p = 0,073. A hipotese de que a idade dentro desta
categoria de ICF é normalmente distribuida H, deve ser aceita, e conclui-se que, nesta categoria
de participantes, a idade € normalmente distribuida.

Ja a Figura 17 mostra o grafico QQ que confirma que a idade ndo é normalmente
distribuida entre os participantes que obtiveram um indice de conhecimento financeiro de 2

pontos.
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Figura 17 - Gréfico QQ para distribuicdo de idade para participantes que relataram ICF = 2.

Grafico QQ normal - idade
ParalCF =2

Valores esperados

Valores observados

Fonte: Préprio autor (2022).

Usando um procedimento semelhante, o teste de Shapiro-Wilk para ICF =4 e ICF =5
mostra resultados semelhantes aos dos dois primeiros casos, implicando que a idade ndo é
normalmente distribuida para os participantes que relataram esses valores de ICF.

A partir dos testes anteriores, € evidente que a associacdo entre a idade e o indice de
conhecimento financeiro pode ser testada por meio de um teste ndo paramétrico. O teste de
Correlacdo de Spearman € usado em vez de Pearson porque os dados ndo sdo normalmente
distribuidos. A associacao de classificacdo de Spearman refere-se a uma medida de correlacao
ndo paramétrica que descreve a relacdo entre duas varidveis como uma alternativa ao
Coeficiente de correlacdo de Pearson em testes paramétricos. Nesse caso, ele € conduzido
usando a guia de analise de associacdo do SPSS. A Tabela 27 mostra os resultados da

Correlacdo de Spearman do SPSS.
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Tabela 27 - Correlagdo ndo paramétrica entre idade e indice de conhecimento financeiro.

ICF Idade
ICF  Coeficiente de correlagdo 1 0,028
Sig. (Bicaudal) : 0,577
N 242 242
Tau_b de Kendall . N
Idade Coeficiente de correlacdo 0,028 1
Sig. (Bicaudal) 0,577
N 242 242
ICF  Coeficiente de correlagdo 1 0,036
Sig. (Bicaudal) : 0,578
N 242 242
Rho de Spearman . «
Idade Coeficiente de correlacdo 0,036 1
Sig. (Bicaudal) 0,578
N 242 242

Fonte: Préprio autor (2022).

A Tabela 27 mostra a Correlacdo de Spearman com o0 objetivo de determinar a
associagdo entre a idade e o indice de conhecimento financeiro. Os resultados ilustram uma
associacdo positiva fraca entre idade e conhecimento financeiro, que € estatisticamente
insignificante (r;(242) = 0.028,p = 0.577 ). Descobertas semelhantes foram feitas pela
correlacdo tau-b de Kenda'l na tabela 27. Pelo tau_b de Kendall, ha uma associacdo positiva
fraca, porém estatisticamente insignificante, entre o indice de conhecimento financeiro e a idade
(1,(242) = .036, p =.578).

A partir do estudo de correlacdo ndo paramétrica realizado nesta secédo, revela-se que
ndo ha relacdo significativa entre idade e literatura financeira. A relacao insignificante é, no
entanto, considerada uma relacdo positiva fraca. Portanto, ndo se pode afirmar que ha

associacgdo entre indice de conhecimento financeiro e idade nesta pesquisa.

45  Associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e falar sobre dinheiro com

0s pais quando crianca

Assim como o teste de associacdo anterior entre o indice de conhecimento financeiro e
outras variaveis, para testar a existéncia de uma associacdo entre o ICF e a frequéncia com que

um participante recebeu educacdo financeira quando crianga, € necessario decidir se serd
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utilizado um teste paramétrico ou ndo paramétrico para, desse modo, realizar o teste de

normalidade. A Tabela 28 mostra o teste de normalidade de saida SPSS.

Tabela 28 - Teste de Normalidade para Indice de Conhecimento Financeiro e com que
frequéncia um participante recebeu educacédo financeira quando crianca.

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
Testes de Normalidade  Estatistica  df Sig. Estatistica df Sig.
Ir}dlce d_e Conhecimento 0,167 24 0,000 930 242 0,000
Financeiro 2
Quando crianga, meus 24

pais e eu conversamos 0,176 0,000 0,872 242 0,000

sobre dinheiro.
Fonte: Préprio autor (2022).

2

Pela Figura 18, o teste de Shapiro-Wilk ndo mostrou desvio significativo da
normalidade, W (242) = 0,930, p <0,001. A hipotese de que o conhecimento financeiro é
normalmente distribuido H, é rejeitado; portanto, o conhecimento financeiro ndo é
normalmente distribuido. A Figura 18 mostra o grafico QQ correspondente que confirma que o
indice de conhecimento financeiro registrado pelos participantes ndo é normalmente
distribuido.

Figura 18 - Grafico QQ para indice de conhecimento financeiro.
Grafico QQ normal - ICF

Valores esperados

Valores observados

Fonte: Préprio autor (2022).
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A partir da figura, o teste de Shapiro-Wilk ndo mostrou nenhum desvio significativo da
normalidade, W (242) = 0,87, p <0,001 para a frequéncia com que um participante recebeu
educacéo financeira quando crianca. A hipdtese de que a frequéncia com que um participante
recebeu educacdo financeira quando crianca é normalmente distribuida H, € rejeitada; portanto,
ndo é normalmente distribuida. A Figura 19 mostra o grafico QQ correspondente que confirma
que as frequéncias dos participantes terem recebido educacdo financeira quando criangas nao

sdo normalmente distribuidas.

Figura 19 - QQ de quantas vezes um participante recebeu educacao financeira quando crianga.

Grafico QQ Normal - Quando eu era crianga... dinheiro.

Valores esperados

Valores observados

Fonte: Préprio autor (2022).

O teste de normalidade mostra que as duas variaveis ndo sdo normalmente distribuidas.
A associacdo entre as duas variaveis é, entdo, testada usando métodos nao paramétricos
(Correlacdo de Spearman), conforme descrito na secéo 4.2.

A Tabela 29 mostra um teste de correlacdo ndo paramétrica entre as duas variaveis.
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Tabela 29 - Teste de correlagdo ndo paramétrica entre o indice de conhecimento financeiro e a
frequéncia com que um participante recebeu educacéao financeira quando crianga.

ICF  Quando crianca...

indice de Conhecimento Coeficiente de

. . " 1 0,163 **
Financeiro correlagéo
Sig. (Bicaudal) . 0,002
N 242 242
Tau_b de . .
Kendall Quando crianga, meus pais e eu Cocficiente de  0.163
liddvamos com questdes correlacio e 1
financeiras. (Escala de Likert) ¢
Sig. (Bicaudal) 0,002
N 242 242
indice de Conhecimento Coeficiente de 1 20 **
Financeiro correlagéo '
Sig. (Bicaudal) : 0,002
N 242 242
Rho de do cri .
Spearman Quando crianga, meus pais e eu Coeficiente de

liddvamos com questdes correlacio 202 ** 1
financeiras. (Escala de Likert) ¢

Sig. (Bicaudal) 0,002
N 242 242

Fonte: Proprio autor (2022).
**_ A associacdo é significativa no nivel 0,01 (bicaudal).

A Tabela 29 mostra que a associacao de classificacdo de Spearman como um teste nao
paramétrico foi conduzida para examinar a associacdo entre o indice de conhecimento
financeiro e a frequéncia com que um participante recebeu educacao financeira quando crianca.
Os resultados mostram uma relacédo positiva fraca entre a frequéncia com que um participante
recebeu educacdo financeira quando crianca e conhecimento financeiro, o que é
estatisticamente significativo (r;(242) = 0.202,p = 0.002 ). Descobertas semelhantes foram
feitas pela correlacdo tau-b de Kendall. O teste mostra que ha uma associacdo positiva fraca
estatisticamente significante entre o indice de conhecimento financeiro e a frequéncia que um
participante recebeu educacdo financeira quando crianca.

Os resultados ndo sdo semelhantes as afirmacgdes de Hastings, Madrian e Skimmyhorn
(2013), que sustentaram que alguns tépicos de educacdo financeira apresentados em estagios
iniciais podem ndo indicar um indice de educacdo financeira elevado na idade adulta. Ou seja,
podem ndo fornecer fundamentos suficientes para argumentar que se tem conhecimento em

gestdo financeira ou ndo. A concluséo, no entanto, contradiz a de Gupta e Kaur (2014), que
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apresentam um sucesso gradual na educacao financeira desde a infancia e quando o individuo
cresce. Os autores estabeleceram que o conhecimento financeiro € melhor aproveitado quando
introduzido em estagios iniciais, isso em comparagdo aos casos em que O conteudo é
apresentado na idade adulta. Os resultados mostram que ha associacdo entre ICF e falar sobre

dinheiro com os pais quando crianca r,(242) = .163,p =.0.002).

4.6  Associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e o fato de vocé ter estudado

alguma disciplina em finangas

Na secdo anterior, o teste de normalidade do indice de conhecimento financeiro
demonstrou que o ICF n&o tem distribuicdo normal. Para decidir sobre o teste de avaliacdo da
existéncia de associacdo entre o ICF e o fato de um individuo ter cursado alguma disciplina de
financas, o teste de normalidade é realizado apenas na segunda varidvel - o nimero de
disciplinas de finangas cursadas no ensino superior. A Tabela 30 mostra o teste de normalidade

sobre o numero de disciplinas de financas estudadas pelos participantes do ensino superior.

Tabela 30 - Numero de disciplinas de finangas cursadas no ensino superior.

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
Estatistica df Sig. Estatistica  df Sig.

Testes de Normalidade

No Ensino Superior,

frequentei pelo menos

uma disciplina da area 0,250 242 0,000 0,783 242 0,000
de economia e financas

(Escala Likert)

Fonte: Proprio autor (2022).

O teste de Shapiro-Wilk, na Tabela 30, mostra que ha desvio significativo da
normalidade, W (242) = 0,783, p <0,001. A hipdtese de que o numero de disciplinas financeiras
estudadas no ensino superior € normalmente distribuido H, € rejeitada. A Figura 20 mostra o
grafico QQ correspondente que confirma que o numero de disciplinas relacionadas a financas

estudadas no ensino superior relatado pelos participantes ndo é normalmente distribuido.
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Figura 20 - Gréfico QQ para os resultados relatados sobre se o0s participantes frequentaram
pelo menos uma disciplina de economia ou financas

Normal Q-Q Plot of In Higher Education, | attended at least one subject in the area of economics and finance
(Likert Scale)

0s

0o

Expected Normal

05

o 1 2 3 4 ) 8

Observed Value

Fonte: Préprio autor (2022).

Com base nas descobertas da saida do teste de normalidade, as variaveis ndo sao
normalmente distribuidas. Como resultado, assim como dirigido por Sedgwick (2015), métodos
ndo paramétricos sdo usados na investigacdo da associacdo entre o indice de conhecimento
financeiro numeérico e o fato de os participantes, como estudantes, cursarem pelo menos uma
disciplina de economia ou financgas. A Correlacdo de Spearman descrita anteriormente € usada
para determinar a associacao entre as duas variaveis. A Tabela 31 mostra a saida de correlacdo

ndo paramétrica do SPSS.
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Tabela 31 - Associa¢BGes ndo paramétricas.

No Ensino
ICF Superior...
ICF Coeficiente de correlagédo 1 0,082
Sig. (Bicaudal) . 0,116
N 242 242
Tau_b de Kendall - «
No Ensino Superior... Coeficiente de correlagdo 0,082 1
Sig. (Bicaudal) 0,116 .
N 242 242
ICF Coeficiente de correlacdo 1 0,104
Sig. (Bicaudal) : 0,108
N 242 242
Rho de Spearman ] ] .. x
No Ensino Superior... Coeficiente de correlagdo 0,104 1
Sig. (Bicaudal) 0,108 .
N 242 242

Fonte: Préprio autor (2022).

A Tabela 31 mostra que a associacdo de ordem de Spearman, como um teste nao
paramétrico conduzido para examinar a associacdo entre o indice de conhecimento financeiro
e 0 numero de disciplinas de financas e economia estudadas no ensino superior, revelou uma
associacao fraca e insignificante (r;(242) = 0.082,p = 0.116 ). ObservacGes semelhantes séo
feitas na correlacdo tau-b de Kenda'l na tabela 27. Os autores revelaram que o baixo nivel de
educacdo financeira entre os paises em desenvolvimento era funcdo do baixo nivel de educacao
dos envolvidos no estudo. Portanto, pode-se chegar a uma concluséo geral de que, na maioria
dos paises em desenvolvimento, existe uma ligacao entre educacao e renda financeira, o que
poderia ser um fator de baixa educacdo financeira entre individuos de baixa escolaridade nesses
paises.r,(242) = .104,p =.0.108).

4.7  Associacdo entre personalidade e controle de gastos

O controle de gastos foi definido como uma variavel categorica com 5 categorias. A
personalidade também é uma variavel categorica. Pela natureza das variaveis, a associacdo é
determinada por meio de tabulagfes cruzadas, assim como 0s outros dois casos de variaveis
categoricas. O teste qui-quadrado de Pearson descrito anteriormente €, portanto, usado para

determinar a associagdo entre personalidade e controle de gastos.
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A Tabela 32 mostra a saida SPSS de tabulacdo cruzada correspondente.

Tabela 32 - Personalidade * Eu verifico meu dinheiro periodicamente... ... quanto estou
gastando. Tabulacéo cruzada.

Eu verifico meu dinheiro periodicamente. Ou seja, pelo menos uma vez por semana, vejo
guanto recebi, quanto e quanto estou gastando.

1 2 3 4 5 Total
Personalidade conscienciosidade 0 5 6 10 6 27
extroversao 4 2 12 7 13 38
neuroticismo 2 4 10 3 6 25
abertura para experiéncias 2 1 4 5 9 21
amabilidade 10 11 30 32 48 131
Total 18 23 62 57 82 242

Fonte: Préprio autor (2022).

Tabela 33 - Teste Qui-Quadrado para a Associacéo entre Personalidade e Fator de Controle.

Valor df  Significancia assintética (2 lados)
Pearson Chi-Square 17.405 16 360
Razéo de Verossimilhanca 18,853 16 276
N de casos validos 242

Fonte: Proprio autor (2022).

Na Tabela 33, os resultados do qui-quadrado de Pearson indicam que ndo ha associacdo
estatisticamente significativa entre a personalidade e o controle de gastos. Os resultados
revelam que nenhum grupo especifico de personalidade pode ser considerado associado a uma
categoria especifica de controle de gastos. Os resultados, portanto, revelam que ndo ha
associacdo entre personalidade e controle de gastos. Os resultados parecem contradizer as
afirmac0es iniciais de Lynch e Netemeyer (2014) sobre os fatores subjetivos, sustentando que,
na personalidade, existem fatos que demonstram algum grau de influéncia no comportamento
das pessoas.

Os pesquisadores estabeleceram que as informagfes podem ter pouco efeito sobre o
comportamento, que pode estar mais ligado a emocgbes e habitos e, no caso de decisdes
emocionais, como gastos compulsivos, o principal papel da educacdo financeira é chamar a
atencdo para comportamentos problematicos e apontar caminhos para o autocontrole. No

entanto, as descobertas do presente estudo estéo de acordo com as alegacdes de Xu e Zia (2012),
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afirmando que a decisdo das pessoas de gastar e aplicar fatores de controle de gastos relevantes
estd sujeita as suas teorias e habilidades em gestdo financeira. Apesar das diferencas na
perspectiva da personalidade, pode-se observar, em ambos 0s casos, que existe uma estreita
relacdo entre os fatores de personalidade e o controle de gastos. Os resultados revelam que nao

hé associacéo entre personalidade e controle de gastos ( y2(16) = 17.405,p = 0.36).

4.8  Associacdo entre a personalidade e 0 nimero de compras a prestacoes

Assim como a associa¢do entre o controle da divida e a personalidade, a variavel valor
das compras a prazo é uma variavel categorica composta por 5 categorias, assim como o
comportamento de controle da divida relatado no caso anterior. A associacdo entre a
personalidade e o niumero de compras a prazo é, portanto, avaliada usando estatisticas qui-
quadrado de tabulagdes cruzadas no SPSS.

A Tabela 34 mostra o teste qui-quadrado e os resultados de tabulacdo cruzada

correspondentes.

Tabela 34 - Personalidade * Fago compras a prazo com frequéncia (ou seja, compro a prazo
pelo menos uma vez por més). Tabulagdo cruzada

Faco compras a prazo com frequéncia (ou seja,
compro a prazo pelo menos uma vez por mes).

1 2 3 4 5 Total

Personalidade conscienciosidade 9 2 2 4 10 27

extroverséo 13 3 6 8 38

neuroticismo 7 3 3 7 25

abertura para 0 1 3 2 5 21

experiéncias

amabilidade 38 26 27 11 29 131
Total 77 35 41 32 57 242

Fonte: Préprio autor (2022).
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Tabela 35 - Personalidade VS valor da compra parcelada Chi-Square

Valor df Significancia assintdtica (2 lados)
Pearson Chi-Square 22.200a 16 137
Razéo de Verossimilhanca 21,794 16 150
N de casos validos 242

Fonte: Prdprio autor (2022).

Na Tabela 35, os resultados do qui-quadrado de Pearson n&o indicam nenhuma
associacao estatisticamente significativa entre a personalidade e o nimero de compras a prazo.
Os resultados revelam que nenhum grupo especifico de personalidades pode ser associado a
uma determinada categoria de frequéncia das compras a prazo. Os achados, portanto, revelam
que ndo ha associacao entre personalidade e nimero de compras a prazo. Eles contradizem os
achados iniciais de Duckworth et al. (2007), que sustentam que, por mais que personalidades
do grupo possam, as vezes, influenciar os comportamentos de gasto, seu impacto raramente é
sentido no caso de uma compra a prazo.

No entanto, o achado é semelhante a outros resultados de Xiao et al. (2014), que
estabeleceram que 0s conhecimentos financeiros de uma pessoa influenciariam
comportamentos financeiros de risco apos intervengdes objetivas e subjetivas. Os autores
afirmam que séo diferentes fatores de personalidade que informam a decisdo de uma pessoa
sobre as compras a prazo ou o pagamento em dinheiro. Os resultados atuais revelam que nao

ha associacéo entre personalidade e nimero de compras a prazo ( x2(16) = 22.2,p = 0.137).

4.9  Associacdo entre personalidade e porcentagem de dividas vencidas

Os dois indicadores devem ser verificados como varidveis categdricas. A partir das
recomendacbes de Cox (2016), a associacdo entre varidveis categéricas é facilmente
determinada pela realizacdo de um teste de qui-quadrado. Assim como a relacdo entre a
natureza do gasto mensal e o género, para determinar a associacdo entre a personalidade e o
percentual de dividas vencidas, um procedimento cruzado foi realizado no SPSS para

implementar o teste do qui-quadrado de Pearson.
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Tabela 36 - Personalidade * No geral, qual porcentagem de suas compras a prazo sdo tabulagéo
cruzada em atraso.

No geral, qual porcentagem de suas compras a prazo esta atrasada?
Abertura

Personalidade  COMSCIeN £y iroversao  Neure- para Amabilidade Total
ciosidade ticismo .
experiéncias

Né&o tenho contas em 16 21 15 15 93 160
atraso
Até 10% 2 11 4 2 15 34
De 10,01% a 20% 1 0 1 1 4 7
De 20,01% a 30% 1 1 1 0 1 4
De 30,01% a 40% 1 0 0 0 1 2
De 40,01% a 50% 1 1 0 0 0 2
Mais de 50% 0 2 1 0 5 8
N&o tenho interesse 0 0 1 1 3 5
em responder
N&o sei. 5 2 2 2 9 20
Total 27 38 25 21 131 242

Fonte: Proprio autor (2022).

Tabela 37 - Tabela Qui-Quadrada usada na avaliacdo da relacdo entre divida e personalidade.

Valor df Significancia assintotica (2 lados)
Pearson qui-quadrado 31.676 32 483
Razdo de Verossimilhanca 32,459 32 444
N de casos validos 242

Fonte: Préprio autor (2022).

Na Tabela 37, os resultados do qui-quadrado de Pearson indicam que ndo ha associa¢do
estatisticamente significativa entre personalidade e divida. Os resultados revelam que nenhum
grupo especifico de personalidade pode ser considerado associado a um nivel de
endividamento. Os achados, portanto, revelam que ndo ha associacdo entre personalidade e

dividas vencidas e corroboram outra afirmacdo de Cichowicz e Nowak (2017), que
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estabeleceram que as dividas ndo estdo de forma alguma relacionadas aos fatores de
personalidade, mas dependem da capacidade dos consumidores de interpretar as naturezas das
dividas.

Os resultados do presente estudo, no entanto, diferem dos achados de Lusardi e Mitchell
(2014), que realizaram um estudo sobre educacdo financeira e instituicdes educacionais em
paises menos desenvolvidos e descobriram que a educacdo financeira mostra uma relacéo
positiva com o nivel de educacdo formal. Os fatos, conforme argumentado pelos autores,
mostram que o conhecimento financeiro das mulheres em relacdo ao dos homens é menor na
maioria dos paises. A descoberta foi atribuida a fatores de género e ndo a personalidade, o que
implica que, em vez de atribuir niveis de divida a varias personalidades, os fatores de género
também desempenham um papel critico.

Simillrly, Lusardi et al. (2009) criticaram a possivel ligacdo entre personalidades e
niveis de endividamento, sugerindo que os niveis de renda desempenham papéis significativos
além dos tracos de personalidade. Ou seja, as pessoas com renda mais alta ttém um melhor
entendimento financeiro do que aquelas com renda mais baixa e, como resultado, elas estdo em
melhores posi¢Oes para decidir o status de sua divida com base em seu conhecimento de
conceitos financeiros elementares, como seguros, emprestimos e taxas de juros.

Por fim, ao contrario dos achados do presente estudo, Faulkner (2016) registrou que o
nivel de educacéo financeira dos jovens depende do conhecimento e da experiéncia financeira
de seus pais durante a investigacdo com a populacao nos Estados Unidos. Isso implica que todas
as dividas ndo podem ser atribuidas aos tracos de personalidade dos individuos, especialmente
da populacdo jovem, uma vez que a experiéncia dos pais e a compreensdao das questes
financeiras norteiam suas decisdes. As descobertas atuais revelam que nao ha associacéo entre

personalidade e porcentagem de dividas vencidas, y2(32) = 31.676,p = 0.483.

4.10 Associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e o fator de personalidade do

individuo

Para determinar o método de avaliacdo da existéncia de associacdo entre o indice de
conhecimento financeiro (ICF) e fatores individuais de personalidade, a normalidade da
variavel dependente é verificada para decidir se o teste é paramétrico ou ndo paramétrico. A

Tabela 38 mostra a saida do teste de normalidade feito por meio do SPSS.
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Tabela 38 - Teste de normalidade para ICF.

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
Estatistica df  Sig. Estatistica df Sig.
indice de Conhecimento 24 0,00 0,00
Financeiro 0,167 2 0 930 242 0

Fonte: Prdprio autor (2022).

O teste de Shapiro-Wilk, na Tabela 38, revela um desvio significativo da normalidade:
W (242) = 0,930, p <0,001.

O método de teste de Kruskal-Wallis visa estabelecer se hd uma diferenga
estatisticamente significativa no ICF relatado entre diferentes grupos de fatores de
personalidade individuais. Ao contrario da ANOVA de uma via, o teste de Kruskal-Wallis
avalia se as amostras em um teste ndo paramétrico se originam da mesma distribuigdo (COX,
2016). E usado porque o ICF ndo é normalmente distribuido. Esse método é conduzido usando
testes independentes de analise de dados ndo paramétricos. A Tabela 39 mostra os resultados

de saida desse teste.

Tabela 39 - Teste de Kruskal-Wallis para associacdo entre ICF e fator de personalidade

individual.
indice de Conhecimento Financeiro
Kruskal-Wallis 8.470
H
Df 4
Asymp. Sig. 0,076

Fonte: Préprio autor (2022).

O teste Kruskal-Wallis, na Tabela 39, mostra que ndo ha diferenca estatisticamente
significativa no conhecimento financeiro y2(4) = 1.364, p = 0,076 com classificacdes médias
de fatores de personalidade individuais (amabilidade =127,92, neuroticismo =127,24,
extroversdao =127,84, abertura para a experiéncia = 91,31, conscienciosidade =99,57). A partir
dos resultados, pode-se concluir que ndao ha associacdo entre os fatores de personalidade
individual e o indice de conhecimento financeiro.

A descoberta segue as afirmacdes de Raheja e Dhiman (2017), que concluiram, de forma
geral, que a relacdo entre o indice de conhecimento financeiro e a personalidade individual
depende inteiramente das habilidades e da interpretacdo das teorias financeiras existentes. No

entanto, a descoberta contrasta com as afirmacGes de Disney e Gathergood (2013) de que o
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indice de conhecimento financeiro de um individuo possui relagdo com sua personalidade em
termos de comportamentos financeiros. Assim, se conclui neste estudo que ndo ha associacéo

entre fatores de personalidade individuais e indice de conhecimento financeiro.

4.11 Associacao entre o indice de conhecimento financeiro e a media de cada fator de

personalidade

De acordo com os resultados, os escores médios de personalidade sdo variaveis
continuas. O indice de conhecimento financeiro, por outro lado, € uma variavel categérica. O
método de teste de Kruskal Wallis é usado para determinar se os fatores de personalidade
médios variam entre os diferentes grupos de ICF, outra vez, ndo sera utilizado o método
ANOVA porque ICF nédo é normalmente distribuido, conforme mostrado pelo teste na Tabela
40. Essa afirmacéo é apoiada pelas afirmacdes de Cox (2016), que afirma que, a fim de testar a
associacdo entre uma variavel continua e uma variavel categorica, o teste de Kruskal Wallis é
feito para avaliar a existéncia de uma relacdo entre a variavel dependente e independente. A

Tabela 40 contém os resultados do teste.

Tabela 40 - Resultados do teste de Kruskall Wallis do indice de conhecimentos financeiros.

Conscien- Abertura
Neuroticismo - Amabilidade para Extroverséo
ciosidade o
experiéncias
Kruskal- 7.366 15.530 14,512 11,495 15.341
Wallis H
df 6 6 6 6 6
éizymp' 288 0,017 0,024 0,074 0,018

Fonte: Préprio autor (2022).

Na Tabela 40, um teste Kruskal-Wallis H demonstra que ndo ha diferenca
estatisticamente significativa no conhecimento financeiroy?(6) = 7.366, p = 0,288 para
neuroticismo, p = 0,17 para conscienciosidade, p = 0,024 para amabilidade, p = 0,024 para
amabilidade, p = 0,074 para abertura a experiéncia e p = 0,018 para extroversdo. Os resultados
mostram um indice significativo de conhecimento financeiro e amabilidade, conscienciosidade,
abertura & experiéncia e nenhuma associagdo significativa com neuroticismo e extroversdo. A

Tabela 41 mostra um teste de correlacdo ndo paramétrica para a relagéo entre as duas variaveis.
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x2(6) = 15.53, x2(6) = 14.512, y2(6) = 14.512, ¥2(6) = 11.495, y2(6) = 15.341
A fim de confirmar as descobertas dos resultados do teste Kruskal-Wallis H, a Tabela
41 de correlacdo ndo paramétrica é apresentada usando a Correlacdo de Spearman. A
Correlacdo de Spearman é utilizada em detrimento da associacdo de Pearson por se tratar de

um teste ndo parameétrico.

Tabela 41 - Correlacdo de Spearman para pontuacdo média de personalidade e indice de
conhecimento financeiro.

Correlacéo de Spearman ICF  Neuro.. Consci... Agrada... Abert... Extro...
Coeficiente de

s 100 0,027 -66 0105 0079 0,108
ICFE correlacao
Sig. (Bicaudal) . 0679 0306 0105 0223 0,093
Coeficiente de 0,027 1 0,178 ** 0,248 ** 0,171 ** 0,194 **
correlagéo
Neuro... Sig. (Bicaudal) 0,679 . 0,005 0 0,008 0,002
N 242 242 242 242 242 242
Coeficiente de 66 0178 ** 1 0575 ** 0,599 ** 0,490 **
correlagéo
Consci... Sig. (Bicaudal) 0,306 0,005 : 0 0 0
N 242 242 242 242 242 242
Coeficiente de 0105 0,248 ** 0575 ** 1 0,514 ** 0,531 **
correlagédo
Agrada... Sig. (Bicaudal) 0,105 0 0 . 0 0
N 242 242 242 242 242 242
Coeficiente de 0079 0171** 0599 ** (514 ** 1 0572%**
correlagédo
Abert...  Sig. (Bicaudal) 0,223 0,008 0 0 . 0
N 242 242 242 242 242 242
COEf'IC'ef‘te de 0108 0,194** 0490 ** 0531** 0572** 1
Extro correlacao
" Sig. (Bicaudal) 0,093 0002 0 0 0 .
N 242 242 242 242 242 242

Fonte: Préprio autor (2022).
**_ A associagao é significativa no nivel 0,01 (bicaudal).

A matriz de associagdo da Tabela 41 ilustra que ndo ha associacdo entre o indice de

conhecimento financeiro e a média de cada fator de personalidade. Esta de acordo com as
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conclusbes da secdo 4.2. Portanto, ndo ha associacdo entre a pontuacdo média do fator de

personalidade e o indice de conhecimento financeiro.

4.12 Produto técnico resultado da pesquisa desenvolvida

Considerando a caracteristica profissional do presente Programa de Pés-Graduacdo, as
pesquisas desenvolvidas aqui resultaram no produto final apresentado no Apéndice C.

O tema seré trabalhado em um curso de formagcdo direcionado aos discentes do IFMG
através de uma plataforma digital em formato de video com a participacdo de profissionais da
area de financas com o objetivo levar a préatica os estudos desenvolvidos neste e em outros
trabalhos no &mbito do IFMG — Campus Bambui em parceria com a Unifei (SILVEIRA, 2021;
LEMOS, 2021)
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5 CONCLUSAO

O papel da educacdo financeira na tomada de decisdes é essencial e tem atraido a
atencdo de muitos pesquisadores devido a natureza cada vez mais dindmica do ambiente
econdmico. As preocupacdes financeiras recentes, como empréstimos, juros, pensdes e
questbes relacionadas ao crédito, agravaram a sociedade contemporanea. A COVID-19
intensificou os problemas financeiros entre a populacdo em geral, a medida que as pessoas
perderam empregos e procuraram meios alternativos de ganhar e economizar dinheiro.

O objetivo principal deste estudo foi identificar os determinantes do indice de educacgdo
financeira, investigando uma associacdo entre seus varios aspectos, como indice de
conhecimento financeiro e possiveis determinantes, incluindo idade, sexo, comportamento de
compra de crédito, renda, educacdo financeira, educacdo dos pais, personalidade, recursos,
comportamentos de investimento e comportamento de compra com desconto.

O objetivo geral deste estudo foi medir a associacdo entre o indice de conhecimento
financeiro e os vérios fatores de personalidade, caracteristicas demograficas e decisoes
financeiras. Para chegar as conclusdes, as analises dependentes de variaveis seguiram a
distribuicdo normal e foram conduzidas para responder as questdes especificas da pesquisa. Os
dados foram analisados por meio de uma série de analises estatisticas, incluindo testes de
Kruskal-Wallis, teste de correlagdo ndo paramétrica usando coeficiente de Correlacdo de
Spearman, coeficiente tau de Kendall, testes de Shapiro-Wilk e teste de associacdo de Pearson.

Sobre a associagdo entre o indice de conhecimento financeiro e fatores individuais de
personalidade, os resultados do estudo atual ndo concluiram nenhuma associagédo. Os resultados
da analise de que ndo ha associacdo entre fatores de personalidade e nenhum grupo especifico
de personalidade pode ser reivindicado para registrar um indice de conhecimento financeiro
mais alto. No entanto, a ndo associagéo entre as duas variaveis foi observada como dependente
de habilidades e interpretaces das teorias financeiras existentes. Sobre a associacao entre 0
indice de conhecimento financeiro e a média de cada fator de personalidade, pode-se concluir
gue existe uma associacao positiva fraca estatisticamente insignificante entre as duas variaveis.
Portanto, estatisticamente, ndo ha associacao entre as duas variaveis; no entanto, o coeficiente
de Correlacdo de Spearman positivo fraco (0,027) indica um aumento no indice de
conhecimento financeiro a medida que a pontuacdo média do fator de personalidade aumenta.

Na associacdo entre género e indice de conhecimento financeiro, conclui-se que ha
associacdo entre género e indice de conhecimento financeiro. Um valor de qui-quadrado

observado de 0,047 obtido foi estatisticamente significativo. Conclui-se que na populagéo
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estudada os homens tendem a ter maior conhecimento financeiro em relagdo as mulheres. O
resultado desta andlise foi estatisticamente significativo, sem necessidade de mais associagdes.
No entanto, de acordo com a literatura, dependendo de outros fatores, como especializagéo,
mulheres e homens tendem a ter competéncia de conhecimento financeiro semelhante. Como o
estudo ndo era especifico em uma area de especializacdo, os resultados atuais podem ser
tendenciosos.

Sobre a associacdo entre idade e indice de conhecimento financeiro, os resultados do
presente estudo concluiram que ndo ha associacdo entre idade e indice de conhecimento
financeiro. Um coeficiente de Correlacdo de Spearman fraco positivo de 0,028 indica que a
probabilidade de ter um indice de conhecimento financeiro melhorado geralmente aumenta com
a idade. A relacdo é, no entanto, estatisticamente insignificante. A falta de associagdo entre
idade e indice de conhecimento financeiro &, portanto, um topico viavel para futuros
pesquisadores. Idealmente, com a idade, espera-se que sua educacao financeira melhore. Como
0 presente estudo ndo encontra associagédo significativa entre idade e indice de conhecimento
financeiro, recomenda-se a realiza¢do de mais estudos sobre a possivel associacdo entre indice
de conhecimento financeiro e idade.

As descobertas atuais ndo encontraram nenhuma associagdo entre o indice de
conhecimento financeiro e a frequéncia de falar sobre dinheiro com os pais quando crianga. No
entanto, a associacdo ndo significativa foi positiva, um indicador de aumento do indice de
conhecimento financeiro a medida que aumenta a frequéncia do ensino sobre gestdo financeira
pelos pais. As associacOes estatisticamente insignificantes entre as duas variaveis dao espaco
para estudos adicionais sobre a associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e a
educacdo dos pais em educacdo financeira. Isso também leva a questdes sobre a eficacia da
educacéo dos pais na educacao financeira.

A associacdo entre o indice de conhecimento financeiro e o fato de alguém ter estudado
alguma disciplina de financas era inexistente. Entretanto, a associa¢do estatisticamente
insignificante entre as duas variaveis foi positiva, indicando que o indice de conhecimento
financeiro de um individuo aumenta a medida que aumenta o nimero de assuntos financeiros
cursados por um individuo. A associacdo insignificante levanta questfes sobre a eficacia dos
cursos de financas e seus impactos na educacdo financeira.

Nenhuma associacao significativa foi encontrada entre género e caracteristicas de gasto
de dinheiro. A anélise revelou que o género ndo determina o comportamento de gasto de

dinheiro entre os participantes. Portanto, é conclusivo apontar que o comportamento de gasto
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de dinheiro é dependente de individuos e ndo pode ser generalizado para um género especifico,
uma vez que o0 género ndo determina o comportamento de gasto.

Sobre a associacdo entre personalidade e percentual de divida vencida, o atual estudo
concluiu que ndo h& associacdo entre as duas varidveis. Isso implica que o fator de
personalidade ndo determina o nivel de divida vencida. Isso implica que nenhuma
personalidade especifica pode ser atribuida a um determinado comportamento de divida. As
descobertas do estudo atual ndo revelam nenhuma associagdo estatisticamente significativa
entre a personalidade e a capacidade de controlar o comportamento de gastos. Conclui-se,
portanto, que ndo ha associacdo entre personalidade e controle de gastos. A descoberta do
estudo atual também ndo revelou nenhuma associacdo estatisticamente significativa entre a
personalidade e o nimero de compras a prazo, embora varios fatores de personalidade

influenciem as decisGes sobre a compra de bens a prazo ou a vista.
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6 RECOMENDACOES PARA PESQUISAS FUTURAS

Pesquisas futuras devem verificar a associacdo entre conhecimento financeiro e
educagdo em educacdo financeira dos pais, uma vez que a associa¢do positiva entre as duas
variaveis no presente estudo ndo pode ser verificada estatisticamente.

Os futuros pesquisadores também devem investigar a eficicia da educacgdo financeira
baseada nos pais, uma vez que ndo ha diferenca observada nas pontuacGes do indice de
conhecimento financeiro entre aqueles que receberam educacdo financeira de seus pais e
aqueles que nédo receberam.

Estudos futuros devem investigar a eficicia de assuntos relacionados a financas em
melhorar o indice de conhecimento financeiro e a educacao financeira. Os resultados atuais nao
encontram nenhuma associacao significativa entre o numero de cursos de finangas e o indice

de conhecimento financeiro, ou seja, se o curriculo efetivamente melhora a educagéo financeira.
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APENDICES

APENDICE A - Questdes do questionario original, utilizadas neste estudo

Quadro 1 - Questdes do questionario original, utilizadas nesta pesquisa.

Continua
o L P Tema no questionario
Variaveis Possiveis respostas Referéncia do DENARIUS

1. Vocé concorda com o
Termo de Consentimento
Livre e Esclarecido ... Sim DENARIUS | Aceite de participacéo na
(TCLE) apresentado e ... Ndo UNIFEI Pesquisa
deseja, voluntariamente,
participar da pesquisa?

... Discente

... Servidor docente
2. Qual 0 seu vinculo ... Servidor técnico administrativo DENARIUS Identificacio

' em educacédo UNIFEI

... Outro

PERFIL SOCIOECONOMICO E DEMOGRAFICO
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Informe quantos anos vocé tem.
. . ATENCAO! Informe apenas
isdaHdg!e tenho a seguinte nameros. Ou seja, se VOCé possui DEBIGIFTZIEUIS Perfil sociodemografico
: 18 anos, RESPONDA APENAS
18.
4. Sou do sexo: ll;/lasc_:u_llno DENARIUS . . .
... Feminino Perfil sociodemogréfico
Informe o seu sexo R UNIFEI
.. Prefiro ndo informar
5. Me considero da ... Branca
seguinte cor/raga/etnia:* | ... Preta
... Parda
Informe a cor/raga/etnia | ... Amarela DEJI\II\lAI‘FRéIUS Perfil sociodemografico
que vocé julga se ... Indigena
enquadrar ... Prefiro ndo informar
... Outro:
6. Cursei 0 ensino ... Integralmente em escola publica;
fundamental: ... Integralmente em escola
particular;
Informe em qual tipo de | ... Integralmente em escola D%I\II\ﬁ‘FRé';JS Perfil sociodemografico
escola vocé cursou o particular com bolsa;
ensino fundamental, ou ... Maior parte em escola publica;
seja, 0 1° grau. ... Maior parte em escola particular.
. . ;.. | ... Integralmente em escola publica;
7. Cursei o0 ensino médio:
... Integralmente em escola
Informe em qual tipo de particular, DENARIUS . . .
N ... Integralmente em escola Perfil sociodemogréfico
escola vocé cursou o . . UNIFEI
- particular com bolsa;
ensino fundamental, ou . L
A o ... Maior parte em escola publica;
seja, 0 2° grau. . .
... Maior parte em escola particular.
Continuacéo
Questdes propostas Possiveis respostas Referéncia VG 0 GUE R THD

do DENARIUS

PERFIL SOCIOECONOMICO E DEMOGRAFICO

8. Minha mée possui 0
seguinte nivel de
escolaridade:

Informe qual 0 MAIOR
nivel de escolaridade da
sua mae.

... Sem escolaridade;

... Ensino Fundamental
(1° grau) incompleto;
... Ensino Fundamental
(1° grau) completo;

... Ensino médio (2°
grau) incompleto;

... Ensino médio (2°
grau) completo;

... Superior incompleto;
... Superior completo;
... Especializa¢do (lato
sensu);

... Mestrado;

... Doutorado;

... Néo sei;

.. Prefiro ndo informar;

.. Outro:

DENARIUS
UNIFEI

Perfil sociodemogréfico
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9. Meu pai possui 0
seguinte nivel de
escolaridade:

Informe qual o MAIOR
nivel de escolaridade do
Seu pai.

... Sem escolaridade;

... Ensino Fundamental
(1° grau) incompleto;
... Ensino Fundamental
(1° grau) completo;

... Ensino médio (2°
grau) incompleto;

... Ensino médio (2°
grau) completo;

... Superior incompleto;
... Superior completo;
... Especializacdo (lato
sensu);

... Mestrado;

... Doutorado;

... Ndo sei;

... Prefiro ndo informar;
.. Outro:

DENARIUS
UNIFEI

Perfil sociodemografico

10. Estou regularmente
matriculado(a) na IFMG
Campus Bambui no
curso de:

Informe em qual curso
voce esta regularmente
matriculado.

... Bacharelado em
Administragio

... Bacharelado em
Agronomia

... Bacharelado em
Engenharia de Alimentos
... Bacharelado em
Engenharia da
Computacéo

... Bacharelado em
Engenharia de Producéo
... Bacharelado em
Medicina Veterinaria

... Bacharelado em
Zootecnia

... Licenciatura em Fisica
... Licenciatura em
Ciéncias Biolégicas

DENARIUS
UNIFEI

Vinculo com o IFMG

Continuacéo

Questdes propostas

Possiveis respostas Referéncia

Tema no gquestionario
do DENARIUS

PERFIL SOCIOECONOMICO E DEMOGRAFICO

11. Estou cursando o 1° periodo DENARIUS Vinculo com o IFMG
seguinte periodo: 2° periodo UNIFEI
3° periodo
Informe qual o periodo 4° periodo
que voceé esta cursando 5° periodo
(selecione a opgdo que 6° periodo
consta em seu histérico 7° periodo
atualmente). 8° periodo
9° periodo
10° periodo
Outro:
12. Para me manter no ... Ndo recebo nenhum DENARIUS Perfil sociodemogréfico
curso de graduacao, tipo de bolsa de UNIFEI

recebo a seguinte bolsa
de assisténcia
estudantil:

Informe se vocé recebe
bolsa de assisténcia

assisténcia estudantil.
... ndo recebo bolsa, mas
sou residente na Moradia
Estudantil do campus.
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estudantil do IF, e qual a | ... recebo bolsa do
modalidade. Programa Bolsa
Permanéncia.
... Outro:
13. Minha familia é ... ela ndo ¢ beneficiaria DENARIUS Perfil sociodemografico
beneficiaria de algum de nenhum tipo de UNIFEI
dos seguintes Programas | programa.
Governamentais: ... Bolsa Familia.
... Beneficio de Prestacdo
Informe se a sua familia | Continuada (BPC)
rebe algum dos ... Auxilio Emergencial
programas abaixo. Pandemia Covid - 19
... Outro:
24. A renda média ... Menor do que R$ DENARIUS Perfil de renda e controle
mensal da minha familia | 1.045,00 (menos de 1 UNIFEI financeiro
é: SM - salario-minimo)
Nesta resposta, pedimos | ... Até R$ 2.090,00 (Até
o favor de incluir todos 2 SM -salarios-
0s membros da familia minimos);
gue possuem renda ... De R$ 2.090,01 a R$
(companheiro(a), filhos 4.180,00 (2 a 4 SM);
etc.) ... De R$4.180,01 a R$
8.360,00 (4 a 8 SM);
... De R$ 8.360,01 a R$
12.540,00 (8 a 12 SM);
... De R$ 12.540,01 a R$
15.675,00 (12 a 15 SM);
... De R$ 15.675,01 a R$
20.900,00 (16 a 20 SM);
... Acima de R$
20.900,01 (Acima de 20
SM);
... Néo tenho interesse
em responder
... Ndo sei a renda
mensal da minha familia.
Continuacéo
Questdes propostas Possiveis respostas Referéncia Tema no
guestionario
do DENARIUS
PERFIL SOCIOECONOMICO E DEMOGRAFICO
25. A minha renda ... Menor que R$ 1.045,00 (menos de 1 DENARIUS Perfil de renda
média mensal SM - salario-minimo) UNIFEI e controle
(individual e pessoal) é: | ... Até R$ 2.090,00 (Até 2 SM - financeiro

Nessa resposta,
pedimos o favor de
considerar apenas 0 que
voce recebe.

salarios-minimos);

... De R$ 2.090,01 a R$ 4.180,00 (2a 4
SM);

... De R$ 4.180,01 a R$ 8.360,00 (4 a 8
SM);

... De R$ 8.360,01 a R$ 12.540,00 (8 a
12 SM);

... De R$ 12.540,01 a R$ 15.675,00 (12
a 15 SM);

... Acima de R$ 15.675,01 (Acima de
15 SM);

... Ndo tenho interesse em responder
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... Nado sei a renda mensal da minha
familia.

CONHECIMENTO FINANC

EIRO

14. Suponha que, nos

... menos do que vocé pode comprar

Klapper, Lusardi e

Perfil de renda

préximos 10 anos, 0s hoje; Van Oudheusden e controle
precos dos itens que ... 0 mesmo gue vocé pode comprar (2015) - Adaptada financeiro
VOCé compra hoje; (Inflacéo)
regularmente dobrem ... mais do que vocé pode comprar

de prego. Se o seu hoje;

rendimento também ... N&o sei;

dobrar, vocé ... N&o tenho interesse em responder

comprara...

37. Vocé precisa tomar | ... Os mesmos R$100,00; Klapper, Lusardi e Crédito e
emprestado R$ 100,00. | ... Os R$100,00 mais 0s juros Van Oudheusden Endividamento
Qual a MENOR contratados; (2015) - Adaptada (Aritmética)

quantia que vocé deve
devolver ao credor?

... Entre R$100,00 e R$120,00
dependendo do credor;

... Ndo sei;

.. N&o tenho interesse em responder.

.. Menos de R$150,00;

39. Considere que vocé | . Klapper, Lusardi e Poupanca
tem R$ 100,00 emuma | ... Exatamente R$150,00; Van Oudheusden (Juros
conta poupanga e 0 ... Mais de R$150,00; (2015) compostos)
banco paga juros de ... Ndo sei;
10% ao ano. Se vocé ... No tenho interesse em responder.
ndo movimentar essa
conta (ndo fizer
depositos ou retiradas),
guanto vocé tera na
mesma conta de
poupanca apos cinco
anos?
Assinale a alternativa
que vocé julga
completar
adequadamente a
sentenca acima
Continuacéo
Questdes propostas Possiveis respostas Referéncia Tema no
questionario do
DENARIUS
CONHECIMENTO FINANCEIRO
40. Um banco pagou juros de 10% | ... menos que compro hoje; Klapper, Poupanca
a0 ano para sua conta de poupan¢a, | ... 0 mesmo que compro hoje; Lusardi E Van | (Juros compostos)
€, N0 mesmo ano, a inflagéo foi de ... mais gue compro hoje; Oudheusden,
15%. Apds deixar o seu dinheiro ... No sei; (2015)
naquela poupanga por um ano, ... Ndo tenho interesse em
pode-se afirmar que vocé seria responder.
capaz de comprar...
42. Quando vocé contrata um ... evitar o risco de um DENARIUS Seguro
seguro, vocé esta procurando... eventual imprevisto (sinistro); UNIFEI
... reduzir o risco de um
Assinale a alternativa que vocé eventual imprevisto (sinistro);
julga completar adequadamente a ... transferir para terceiros o
sentenca acima risco de um eventual
imprevisto (sinistro);
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... Ndo sei;

... Ndo tenho interesse em

responder.
46. Considere que vocé possui ... Titulo de capitalizagéo; Klapper, Investimento
algum dinheiro para realizar ... um Unico ativo (aplicacdo, Lusardi e Van | (diversificacdo de
investimento, é mais seguro investir | negécio, empresa, imével ou Oudheusden, riscos)
em... acéo); (2015) -

... varios ativos (em mais de Adaptada
Assinale a alternativa que vocé um tipo de aplicacéo,
julga completar adequadamente a negdcio, empresa, imével ou
sentenca acima acao);

... Ndo sei;

... N&o tenho interesse em

responder.

COMPORTAMENTO FINANCEIRO

26. Em relagdo a minha renda, ... gasto menos do que eu Adaptado de Perfil de renda e
posso afirmar que: * ganho, ou seja, sobra dinheiro Flores, Vieira | controle financeiro

no final do més. e Coronel
Assinale a alternativa que vocé ... gasto 0 mesmo que ganho, (2013)
julga completar adequadamente a ou seja, ndo sobra dinheiro no
sentenca acima final do més.

... gasto mais do que eu ganho,

ou seja, falta dinheiro no final

do més.

... Ndo sei.

... Ndo tenho interesse em

responder.
27. Quando crianca, meus pais e eu Escalade 1a5, DENARIUS Perfil de renda e
trativamos de assuntos onde 1 é discordo totalmente, UNIFEI controle financeiro
relacionados ao dinheiro. * e 5 é concordo totalmente
Selecione, na escala abaixo, o
quanto vocé concorda com a
afirmacéo acima
28. No Ensino Médio, eu tive Escalade 1a5, DENARIUS Perfil de renda e
algum conteddo (disciplina ou onde 1 é discordo totalmente, UNIFEI controle financeiro
projeto) que me ajudou a lidar com e 5 é concordo totalmente
assuntos relacionados ao dinheiro.
Selecione, na escala abaixo, o
quanto vocé concorda com a
afirmacdo acima

Continuacéo
Questdes propostas Possiveis respostas Referéncia Tema no gquestionario

do DENARIUS

COMPORTAMENTO FINANCEIRO

29. No Ensino Superior, | Selecione, na escala abaixo, o DENARIUS Perfil de renda e
cursei pelo menos uma guanto vocé concorda com a UNIFEI controle financeiro
disciplina da area de afirmagéo

economia e financas (tais Escalade 1 a5,

como: Economia, onde 1 é discordo totalmente,

Engenharia Econdmica, e 5 é concordo totalmente

Matemaética Financeira,

Financas etc.)

30. Controlo meu Selecione, na escala abaixo, 0 DENARIUS Perfil de renda e
dinheiro periodicamente. | quanto vocé concorda com a UNIFEI controle financeiro

Ou seja, pelo menos uma
VEZ por semana, vejo o
quanto recebi, quanto e
com o que estou
gastando

afirmacdo
Escalade 1a5
onde 1 é discordo totalmente e
5 é concordo totalmente
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32. Realizo compras a Selecione, na escala abaixo, o DENARIUS Crédito e
prazo com frequéncia (ou | quanto vocé concorda com a UNIFEI Endividamento
seja, compro a prazo pelo | afirmacéo
menos uma vez por més). Escaladela5

onde 1 é discordo totalmente e

5 é concordo totalmente

33. Qual o percentual da | ... Até 10%; DENARIUS Crédito e Endividamento
sua renda média mensal ... De 10,01% até 20%; UNIFEI
(individual) é destinada ... De 20,01% até 30%;
para pagar suas compras | ... De 30,01% até 40%;
a prazo? ... De 40,01% até 50%;

... Mais de 50%;

.. Néo sei;

... Ndo tenho interesse em

responder;

... Ndo compro a prazo.
34. Quando compro a ... 0 cartdo de crédito (sem DENARIUS Crédito e Endividamento
prazo, uso como parcelar); UNIFEI
principal forma de ... 0 cartdo de crédito
pagamento... (parcelado);
Assinale a alternativa ... cheques pré-datados;
que voceé julga completar | crediario de loja (carne ou
adequadamente a promissoria);
sentenca acima ... caderneta (em padaria,

mercearia, agougue etc.);

... Ndo tenho interesse em

responder;

... Ndo compro a prazo
35. De modo geral, qual | ... Até 10% DENARIUS Crédito e Endividamento
percentual das suas ... De 10,01% a 20% UNIFEI
compras a prazo esta ... De 20,01% a 30%
com pagamento ... De 30,01% a 40%
atrasado? * ... De 40,01% a 50%

... Mais de 50%
Assinale a alternativa ... N&o sei.
que melhor representao | ... N&o tenho interesse em
quanto das suas contasa | responder.
pagar estdo ... Ndo tenho contas em atraso
inadimplentes.

Concluséo
Questdes propostas Possiveis respostas Referéncia Tema no gquestionario
do DENARIUS
COMPORTAMENTO FINANCEIRO
36. Sempre que compro Escalade 1 a5, DENARIUS Crédito e
a vista, peco desconto onde 1 é discordo totalmente, e 5é UNIFEI Endividamento
concordo totalmente

Selecione, na escala
abaixo, 0 quanto vocé
concorda com a
afirmacdo acima
38. Mensalmente, Escalade 1 a5, DENARIUS Poupanca
guardo uma parte da onde 1 é discordo totalmente, e 5 UNIFEI
minha renda média é concordo totalmente
mensal (individual) para
eventualidades.
41. Parte da minha renda Escalade 1a5 DENARIUS Seguro
média mensal onde 1 é discordo totalmente e 5 é UNIFEI
(individual) eu uso para concordo totalmente
contratar seguro de bens
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que possuo (como por
exemplo: carro, vida,
aluguel etc.).

43. Uso parte da minha Escalade 1a5 DENARIUS Previdéncia
renda média mensal onde 1 é discordo totalmente e 5 é UNIFEI
(individual) para concordo totalmente
contribuir com um
plano de previdéncia
complementar.
Selecione na escala
abaixo, 0 quanto vocé
concorda com a
afirmacdo acima
44. Considerando que a ... Ndo contribuo (ou ndo DENARIUS Previdéncia
previdéncia oficial contribuirei) com nenhuma forma UNIFEI
brasileira (INSS) é de previdéncia (oficial e ou
obrigatdria para todos complementar) porque tenho (ou
os trabalhadores eu... terei) um trabalho informal.
... contribuo (ou contribuirei)
Assinale a alternativa apenas com a previdéncia oficial
que vocé julga completar por ser obrigatéria a todos os
adequadamente a trabalhadores/
sentenca acima servidores.
... contribuo (ou contribuirei) com
a previdéncia oficial e com a
complementar.
... Néo sei
... No tenho interesse em
responder
45, Eu faco Escalade 1a5 DENARIUS Investimentos
investimentos com parte | onde 1 € discordo totalmente e 5 é UNIFEI

da minha renda média
mensal (individual). *
Selecione na escala
abaixo, 0 quanto vocé
concorda com a
afirmacdo acima

concordo totalmente

Fonte: Elaborado pelo autor com base no questionario desenvolvido pelo DENARIUS (2021).
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APENDICE B — Questionario que mensura os Fatores de Personalidade
Quadro 1 - Questdes do questionario de fatores de personalidade utilizado na pesquisa.

Pe::s?)tnogl i?jea de ey Afirmacdo: Eu me vejo como alguém que... Resposta*:
Extroversdo 01 ... & conversador, comunicativo. Escalade 1a5
Neuroticismo 02 ... as vezes é frio e distante. Escalade 1a5
Neuroticismo 03 ... tende a ser critico com os outros. Escalade1a5

L 04 . € minucioso, detalhista no trabalho (escola ou em Escalade 1a5
Concienciosidade

outras atividades).

Concienciosidade 05 ... 6 assertivo, ndo teme expressar 0 que sente. Escalade 1a5
Concienciosidade 06 ... insiste até concluir a tarefa ou o trabalho (atividade). | Escalade 1a5
Neuroticismo 07 ... € depressivo, triste. Escalade1a5
Amabilidade 08 ... gosta de cooperar com 0s outros. Escalade 1a5
Abertura & experiéncia 09 .. é original, tem sempre novas ideias. Escalade1a5
Neuroticismo 10 ... 6 temperamental, muda de humor facilmente. Escalade 1a5
Abertura & experiéncia 11 ... € inventivo, criativo. Escalade1a5
Extroversdo 12 ... 8 reservado. Escalade 1a5
Abertura & experiéncia 13 ... valoriza o artistico, o estético. Escalade1a5
Neuroticismo 14 ... 6 emocionalmente estavel, ndo se altera facilmente. | Escalade 1a5
Amabilidade 15 .. & prestativo e ajuda os outros. Escalade 1a5
Extroversdo 16 ... &, as vezes, timido, inibido. Escalade 1a5
Concienciosidade 17 ... pode ser um tanto descuidado. Escalade 1a5
Amabilidade 18 ... 6 amavel, tem consideracéo pelos outros. Escalade 1a5
Concienciosidade 19 ... tende a ser preguicoso. Escalade 1a5
Concienciosidade 20 ... faz as coisas com eficiéncia. Escalade 1a5
Neuroticismo 21 ... & relaxado, controla bem o estresse. Escalade 1a5
Concienciosidade 22 ... é facilmente distraido. Escalade1a5
Neuroticismo 23 ... mantém-se calmo nas situacdes tensas. Escalade 1a5
Abertura a experiéncia 24 ... prefere trabalho rotineiro. Escalade 1a5
Abertura a experiéncia 25 ... 6 curioso sobre coisas diferentes. Escalade 1a5
Extroversdo 26 ... & socidvel, extrovertido. Escalade1a5
Amabilidade 27 ... 6 geralmente confiavel. Escalade 1a5
Amabilidade 28 ... 8, as vezes, rude (grosseiro) com 0s outros. Escalade 1a5
Extroversdo 29 ... 6 cheio de energia. Escalade 1a5
Amabilidade 30 ... comeca discussdes, disputa com 0s outros. Escalade 1a5
Amabilidade 31 ... 6 um trabalhador (estudante, colega) de confianca. Escalade 1a5
Concienciosidade 32 ... faz planos e o0s segue a risca. Escalade 1a5
Abertura a experiéncia 33 ... tem uma imaginacdo fértil. Escalade 1a5
Neuroticismo 34 ... fica tenso com frequéncia. Escalade 1a5

L 35 . € engenhoso, alguém que gosta de analisar Escalade 1a5
Concienciosidade

profundamente as coisas.

Neuroticismo 36 ... fica nervoso facilmente. Escalade 1a5
Extroversdo 37 ... gera muito entusiasmo. Escalade 1a5
Concienciosidade 38 ... tende a ser desorganizado. Escalade 1a5
Abertura a experiéncia 39 ... gosta de refletir, brincar com as ideias. Escalade 1a5
Extroversdo 40 ... tem capacidade de perdoar, perdoa fécil. Escalade 1a5
Neuroticismo 41 ... preocupa-se muito com tudo. Escalade 1a5
Extroversdo 42 ... tende a ser quieto, calado. Escalade 1a5
Abertura & experiéncia 43 ... tem poucos interesses artisticos. Escalade1a5
Abertura & experiéncia 44 . é sofisticado em artes, muUsica ou literatura. Escalade1a5

* As respostas das afirmativas sdo baseadas na escala Likert, em que o entrevistado respondera 5 quando concordar
completamente e 1 caso discorde completamente da afirmativa.
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APENDICE B - Registro de Consentimento Livre e Esclarecido (RCLE)

Esclarecimentos

Prezado(a) entrevistado(a),

Este € um convite para vocé participar da pesquisa: Educacdo Financeira em um Instituto Federal de
Educacdo, Ciéncia e Tecnologia: conhecimento financeiro e sua associagdo com os Cinco Grandes Fatores de
Personalidade da Comunidade Académica, que tem como pesquisador responsavel Prof. Dr. André Luiz Medeiros.

Esta pesquisa pretende analisar o nivel de conhecimento sobre Educacdo Financeira da comunidade
académica do Instituto Federal de Educacéo, Ciéncia e Tecnologia de Minas Gerais. A finalidade deste trabalho
é: a) descrever o perfil socioecondmico e demografico; b) mensurar o nivel de educacéo financeira; c) avaliar a
associacdo entre o perfil socioeconémico e demografico e o nivel de educacéo financeira; d) avaliar a associagao
do nivel de educacdo financeira com o comportamento financeiro; e) avaliar os fatores de personalidade
predominantes; f) correlacionar os fatores de personalidade com o nivel de educacéo financeira; g) propor um
material, adequado ao perfil da comunidade académica, para que eles possam otimizar o uso do dinheiro e melhorar
0 seu bem-estar financeiro.

O motivo que nos leva a fazer este estudo pela originalidade, importancia e viabilidade do tema, uma vez
que a mensuracao do nivel de educacdo financeira dos docentes e dos técnicos administrativos em educagéo podera
auxiliar na busca de estratégias para suprir possiveis lacunas no conhecimento destes. Adicionalmente, ao se propor
um material adequado ao nivel de conhecimento desses profissionais, eles poderdo ser impactados positivamente,
tanto em sua gestdo financeira pessoal quanto familiar. Além disso, possibilitara a implantacdo dessa tematica na
institui¢do, juntamente com os discentes.

Caso decida participar, vocé devera responder dois questionarios. O primeiro esta relacionado com o tema
de Educacdo Financeira. O segundo questionario relaciona-se aos Cinco Grandes Fatores de Personalidade.
Destacamos que 0s questionarios serdo auto aplicados por meio eletrénico, utilizando a ferramenta Google Forms.
Para responder os dois questionarios, sera necessario no maximo 15 minutos do seu tempo.

Durante a realizacdo da pesquisa 0s riscos sdo minimos e podem estar relacionados ao cansaco ou
aborrecimento ao responder os questionarios e em ultimo nivel a possivel alteracdo na autoestima provocada pela
evocacgdo de memdrias. Esses riscos poderdo ser minimizados escolhendo um horério tranquilo para responder os
questionarios e ter em mente que esse 0s questionarios, em momento algum, fard a identificacdo do respondente.

Durante todo o periodo da pesquisa vocé podera tirar suas entrando em contato com O prof. Dr. André
Luiz Medeiros, pelo e-mail andremedeiros@unifei.edu.br ou pelo telefone (35) 3629-1987.

Vocé tem o direito de se recusar a participar ou retirar seu consentimento, em qualquer fase da pesquisa,
sem nenhum prejuizo para vocé.

Os dados que vocé ira nos fornecera ndo possuem qualquer tipo de identificacéo, sdo confidenciais e serdo
divulgados apenas em congressos ou publica¢@es cientificas, sempre de forma anénima, ndo havendo divulgacéao
de nenhum dado que possa lhe identificar. Esses dados serdo guardados pelo pesquisador responsavel por essa
pesquisa em local seguro e por um periodo de 5 anos.

Se vocé sofrer qualquer dano decorrente desta pesquisa, sendo ele imediato ou tardio, previsto ou néo,
voceé sera indenizado.

Qualquer davida sobre a ética dessa pesquisa vocé podera em contato com o Comité de Etica: 5099 -
Faculdade Wenceslau Braz, telefone: (35)3622-0930, e-mail: cep@fwb.edu.br. O Comité de ética é a instituicao
que avalia a ética das pesquisas antes que elas comecem e fornece prote¢éo aos participantes delas.

Este documento é eletrénico é parte integrante da pesquisa, ficara armazenado juntamente com suas
respostas, em posse do pesquisador responsavel Prof. Dr. André Luiz Medeiros.

Declaracéao do pesquisador responsavel

Como pesquisador responsavel pelo estudo Educacéo Financeira em um Instituto Federal de Educacéo,
Ciéncia e Tecnologia: conhecimento financeiro e sua associagdo com os Cinco Grandes Fatores de Personalidade
da Comunidade Académica, declaro que assumo a inteira responsabilidade de cumprir fielmente os procedimentos
metodologicamente e direitos que foram esclarecidos e assegurados ao participante desse estudo, assim como
manter sigilo e confidencialidade sobre a identidade dele.

Declaro ainda estar ciente que na inobservancia do compromisso ora assumido infringirei as normas e
diretrizes propostas pela Resolucdo 466/12 do Conselho Nacional de Saide — CNS, que regulamenta as pesquisas
envolvendo o ser humano.

Itajubd/MG, 15 de abril de 2021.


mailto:andremedeiros@unifei.edu.br
mailto:cep@fwb.edu.br
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Prof. Dr. André Luiz Medeiros
Pesquisador Responsavel

Consentimento Livre e Esclarecido
Apos ter sido esclarecido sobre os objetivos, importancia e 0 modo como os dados serdo
coletados nessa pesquisa, além de conhecer os riscos, desconfortos e beneficios que ela trara para mim e ter ficado
ciente de todos os meus direitos, concordo em participar da pesquisa Educacéo Financeira em um Instituto Federal
de Educacdo, Ciéncia e Tecnologia: conhecimento financeiro e sua associagdo com os Cinco Grandes Fatores de
Personalidade da Comunidade Académica, e autorizo a divulgacdo das informacBes por mim fornecidas em
congressos e/ou publicagdes cientificas desde que nenhum dado possa me identificar.

Li e concordo com os termos apresentados no REGISTRO DE CONSENTIMENTO LIVRE E
ESCLARECIDO (RCLE) e desejo, voluntariamente, participar da pesquisa?
() Sim ( ) Nao
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APENDICE C - Mapa de Atividades

Curso/Seminario: Educacgao Financeira para Jovens

Publico-alvo: Discentes de Cursos Superiores do IFMG-Bambui.

Data prevista: Segundo semestre letivo de 2022.

Plataforma: Digital StreamYard

Local: YouTube - Canal oficial IFMG — Campus Bambui.

Carga horaria: 6 horas

Resumo: Evento organizado pelos servidores do IFMG — Campus Bambui e pesquisadores
em Educacao Financeira Lucas Silveira, Monicia Paula Lemos e Nadia Alvim Muffato
Silveira, devidamente cadastrado no setor de Rela¢des Institucionais com emissao de
certificado aos participantes.

Cronograma de atividades

DIA 1
Inicio: 19:00
Término: 21:00
Formato: Mesa Redonda
Participantes:
e Monicia Paula Lemos
e Lucas Silveira
e Docente da area de financas do IFMG
Temas:
e Educacao Financeira: conceitos, histdria e aplicacfes;
¢ A importancia da discusséo do tema Educacéo Financeira no ambito do IFMG.
Objetivos:
e Mostrar um panorama geral sobre o tema; apresentar o aumento expressivo das
discussdes no ambito nacional e internacional e os impactos gerados;
e Apresentar como as questdes inerentes a Educacao Financeira sdo tratadas com o0s
discentes no ambito do IFMG.
Topicos:
e Conceitos de Educacao Financeira;
Discussoes do tema em escala nacional e internacional;
Expanséo de pesquisas em relacédo ao tema;
Discussao do tema no ambito do IFMG;
Contribuicdo das disciplinas e acdes institucionalizadas inerentes a financas;
Impactos da educacéo financeira precoce e da educacdao financeira tardia.

DIA 2
Inicio: 19:00
Término: 21:00
Formato: Seminario
Participantes:
e Lucas Silveira (Apresentacéo)
o Nadia Alvim Muffato Silveira - Psic6loga
Tema: Conhecimentos financeiros e aspectos psicoldgicos: como a personalidade e as
emocdes influenciam o comportamento financeiro.

Objetivos:
o Apresentar qual é a influéncia da personalidade da pessoa no comportamento
financeiro;

e Discutir como as emocdes influenciam positivamente e/ou negativamente no
comportamento financeiro
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Topicos:
¢ Necessidade de conhecimentos financeiros na vida em geral;
e Vulnerabilidade dos fatores de personalidade nos processos decisorios financeiros.
e Razado e emocéo na relagdo do uso de dinheiro;
e Melhoria no comportamento financeiro;
e A contribuicdo da psicologia nas tomadas de decisfes financeira;
e Compras impulsivas, dividas, auséncia de planejamento, dentre outros.

DIA 3

Inicio: 19:00
Término: 21:00
Formato: Seminario
Participantes:
e Nadia Alvim Muffato Silveira (Apresentacédo)
e Monicia Paula Lemos - Assistente Social
Tema:
e Uso consciente do dinheiro para suprimento dos minimos sociais, em especial o
dinheiro recebido através do Bolsa Permanéncia;
e Uso consciente do dinheiro e do crédito e administracdo das dividas;
e Por que poupar?
Objetivos:
e Apresentar quais devem ser as prioridades no orgamento familiar para suprimento
dos minimos sociais;
e Apresentar vantagens em controlar o endividamento pessoal, eliminar gastos
desnecessarios e maximizar os recursos financeiros disponiveis;
o Enfatizar a importancia de possuir uma reserva para emergéncia.
Topicos:
e Conceito de minimos sociais;
e Quais séo as prioridades para suprimento dos minimos sociais e Bolsa Permanéncia;
e Usar o crédito a seu favor;
¢ Mapear as dividas;
e Reduzir gastos;
¢ Renegociar as dividas;
¢ Maximizar os recursos financeiros disponiveis;
e A importancia da poupanca no pos formatura.
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ANEXOS
Anexo A — Parecer do Comité de Etica em Pesquisa (CEP)

FACULDADE WENCESLAU Plataforma
BRAZ. %ﬂﬂl

PARECER CONSUBSTANCIADO DO CEP

DADCS DO PROJETO DE PESQUISA

Titulo da Pesquisa: EDUCA{;E.G FINANCEIRA EM UM INSTITUTO FEDERAL DE EDUCA{;.%D, CIENCIA
E TECNOLOGIA: CONHECIMENTO FIMANCEIRO E SUA CORRELACAD COM OS5
CINCO GRANDES FATORES DE PERSOMALIDADE DA COMUNIDADE

Pesquisador: André Luiz Medeiros

Area Tematica:

Versao: 2

CAAE: 44124621.7.0000.5099

Instituigio Proponente: Universidade Federal de Itajuba
Patrocinador Principal: Financiamenta Proprio

DADOS DO PARECER

Humero do Parecer: 4 632787

Apresentagio do Projeto:

O projeto foi apresentado resumidamente no documento “Informagdes Basicas® contende o seguinte
resums: “Educagdo financeira & um conjunto de conhecimentos e conceitos gue podem auxiliar as pessoas
a tomarem decisdes financeiras mais acertadas, melhorando o seu bem-estar financeiro. Devido &
importancia & relevancia do tema, pesquisas estio sendo realizadas em diferentes paises para avaliar o
nivel de educacio financeira da populagdo. Boa parte dos resultados encontrados aponta para um baixo
nivel de educagdo financeira. Mo Brasil, em especifico, a realidade ndo & diferente. Entretanto, além de
conhecer sobre os conceitos de educagdo financeira, trabalhos indicam que um dos principais elementos
que afetam o sucesso financeiro das pessoas esta relacionado com o comportamento que, em grande parte,
esta relacionado com a personalidade das pessoas. Ou seja, de nada adianta saber sobre os conceitos
bésicos de educagdo financeira se a persenalidade das pessoas as levam a tomar decisdes financeiras que
podem prejudicd-las. Assim, este projeto tem como objetivo analisar & cormelacionar o nivel do conhecimento
financeiro e os fatores de personalidade com base no modelo dos Cinco Grandes Fatores de Personalidade
(CGF), bem como analisar as influéncias de cada um dos fatores sobre o nivel de conhecimento junto a
comunidade académica de um de Educagdo, Ciéncia e Tecnologia. A justificativa para o projeto esta na
necessidade de aprofundar os estudes sobre a educagdo financeira no Brasil & também sobre como os

fatores de personalidade
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FACULDADE WENCESLAU Plataforma
BRAZ. Wﬂﬂ

Continuagsn oo Parsser 4 532 787

interferem neste conhecimento. Estudes scbre os fatores de personalidade demonstram sua correlagdo com
temas importantes ligados a vida das pessoas, em especial da comunidade académica. Pesquisas indicam
que populago em geral ndo tem conhecimento suficients para tomar decisdes acertadas sobre suas
finangas, sendo que a ineficiéncia nas decistes financeiras contribuem para a fragilidade do cenario
econdmico & social, pois individuos desprovidos de conhecimento financeiro apresentam dificuldades em
administrar seus recursos, planejar sua aposentadoria, adguirir produtos e servigos financeines adequados™

Objetive da Pesquisa:

0= objetivos da pesquisa foram separados em primario e secundério, especificados pela autor:

Objetivo Primério: Mensurar e estabelecer a relagdo entre o nivel de conhecimento financeiro e os fatores de
personalidade da comunidade académica de um Instituto Federal de Educagdo, Ciéncia & Tecnelogia.
Oibjetive Secundario:

Especificamente, pretende-se:

a) mensurar o nivel de educago financeira da comunidade académica;

b) avaliar a personalidade daquela comunidade por meio do modelo dos Cinco Grandes Fatores da
personalidade;

c) relacionar o nivel de educagao financeira com a personalidade encontrada na comunidade;

d) indicar agdes para adequar o nivel de educagdo financsira de acordo com a personalidads encontrade.

Avaliagio dos Riscos e Beneficios:

Segundo consta no RCLE, “os riscos 580 minimos e podem estar relacionados ao cansago ou
aborrecimento ao responder os guestionarios e em dltime nivel a possivel alteragdo na autoestima
provocada pela evocagio de memorias”.

Comentarios e Consideragies sobre a Pesquisa:

Projeto de Pesquisa desenvolvida pelos mestrandos do Curso de Mestrado Profissional em Administragao
da Universidade Federal de itajuba (UMIFEIl) em parceria com o Macleo de Pesquisa e Desenvolvimento em
Educagéo Financeira (DENARIUS).

O projeto foi muito bem redigido e fundamentado.

Consideragdes sobre os Termos de apresentagio obrigatdria:
Os termos de apresentagao obrigatoria estao presentes e o RCLE esta de acordo.
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FACULDADE WENCESLAU € Plataforma
BRAZ. %9‘

Continuagio do Parecer 4 532787

Conclusdes ou Pendéncias e Lista de Inadequagdes:
Sem pendéncias constatadas.

Consideragies Finais a critério do CEP:
Apos apreciagdo do projeto, verifica-se a viabilidade da pesquisa.

Este parecer foi elaborado baseado nos documentos abaixo relacionados:

Tipo Docunmento: Arquivo Postagem Autor Situagio
Informagdes Basicas | PB_INFORMACOES_BASICAS_DO_P | D&/04/2021 Aceito
do Projeto ROJETO 1710592 pdf 11:35:14
Dutros CartaResposta. pdf 06/04/2021 |André Luiz Medeinos | Aceito

11:34:31
TCLE ! Termos de |RCLE pdf D6/04/2021 |André Luiz Medeinos | Aceito
Assentimento / 11:19:20
Justificativa de
Auséncia
Projeto Detalhado ! | 2021_MPA_ProjetolFRevisto. pdf D6/04/2021 | André Luiz Medeinos | Aceito
Brochura 1001229
Invwestigador
Folha de Rosto 2021_PB_FolhaDeRosto_pdf 02032021 |André Luiz Medeiros | Aceito
11:02:39
Outros 2021_EduFinPersonalidade_Questionari| 01/03/2021 | Andre Luiz Medeiros | Aceito
o.pdf 16:56:50

Situagao do Parecer:
Aprovado

Mecessita Apreciagao da CONEP:
M&o

ITAJUBA, 06 de Abril de 2021

Azzinado por:

Claudia Alessandra Pereira Paixao
{Coordenadoria))
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